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e va terminando un año Brangus marcado por emociones 

fuertes. El 2017 va a ser recordado como un año que perdimos 

a muchos amigos, muy valiosos como personas y también por 

su legado. El presente del Brangus argentino se lo debemos en 

buena medida a ellos y su memoria nos compromete a desafiar 

las fronteras todos los días. En este sentido 2017 también va a ser 

recordado por las acciones de la Asociación que abarcaron toda 

la cadena de valor: En el campo de cría recordando los principios 

de selección, tan vigentes como entonces y hoy confirmados 

con datos. El equipo técnico definiendo los campos de trabajo de 

mayor impacto y decidiendo líneas de acción. Los jurados expertos 

fogueando a jurados noveles, enseñando y aprendiendo en sus 

talleres. Los criadores colmando el calendario con sus remates cada 

vez mejores.

Las exposiciones del interior mostrando lo mejor de su zona y 

desafiadas a mejorar la comercialización. La Nacional y Palermo, 

donde se exhibe la elite, asombrándonos año a año con sus filas. Un 

Brangus Show que nos pone en aprietos al momento de pensar como 

superarlo. La carne Brangus presente en los eventos gastronómicos 

elegidos para posicionar el producto en el lugar que se merece. 

Todo esto acompañado por un equipo profesional comprometido 

y competente. En circunstancias del país donde las expectativas se 

van transformando en realidad, no tenemos excusa para no aceptar 

el desafío que nos propusieron nuestros antecesores. Ese desafío es 

el combustible para cumplir nuestro propósito. 

Editorial de Carlos Dowdall
Revista Brangus Nº 1 - 1978.

 “Porque nacimos fuertes, 

porque ya éramos criadores, 

nacimos con la solidez de  

las instituciones veteranas.

Porque lo nuestro, con ser 

historia bien reciente, tiene  

un rico y frondoso pasado

 Porque sabemos que el  

logro de la plenitud humana 

no consiste en hacer lo que 

uno quiere sino en querer 

lo que uno hace”.
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PALERMO´17
BRANGUS
La cantidad y calidad del Brangus al servicio 

del mejoramiento genético.

Una vez más, Brangus se constituyó como la 

segunda raza en concurrencia en Palermo, que 

esta vez fue realmente internacional al incluir 

criadores y expositores de Paraguay.

131a. Exposición de Ganadería de la Sociedad Rural argentina.
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PALERMO´17 ALEGRÍA. Mauricio y Andrés Groppo y
su abrazo con Luis Miguel Etchevehere.

JURADO. Martín Zuza acompañado por sus 
Secretarios Ignacio Brogliatti y Guillermo Marchisio.

UNA FILA DE EXCELENCIA.
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Los criadores y expositores de 8 provin-
cias argentinas (Buenos Aires, Córdoba, 
Corrientes, Chaco, Entre Ríos, Formosa, 
Santa Fe, Salta) y la República del Para-
guay, prepararon y presentaron en Paler-
mo, lo que quizás sea lo mejor de su ge-
nética, y lo hicieron a través del ingreso 
de 115 animales (50 machos y 65 hem-
bras), constituyéndose nuevamente Bran-
gus en la segunda raza en concurrencia  
detrás de la mayoritaria Angus, merced al 
esfuerzo de nuestros criadores y los ami-
gos de Paraguay, para contribuir a la ex-
celencia de lo que, ya desde la admisión, 
se advirtió como uno de los mejores años 
de la calidad en ascenso que se viene ad-
virtiendo.

Mientras se fueron acomodando los re-
productores en las filas, y advirtiendo una 
mayor comodidad en los boxes, el Comi-
sario Carlos Fernández Pazos y el Subco-
misario Santiago García Bourg, fueron re-
gistrando los ingresos y distribuyéndolos 
de acuerdo a esquemas previstos.

La pista central nos sorprendió al ama-
necer del miércoles con corrales ocupa-
dos por novillos de diferentes razas y eda-
des, para participar en el 1er Concurso 
de Novillos organizado por la Socie-
dad Rural Argentina. Los mismos, pro-
cedentes de la concentración efectuada 
en Cañuelas, donde se los recibió y se 
efectuaron ecografías de carcasa, que 
fueron dados a conocer a los jurados 
para adjuntar a su experiencia en la vi-
sualización y evaluación fenotípica, com-
prendían  las siguientes categorías:

Británicas (Raza y/o Cruza Aberdeen 
Angus, Raza y/o Cruza Hereford y Po-
lled Hereford, Raza/ o cruza 50% Angus/ 
50% Hereford. 

Continentales (Raza y/o Cruza Limou-
sin, Raza y/o Cruza Limangus, Raza y/o 
cruza Limflex, Raza y/o cruza 75% Sim-
mental/25% Angus, Raza o cruza 75% 
Hereford/25% Simmental)

Indicas: (Raza o cruza Braford, Raza y/o 
cruza Brangus, Raza y/o cruza 75% An-
gus/25% Brahman).

Nuestros representantes raciales en la 
pista fueron los muy buenos lotes envia-
dos por Tamarindo SAICFIA y Cía Anglo 
Córdoba de Tierras S.A. 

Los jurados fueron los Sres. Horacio 
Ávila, Julio Ballester y Daniel Morrone, 
siendo su secretario el Sr. Pablo Etche-
barne y el responsable de las mediciones 
ecográficas de carcasa fue el Dr. Daniel 
Piccirillo.

ATENTOS A LOS VEREDICTOS.

PALERMO2017
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Los lotes, ordenados por categorías de 
acuerdo a dentición y peso, tenían infor-
mación de Peso promedio, Peso del No-
villo marcado, y los resultados ecográfi-
cos de AOB (Área de ojo de bife), MAR 
(Marbling) y EGD (Espesor de grasa dor-
sal) de los mismos para ser analizados 
por el jurado.

Esta innovación, que estamos seguros 
entusiasmará a muchos productores en 
los próximos años, representa la posibili-
dad de apreciar en pista el producto final 
de razas y cruzamientos: los novillos, fru-
to del progreso genético que en los días 
subsiguientes se advirtiesen en los juzga-
mientos de cada raza.

 La ocasión de poder reunir tantos ca-
bañeros, dio nuevamente lugar a la ha-
bitual jornada de capacitación en la que 
los Veterinarios de Biogénesis Bagó, los 
Dres. Insaugarat y Grassi, brindaron su 
experiencia en los síndromes más comu-
nes que se presentan en Palermo durante 
su transcurso, insistiendo en las medidas 
preventivas a tener en cuenta. A conti-
nuación el Ing. Mauricio Groppo tuvo 
una amena charla donde les recordó las 
prácticas a tener en cuenta para una bue-
na preparación y presentación de los re-
productores a exhibir. 

El viernes 21 de julio, trabajó el jura-
do de admisión de Brangus, a cargo de 
los Dres. Guillermo Cabarcos y Severo 
Sánchez (admisión veterinaria) y los Dres. 
Guillermo Marchisio y Hugo Durán (ad-
misión zootécnica) autorizando a los 113 
animales (63 Hembras y 50 Machos) que 
ingresarían el Martes 25 de julio a la tra-
dicional pista 2.

Una sorpresa tuvieron muchos al ad-
vertir la presencia de un Food Truck de 
Brangus, atendido personalmente por 
Los Petersen, que, con las ideas y simpa-
tía de Christian Petersen, llamó la aten-
ción por sus Hamburguesas y comidas rá-
pidas con base de carnes de nuestra raza, 
y concitó el interés del público, así como 
el ojo de bife Brangus ofrecido con suce-
so en el Restaurante Central.

Y llegó el día del juzgamiento, con la 
presencia de Martín Zuza como jurado, 
asistido por Ignacio Brogliatti, Guillermo 
Marchisio y Pedro Marrupe como secre-
tarios.

Por la mañana, Martín Zuza efectuó 
ágilmente su tarea sobre las 63 hembras 
a evaluar, otorgando los siguientes CAM-
PEONAtos por categoría:

DECISIONES. Martín Zuza 
las piensa muy bien.

UN MARCO INSUPERABLE. Un momento en la jura de las hembras.

PALERMO2017



19



20

Después del reingreso de las CAMPEONAS de categoría, Martín Zuza decidió
los Grandes CAMPEONES:

GRANDES CAMPEONATOS HEMBRA
CAMPEONATO BOX / RP PADRE EXPOSITOR

Gran Campeón Hembra 903/ 1077 Turbo La Sultana / Doña Anita

Res. Gran Campeón Hembra 889/ 12368 Turbo Corral de Guardia

Tercer Mejor Hembra 883/ L 5336 Terco Los Orígenes / Ganadera del Celé

C
A

M
PE

O
N

ES
 D

E
 C

A
T

E
G

O
R

ÍA
S

CAMPEÓN TERNERA MENOR.
Sultana Yaca 1385 Hem 448 T/E de La Sultana y Don Remo.

CAMPEÓN TERNERA MAYOR.
Gall 538 Chaqueña Arandú de Don Pedro.

66 CAMPEÓN VAQUILLONA MENOR.
Corralera 12916 Etiqueta Negra de Corral de Guardia.

CAMPEÓN VAQUILLONA INTERMEDIA.
Orígenes L5336 de Los Orígenes y Ganadera del Celé.

CAMPEONATOS HEMBRA
CAMPEONATO BOX / RP PADRE EXPOSITOR

Ternera Menor 815/ 1385 Hemingway La Sultana/ Don Remo

Ternera Mayor 849/ 538 Arandú Don Pedro

Vaquillona Menor 863/ 12916 Etiqueta Negra Corral de Guardia

Vaquillona Intermedia 883/ L 5336 Terco Los Orígenes / Ganadera del Celé

Vaquillona Mayor 889/ 12368 Turbo Corral de Guardia

Vaca Menor 903/ 1077 Turbo La Sultana/ Doña Anita

Vaca 909/ 495 Gaucho San Alejo
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CAMPEÓN VAQUILLONA MAYOR.
Corralera 12368 Turbo Classic de Corral de Guardia.

CAMPEÓN VACA MENOR.
Sultana Clásica 1077 Tur 107 T/E de La Sultana y Félix Riese.

CAMPEÓN VACA.
San Alejo 495 Gaucho Ceibo de San Alejo.

EL PODIO DE LA
GRAN CAMPEÓN HEMBRA. 
Con el festejo de las familias 
Groppo y Riese, posa la 
RP 1077, hija de Turbo.

Las hijas de Turbo fueron protagonis-
tas de la mañana, acompañadas por una 
muy buena hija de Terco.

La Gran Campeón Hembra fue el RP 
1077 del Box 903, una hija de Turbo so-
bre una madre Lanín, una copropiedad 
de La Sultana de Groppo y Doña Anita de 
Riese, una Vaca Menor, nacida el 6/3/15, 
de 640 Kg, 4 dientes, con cría macho na-
cida el 16/6/17.

Categoría HEMBRAS
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CUCARDA EN MANO.
Luis Miguel Etchevehere, Presidente de la 
SRA junto con autoridades nacionales e 
internacionales acompaña al jurado en la 
premiación de la Gran Campeón Hembra.

RAUL TORRENT.
El Presidente de la Asociación

Brasileña de Brangus sigue
atento la jura.

PALERMO2017

EL FESTEJO. Carlos Ojea celebra el éxito de la Tercer Mejor Hembra,
la RP L3943, hija de Terco, de Los Orígenes y Ganadera del Celé.

EXPECTANTES. Pálpitos en la tranquera de la pista 2.

22
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LA FILA FINAL DE HEMBRAS.

RESERVADO GRAN CAMPEÓN HEMBRA. El equipo de Corral 
de Guardia orgulloso con el logro de la hija de Turbo.

La Reservado Gran Campeón Hem-
bra resultó ser el RP 12368, del Box 889, 
otra hija de Turbo, pero esta vez sobre 
madre Mr. Classic, de Corral de Guardia 
de Bellamar Estancias S.A., una Vaquillo-
na Mayor, nacida el 23/7/15, de 667 Kg, 
Diente de leche, y preñada con servicio el 
20/12/16.

La Tercer Mejor Hembra fue el RP L 
5336, del Box 883, hija de Terco sobre 
una madre de la cabaña (L3712), de Los 

Orígenes y Ganadera del Celé, una Va-
quillona Intermedia, nacida el 7/9/15, con 
601 Kg, 2 dientes y preñada el 24/11/16.

El mejor conjunto de hembras fue 
obtenido por Corral de Guardia de Bella-
mar Estancias S.A.

Después de la pausa para el almuerzo 
continuó por la tarde el trabajo de Mar-
tín Zuza en la clasificación de los machos, 
siendo los siguientes los CAMPEONAtos 
otorgados.

EL PODIO DE LA TERCER MEJOR HEMBRA.
Lo comparten Los Orígenes y Ganadera del Celé.

PALERMO2017



25



26

LA FILA FINAL DE MACHOS.

Categoría MACHOS

CAMPEONATOS DE MACHOS
CAMPEONATO BOX / RP PADRE EXPOSITOR

Ternero Menor 724/ 14399 All Black Corral de Guardia

Ternero Mayor 746/ 5594 Hemingway El Porvenir

Junior 754/ 5530 Nuff Said El Porvenir

Dos Años Menor 774/ 229 Francesco Don Pedro

Dos Años Mayor 783/ 1192 Francesco La Sultana/ Viradolce (PY)

Senior Menor 790/ 6025 Relevante El Pozo de la Carreta

Senior 796/ 11602 Etiqueta Negra Corral de Guardia

Senior Mayor 805/ 12051 Lonquimay Corral de Guardia

En la categoría Senior Mayor, ingresó a pista pero no concursó el RP 
8271 del Box 802, de La Bellaca, que había sido consagrado Gran Cam-
peón Macho en la Gran Nacional 2017, obviamente por estar relaciona-
do el jurado con la cabaña familiar, que decidió traerlo para su exhibición 
y venta.

Finalmente Martín Zuza despejó las inquietudes del público consagran-
do los siguientes Grandes CAMPEONES.
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CAMPEÓN TERNERO MENOR.
Corralero 14399 All Black K 752 de Corral de Guardia.

CAMPEÓN TERNERO MAYOR.
El Porvenir 5587 Hemingway T/E de El Porvenir.

CAMPEÓN JUNIOR.
El Porvenir 5530 Nuff Said T/E de El Porvenir.

CAMPEÓN DOS AÑOS MENOR.
Gall 229 Potente Francesco, de Don Pedro.

Paraguay, un ejemplar de 798 Kg, Diente 
de leche y 40 cm de CE. 

El Tercer Mejor Toro, de Corral de 
Guardia, fue el RP 11602 del Box 796, un 
Senior, nacido el 8/8/14, hijo de Etiqueta 
Negra sobre madre Aonikenk, de 1008 
Kg, 6 dientes y 41 cm de CE.

Corral de Guardia también se adjudicó 
el Mejor Conjunto de Machos.

En un día para el recuerdo, Corral de 
Guardia, de Bellamar Estancias, que ha-
bía conseguido ya 2 CAMPEONAtos de 
categoría en hembras, y la Reservado 
Gran Campeón Hembra, y 3 CAMPEO-
NAtos de categoría en machos completó 
su destacada actuación adjudicándose el 
Gran Campeón Macho y el Tercer Mejor 
Toro.

El Gran Campeón Macho fue un Se-
nior Mayor, de Corral de Guardia de Be-

GRANDES CAMPEONATOS MACHOS
CAMPEONATO BOX / RP PADRE EXPOSITOR

Gran Campeón Macho 805/ 12051 Lonquimay Corral de Guardia

Res. Gran Campeón Macho 783/ 1192 Francesco La Sultana / Viradolce (PY)

Tercer Mejor Macho 796/ 11602 Etiqueta Negra Corral de Guardia

llamar Estancias S.A, el RP 12051, del 
Box 805, apodado Payanquen, nacido el 
26/1/14, un hijo de Lonquimay con la Co-
rralera J-36, de 1055 Kg de peso, 6 dien-
tes y 42 cm de CE, con excelente perfil de 
DEPs y negativo en peso al nacer.

El Reservado Gran Campeón Macho 
resultó ser el RP1192 del Box 783, un Dos 
Años Mayor, nacido el 13/7/15, una co-
propiedad entre La Sultana y Viradolce de 
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CAMPEÓN SENIOR MENOR.
Pozo 6025 Relevante T/E de El Pozo de la Carreta.

CAMPEÓN SENIOR MAYOR.
Corralero 12051 Lonquimay Arangá de Corral de Guardia.

CAMPEÓN DOS AÑOS MAYOR. Sultana Francesco 1192 
Relevante de La Sultana S.A. y Viradolce S.A. de Paraguay.

CAMPEÓN SENIOR.
Corralero 11602 Etiqueta Aonikenk de Corral de Guardia.

GRAN
CAMPEÓN
MACHO
Se consagra el
Campeón Senior
Mayor de Corral
de Guardia.
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EL CENTRO DE LA ESCENA. Trabajo a pleno de los fotógrafos.

TERCER MEJOR TORO.RESERVADO GRAN CAMPEÓN MACHO.

Doña Pastora / Mi-
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ABRAZO AGRADECIDO.
Fátima Saint valora
la tarea de Gastón García.

Víctor Navajas (Presidente de AAB), 
Luis Miguel Etchevehere
(Presidente de SRA)
y Ricardo Buryaile (Ministro de 
Agroindustrias de la Nación).

DOBLETE.
Lo logró Bellamar Estancias en machos.

DESFILE DEL GRAN
CAMPEÓN EN
LA INAUGURACION.

32
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131a Exposición de Ganadería de la Sociedad Rural argentina.
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EL INICIO DE LAS VENTAS.

LAS PALABRAS DEL PRESIDENTE.
Víctor Navajas.

INVITACION.
Patrick Simmons convocó al Congreso 
Mundial Brangus en EEUU en 2018.
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Esta vez la fiesta habitual tuvo un to-
que de nostalgia, cuando después de 
unas pocas palabras introductoras del 
Presidente Víctor Navajas, comenzaron a 
proyectarse imágenes en pantallas gigan-
tes de nuestros queridos Carlos Dowda-
ll, Jorge Goyenechea, Juan Carlos León y 
Gustavo Guarrochena, fallecidos recien-
temente, que fueron acompañadas por 
el respetuoso silencio de los presentes y 
las emocionadas palabras de Jacques Gi-
lotaux y Martín Goldstein, ante la pre-
sencia de sus familiares que las vivieron 
con agradecimiento. En un momento se 
invitó a subir a Martha Dowdall, la espo-
sa y compañera de Carlos durante toda 
su vida, a quien le fue entregada encua-
drada la tapa de nuestra Revista Brangus 
N° 74, que homenajeaba a este “Criollo 
bien Brangus” que fuese nuestro primer 
Presidente.

JUSTO Y EMOTIVO.
Martín Goldstein hace entrega

a Martha Dowdall e hijos la 
tapa conmemorativa enmarcada 

de la Revista Brangus 74.

BRANGUS
SHOW y VENTAS

PALERMO
2017
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DESFILE DE LA GRAN CAMPEÓN HEMBRA.

CONDUCCIÓN EFICAZ. Iván O´Farrell y Eleonora Cole.

Una sorpresa encontró un comensal de 
cada mesa, cuando bajo su plato había 
un vale para retirar una réplica en minia-
tura de un tractor New Holland, nuevo 
sponsor de nuestro evento.

Mientras se servía un exquisito menú 
en las mesas pobladas por casi 750 perso-
nas, fueron desfilando los CAMPEONES 
por el ring de ventas para dar comienzo a 
las ventas, no sin antes rematarse el torito 
Brangus con destino a Solidagro, por el 
que Biogénesis Bagó pagó $36.000.

Las ventas, efectuadas por la firma Iván 
L. O´Farrell, con el martillo de Pancho    
O´Farrell, fueron ágiles y se obtuvieron los 
siguientes resultados:

ASOCIACIONES HERMANAS.
Ricardo Bedoya (Colombia), Fernando Rovira (Uruguay),  Martín García Fernández 
(Argentina), Raúl Torrent (Brasil), Miguel Reinau (Paraguay) y Billy Estrada (México).
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PRECIO 
MáxIMO

HEMBRAS

Monto total $ 2.910.000

Hembras vendidas 15

Promedio $ 194.000

Precio Mínimo $ 75.000

Por el 50%
$ 430.000

MACHOS

Monto total $ 3.634.000

Machos vendidos 12

Promedio $ 302.833,33

Precio Mínimo $ 90.000

PRECIO 
MáxIMO $ 940.000

VENTAS DE LA RAZA

El precio máximo de $940.000 fue para 
el RP 1192 del Box 783, Campeón Dos 
Años Mayor y Reservado Gran Campeón 
Macho, que encabezó el remate, que fue 
adquirido por el Centro de Inseminación 
Artificial de Venado Tuerto (CIAVT)  a la 
copropiedad de La Sultana y Viradolce 
del Paraguay. 

El precio máximo en hembras fue pa-
gado por la Cabaña Don Julio de Alé, que 
desembolsó $430.000 por el 50% de la 
RP 12368 “Juliana” del Box 889, Cam-
peón Vaquillona Mayor y Reservado Gran 
Campeón Hembra, que fue cabeza del 
remate de hembras.

La actividad siguió durante la gran fies-
ta de la Inauguración del sábado, donde 
un público entusiasta recibió a las autori-
dades nacionales, provinciales y munici-
pales y autoridades de instituciones na-
cionales y de países amigos, y después del 
ingreso de los CAMPEONES de todas las 
razas, escuchó con atención los discursos 

del Presidente de la Nación Mauricio Ma-
cri y el Presidente de la Sociedad Rural Ar-
gentina, Luis Miguel Etchevehere.

El domingo de cierre a primera hora de 
la mañana, Brangus tuvo nuevamente y 
por segunda vez la responsabilidad de 
participar en la organización del Concur-
so para Escuelas Agrotécnicas y Univer-
sidades, cuyos alumnos, después de una 
explicación detallada de los rasgos a valo-
rizar en el juzgamiento de reproductores 
a cargo de Santiago García Bourg y Car-
los Fernández Pazos, hicieron su trabajo y 

lo consignaron en planillas para apreciar 
y puntuar las coincidencias con el jurado 
oficial que fue en Brangus, Santiago Gar-
cía Bourg.

La despedida de Palermo 2017 nos 
dejó la certeza de seguir creciendo como 
raza en todo el territorio argentino, des-
pertando el interés por nuestra genética 
en los criadores de la raza a nivel mun-
dial, que pudieron apreciar en Palermo 
la excelencia del trabajo de nuestros 
criadores. n

PALERMO
2017

Como parte de la estrategia de difusión 
y posicionamiento de la carne BRANGUS 
se realizó por tercer año consecutivo en 
el Restorán Central de Palermo, la misma 
ocurrió en el marco de la Exposición de In-
dustria y comercio que la Sociedad Rural 
Argentina organiza cada año. 

Dicha acción consiste en incorporar a 
la carta del Restorán que hace años tie-
ne como responsable a Christian Petersen, 
un plato de carne asada. El corte es de 
450 gramos de Ojo de Bife procedente de 
productores BRANGUS de Argentina que 
apoyan este proyecto. 

Christian nos comenta que;“Lo cocinan 
íntegramente a la parrilla y este año 

se lo acompañó con espinacas a la 
crema gratinadas y una tradicional 
salsa criolla”.“Es un plato súper de-
mandado por su sabor”.

Se comercializaron alrededor de 350 
platos de carne BRANGUS cada día de 
los 1.000 cubiertos disponibles. 

Este tipo de acciones de alto impac-
to y bajo costo de implementación, son 
parte de la estrategia que la asociación 
ha trazado hace ya algunos años, bus-
cando llegar a los consumidores más 
exigentes, siempre pensando en elevar 
el conocimiento de nuestras carnes -con 
marca- y como un producto de alta ca-
lidad. n

El Ojo de Bife BRANGUS, un clásico 
del Restorán Central en Palermo. 
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Corral de Guardia

UN RECUERDO. Para el jurado y sus Secretarios.

El Porvenir.
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La Sultana y Doña Anita.

Jorge Sedelli y Sra. La Sultana y Viradolce.

Los Orígenes y
Ganadera del Celé.
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El Pozo de la Carreta.

San Alejo.

Don Pedro.

La Sultana
y Don Remo.

Ganadera Villaguay.
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LA MESA DE DOÑA ANITA Y GANADERA DEL CELÉ.

EL EQUIPO DE SEMEX.

ALTA CIALE presente.
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LA SULTANA Y AMIGOS.

LA MESA DE LAS LILAS.

NUESTROS AMIGOS DEL PARAGUAY.
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EL BRINDIS DE BELLAMAR.

ULISES “CHITO” FORTE. Otro favorecido por la 
sorpresa de New Holland: El tractorcito obviamente.

Los Orígenes en el Brangus Show.

FELIZ GANADOR. Orlando Guastalla.
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UNA MESA FORMOSEÑA.

LUCIANO LOUGE y RAUL FRANCHINO, Presidentes de las 
Asociaciones de Hereford y Brahman respectivamente.

LA NACIÓN PRESENTE

50

LA SELFIE
DE TIZIANA

PRADA.
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iguiendo con su estrategia de difusión 
y posicionamiento de la marca Brangus, 
en este caso asociada al producto final, 

como ser las Cheese Burger y Brangus Pre-
mium, el Churrasco Brangus y las empanadas 
Brangus cortadas a cuchillo. La asociación 
destinó parte de sus recursos presupuesta-
rios de Marketing para adquirir un flaman-
te Food Truck. Pero esto no es todo lo que 
tenemos para contarles, además generó una 
alianza estratégica con el reconocido cocine-
ro Christian Petersen para que tome respon-
sabilidad integral sobre la administración de 
la cocina y proponga los platos que se ofre-
cen a los consumidores, visitantes de even-
tos como ser: La Exposición Rural de Paler-
mo, pensando en un público ya conocido, en 
eventos que convocan a diferentes perfiles, 
no tradicionales para el rubro ganadero pero 
todos de interés para nuestra marca, como 
ser las Ferias gastronómicas Bocas Abiertas y 
Masticar, eventos musicales masivos como el 
Recital de Coldplay en el Estadio Único de La 
Plata y eventos de salto hípico como el de Ha-
ras El Capricho con su CAMPEONAto anual. 
Todas acciones innovadoras en eventos cui-
dadosamente seleccionados a los que la Aso-

Food Truck Brangus
De gira con el

ciación accedió junto a su cocinero Christian Petersen, para 
empezar este camino en que tenemos varios objetivos; algu-
nos de corto y mediano plazo como lo es el incremento en 
el conocimiento de la marca Brangus asociada a su producto 
final que es la carne y algunas de más largo plazo; por ejem-
plo el de llegar a la góndola con carne con marca.

En números, durante estas primeras
participaciones, se comercializaron más
de 20.000 productos con carne Brangus.

Este es un camino que recién comienza y llevará mucho 
esfuerzo, tenemos que capitalizar experiencias y sortear obs-
táculos en este nuevo proyecto, pero sabemos y ya lo perci-
bimos en este año de inicio; los criadores se sienten orgullo-
sos de este tipo de acciones innovadoras y esperan para el 
2018, la gira que el Food truck Brangus hará por el interior 
del país. n

Christian 
Petersen cuenta 
detalles de 
la acción.

Brangus Burger Premium.

Food Truck
durante Palermo.

Christian Petersen cuenta detalles de la acción.
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10º Jornada
de actUaLización

en Genética Bovina

“Genética evaLUada:
aGreGando vaLor aL neGocio”.

GENETICA BOVINA
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l Foro Argentino de Genética 

Bovina (FAGB), integrado por las 

principales Asociaciones de Criadores 

de Ganado Bovino, los Centros de 

Inseminación Artificial nucleados en 

la Cámara Argentina de Biotecnología 

de la Reproducción e Inseminación 

Artificial (CABIA), los transferencistas 

agrupados en la Sociedad Argentina 

de Tecnologías Embrionarias (SATE) y 

la Sociedad Rural Argentina, realizó el 

miércoles 19 de julio, en el marco de 

la Semana de la Carne, su 10° Jornada 

de Actualización, bajo el título “Ge-
nética evaluada: agregando valor 
al negocio”.

Auspiciada por el Ministerio de 

Agroindustria de la Nación (MINA-

GRO), INTA, IPCVA, Biogénesis Bagó,  

Banco Galicia y la adhesión de la 

Sociedad Rural Argentina, tuvo como 

principal objetivo crear un ámbito de 

análisis entre productores, asesores y 

proveedores de genética, enfocado 

básicamente en los aportes positivos 

del uso de genética evaluada y de las 

biotecnologías reproductivas en el 

negocio ganadero.

La Argentina juega en la liga mun-

dial de genética bovina. Su profunda 

tradición ganadera combinada con un 

sostenido trabajo de selección desde 

comienzos del siglo XIX, originaron 

un rodeo genéticamente consisten-

te, capaz de ofrecer reproductores 

apetecibles para cualquier ganadero 

del planeta.

Un aspecto clave en esta construc-

ción fue el desarrollo de evaluaciones 

genéticas gracias al trabajo serio y 

constante de las Asociaciones de cria-

dores de las distintas razas. La dispo-

nibilidad de los DEP para distintos ca-

racteres de importancia económica ha 

sido la autopista que aportó velocidad 

y precisión al mejoramiento genético 

de los rodeos. Y de ahora en más, las 

nuevas tecnologías disponibles -como 

la genómica- representan un com-

plemento ideal, en esta materia. En 

síntesis, son herramientas que dieron 

y darán competitividad a la genética 

nacional, brindando valor agregado 

al negocio.

Luis Miguel Etchevehere, presidente 
de la Sociedad Rural Argentina, 
dando la bienvenida.
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El impacto de las DEP enriquecidas por 

la genómica, combinado con políticas 

activas para estimular el uso de la gené-

tica evaluada y adecuadas estrategias de 

posicionamiento en los mercados local y 

mundial, son aspectos esenciales para 

el fortalecimiento del sector y por esta 

razón el Foro Argentino de Genética 

Bovina (FAGB) fijó como objetivo analizar 

estos aspectos. 

En el bloque temático de la mañana, 

especialistas en genética y en reproduc-

ción convergieron para analizar distintas 

herramientas disponibles en la actualidad 

para lograr mayor precisión en la evalua-

ción genética, como es el caso de los DEP 

enriquecidos por la genómica.

El impacto de las DEP enriquecidas por 

la genómica, combinado con políticas 

activas para estimular el uso de la gené-

tica evaluada y adecuadas estrategias de 

posicionamiento en los mercados local y 

mundial, son aspectos esenciales para 

el fortalecimiento del sector y por esta 

razón el Foro Argentino de Genética 

Bovina (FAGB) fijó como objetivo analizar 

estos aspectos.

El Ing. Daniel Musi habló sobre una de 

las características más importantes rela-

cionadas con la eficiencia de producción 

de carne que es la conversión de alimento 

en kilogramos de producto.

Esto es así debido al peso que tiene 

la alimentación en los costos de pro-

ducción. En este sentido, el avance de 

la electrónica, el desarrollo de come-

deros automáticos y el desarrollo de 

la genómica, generaron la posibilidad 

de evaluar el “consumo residual”, una 

medida de la eficiencia alimenticia que 

es independiente del nivel de producción 

y del tamaño.

Dr. Horacio Guitou, Dr. Rodolfo Cantet, Ing. Daniel Musi y el Ing. Jorge Sedelli, la genética en buenas manos.

“El consumo residual es estimado como la diferencia 
entre el consumo observado y el esperado para un aumento 
de peso vivo y un peso metabólico dados”.

     Ing. Daniel Musi
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10º Jornada
de actUaLización
en Genética Bovina

Dr. Martín García Fernández, presidente del FAGB, 
compartiendo la estrategia con los presentes.

Otro de los aspectos analizados fue el 

impacto que el mejoramiento genético 

puede tener sobre una característica de 

enorme importancia, como es la fertili-

dad. Para ello el FAGB invitó a participar 

en el debate a un especialista en la te-

mática de origen australiano, el Dr. David 

Johnston, investigador de la Universidad 

de New England. Su participación fue 

digital, es decir se hizo presente a través 

de un video, en el que respondió diver-

sas consultas. Resaltó que una variable 

muy importante, sobre la que es posible 

seleccionar es “días al parto” (DAP), es 

decir la cantidad de días que transcurren 

desde que comienza el servicio natural 

hasta el día de nacimiento del ternero. 

Es una manera de ponderar el intervalo 

entre el inicio del servicio y la concepción. 

“Aquellos criadores que seleccionaron 

por DAP durante varios años tuvieron 

un progreso genético significativo en 

fertilidad, a pesar de la baja heredabilidad 

del rasgo”, afirmó Johnston.

Por la tarde, se presentó un recien-

te trabajo realizado por el FAGB que 

pone números al mercado de genética, 

analizando su evolución en las últimas 

décadas y proyección fronteras afuera. 

Un diagnóstico de situación ineludible, 

sumado a una detallada presentación so-

bre las estrategias de posicionamiento en 

el mercado mundial a cargo de Santiago 

Young de Ciale Alta y Fernando Charró 

de Las Lilas Genética. 

Un lujo fue la mesa de cierre en la que 

participaron el Presidente del Instituto 

Nacional de Tecnología Agropecuaria 

(INTA), Amadeo Nicora, el Subsecretario 

de Ganadería, Rodrigo Troncoso y el 

“Los DEP enriquecidos ofrecen mayor precisión en la 
evaluación de animales jóvenes, maximizan el progreso 
genético y reducen el costo de la pruebas de progenie”.

Dr. Horacio Guitou

Presidente del SENASA, Jorge Dillon, 

acompañados por Ulises Forte, Presidente 

del IPCVA, David Lacroze, Coordinador 

de la Mesa de Carnes y Martín García 

Fernández, Presidente del FAGB. n
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a Asociación Boliviana de Brangus y Fri-
dosa fortalecen su alianza de certifica-
ción y comercialización del ganado de 

raza Brangus en cuanto a pureza y calidad 
además de su procesamiento y comercializa-
ción. De esta manera es que la Asociación Bo-
liviana de Brangus y Fridosa suscribieron un 
acuerdo de certificación y promoción de pro-
ductos cárnicos.

Como consecuencia, Fridosa se constituye 
como único comercializador de carne certifi-
cada por Asociación Boliviana de Brangus en 
Bolivia.

“Sin duda este es un gran hito para la in-
dustria cárnica en nuestro país”, indica Jaime 
Barrenechea, gerente general de Fridosa. 

Fortalecen su alianza en la comercialización
de carne Brangus en Bolivia.

“Este acuerdo representa la unión y com-
plementación, por un lado, de una asocia-
ción de productores que busca garantizar la 
calidad y pureza de la raza Brangus, y por el 
otro, de un frigorífico que cuenta con todas 
las condiciones técnicas y buen manejo de los 
productos cárnicos”.

La carne Brangus se obtiene gracias a la 
combinación genética de la raza Brahman y 
Angus, que junto a una alimentación balan-
ceada y excelente terminación dan como re-
sultado una carne de alta calidad. Actualmen-
te son 17 cabañas las que desarrollan la cría y 
abastecimiento de carne certificada Brangus.

Asociación Boliviana de Brangus y Fridosa
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“Para nosotros este convenio es de suma 
importancia porque estamos haciendo un 
gran esfuerzo desarrollando nueva genéti-
ca, innovando en sistemas de producción, 
cría y alimentación en este tipo de anima-
les y necesitábamos que la comercialización 
de esta carne sea garantizada y certificada. 
Es así que podremos mantener la calidad de 
la producción y promoción de la raza Bran-
gus en todo el territorio nacional”, afirma 
Luis Alfredo Peña Schwarm, Presidente de la 
Asociación Boliviana de Brangus.

El ejecutivo además indica que a pesar de 
que el consumo de la carne Brangus es rela-
tivamente reciente en nuestro país, los con-
sumidores y dueños de los restaurantes más 
prestigiosos confían en su calidad, terneza, 
marmolado y sabor a la hora de seleccionar 
su carne. n
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EN BUSCA DE LA CALIDAD DE CARNES
Y LA RECUPERACIÓN DE SU GANADERÍA

PANAMA

Nuestro amigo Rafael Dutari nos hace llegar su entusiasmo por los resultados del 1er Festival de Car-

nes Nacional y algunos cuadros muy demostrativos sobre la evolución en los últimos años de la gana-

dería panameña, que intenta recuperarse después de factores climáticos muy desfavorables.

a Cámara de Comercio, Industrias y 
Agricultura de Panamá (CCIAP) y la 
Asociación Panameña de Criadores 

de Ganado Angus y Brangus (APANGUS) 
presentaron el 1er Festival de Carnes Na-
cional, que tiene como propósito resaltar 
el valor del producto cárnico y propiciar 
una velada junto a propietarios y geren-
tes de restaurantes, invitados especiales 
y público en general.

La actividad se desarrolló en la Casa 
Club del Parque Omar el 13 de agosto 
de 2017 de 1:00 p.m. a 8:00 p.m.

La oferta gastronómica de Panamá es 
muy variada y altamente atractiva para el 
entretenimiento local y el turismo en gene-
ral, manifestó Jorge García Icaza, presiden-
te de exposiciones y eventos de la CCIAP. 
El evento contó con la participación del 
Club Gastronómico de Panamá que ofre-
ció a los asistentes una charla acerca de 
propuestas gastronómicas y técnicas de 
corte para preparar nuevos platos. El even-
to además, ofreció al público presente una 

introducción al maridaje de carnes y vinos 
con la guía de un sommelier.

“Los presentes pudieron deleitarse con 
un menú tipo buffet y probaron los dife-
rentes cortes de carne con distintos tipos 
de salsas y guarniciones. Se presentó una 
hamburguesa de tamaño colosal hecha 
con 100% de carne angus nacional”, co-
mentó Rafael Dutary de APANGUS.

Fueron alrededor de 10 empresas que 
participaron como expositores con la 
venta de productos y degustaciones.

Donación a la Fundación
Movimiento Nueva Generación

Un porcentaje de la venta de boletos 
fue a beneficio del Movimiento Social y 
Cultural Nueva Generación, cuyo princi-
pal objetivo es implementar programas, 
proyectos y actividades sociales, cultura-
les y deportivas con un enfoque de pro-
tección integral a la niñez y juventud con 
énfasis en la prevención de drogas, vio-

lencia, y pandillas a través del fomento 
de los valores éticos y morales.

Amenidades y facilidades
del Festival

El evento recibió unas 500 personas, 
contó con exhibición de ganado Angus, 
paseo en pony para niños, música en 
vivo, degustación de productos y venta 
de cervezas artesanales.

Los asistentes tuvieron acceso a los es-
tacionamientos del Parque Omar Torrijos 
y la organización puso a disposición un 
servicio de valet parking y seguridad para 
los asistentes del evento.

APANGUS

A continuación adjuntamos algunos 
cuadros que indican la realidad ganade-
ra actual en Panamá y su preocupación 
en la recuperación del sector ganadero 
nacional. n

RECUPERACION DESPUES
DE EL NIÑO



59

LA GANADERIA SE CONCENTRA EN LA CRIA

ESTE AÑO CAE EL SACRIFICIO SE INVIERTE LA RELACION DEL SACRIFICIO
TOCAMOS FONDO?

PRECIO PROMEDIO DEL NOVILLO, VACA Y TERNERO EN
LAS PRINCIPALES SUBASTAS DEL PAÍS. AÑO 2016-17

PRODUCCION DE CARNE EN CANAL. 2014-16

82,318,352
80,338,526

SOLO CHIRIQUÍ, PANAMA Y DARIÉN SOSTUVIERON
SU INVENTARIO, EL RESTO DECRECIÓ.
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E X P O S I C I O N E S

Entre el 13 y el 15 de Septiembre de 2017 se realizó
una nueva edición de la ExpoBra con una gran concurrencia

de reproductores y expositores de las tres razas
convocantes desde diferentes regiones del país.
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LAS TRES BRA.
Los stands de las Asociaciones,
el público y la jura por empezar.

ace unos años atrás, cuando sur-

gió la idea de una exposición en 

conjunto con las asociaciones 

“BRA”, apoyada por el Ministerio de 

la Producción de la Provincia de San-

tiago del Estero, muchos fueron los 

que descreyeron de lo que pensa-

ban era una utopía. Se consideraba 

improbable que Brahman, Braford y 

Brangus se pusieran de acuerdo en 

este proyecto, se temía que la unión 

no se concretara, que las piedras del 

camino no se removerían con facili-

dad. Tampoco las relaciones con el 

signo político del gobierno nacional 

y provincial se encontraban en el me-

jor momento, sino todo lo contrario. 

Pero las voluntades de algunos di-

rectores de las tres asociaciones, la 

acción decidida de sus gerentes y el 

apoyo del Ministro de la Producción, 

lograron el efecto deseado, la unión 

hizo la fuerza, cada uno tomó sus 

responsabilidades privilegiando el 

conjunto, y el apoyo de las cabañas 

provinciales y las de otras regiones 

del país, aseguraron una concurren-

cia y una calidad que hoy atrae a lo 

largo de los años a compradores de 

la mejor genética con base índica de 

todo el país. Y la utopía ya no lo fue, 

fue la realidad de corrales repletos 

que nos mostró esta 12va. edición de 

ExpoBra, de reproductores adapta-

dos y útiles avalados por la experien-

cia de compras anteriores, y el resul-

tado fue nuevamente el éxito.

El resultado
exitoso de un
trabajo conjunto.

El resultado
exitoso de un
trabajo conjunto.
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UN MOMENTO EN LA JURA DE HEMBRAS.

Lo primero que pudimos observar fue un predio remozado, 
con un verdor rutilante en el césped de la pista de bozales, 
con tribunas de la pista de ventas de colores vistosos e ilumina-
das convenientemente para las actividades nocturnas, un bien 
organizado estacionamiento, baños impecables, buena oferta 
gastronómica y numerosa presencia de stands. 

Todo estaba previsto para el masivo ingreso de los reproduc-
tores y el trabajo de la estricta admisión zootécnica (Dres. Mar-
chisio y Marrupe) y veterinaria (Dr. Alejandro Maldonado), lleva-
da a cabo en dos mangas paralelas para eficientizar el trabajo. 
El Comisario, como ya es habitual, fue el Ing. Martín Montiel.

Ingresaron 248 Brangus, procedentes de cabañas de 8 pro-
vincias argentinas (Córdoba: 14, Chaco: 5, Santiago del Estero: 
4, Santa Fe: 4, Salta: 3, Buenos Aires: 2, Corrientes: 2 y Tu-
cumán: 1 El miércoles 13 de Septiembre, puntualmente a las 
9hs. comenzó la jura de los 226 animales que salieron a pista, 
iniciando su tarea el Jurado de Clasificación Ing. Alejandro Be-
cerra, asistido por sus Secretarios: Mauricio Costa Doll del Para-
guay, y el Ing. Alejandro “Toro” Becerra (h).EL JURADO. Alejandro Becerra, acompañado por sus 

Secretarios Mauricio Costa Doll y Alejandro Becerra (h).
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HEMBRAS INDIVIDUALES - CAMPEONATOS DE CATEGORIAS
CAMPEONATO BOX/ RP PADRES EXPOSITOR

Sub Ternera Menor 117/ 6668 Guasunchos 4507 TE El Pozo de la Carreta

Ternera Menor 123/ M070 Francesco Don Felipe

Ternera 131/ 538 Arandú Don Pedro

Ternera Mayor 134/ 6342 Aonikenk Los Reales

Vaquillona Menor 139/ L096 Lonquimay Don Felipe

Vaquillona 151/ 1648 Turbo Quilpo Norte

Vaquillona Mayor 156/ L022 Lonquimay Don Felipe

Vaca Menor 160/ 5968 Turbo Los Reales

Vaca 161/ 2987 Picante Santa Juana

Vaca Adulta 163/ 4006 Charly Siguiman

El jurado procedió a evaluar las 39 hembras individuales adjudicando los siguientes 
CAMPEONAtos de categoría:

Mejor Individual Hembra. Box 
151. RP 1648 de Quilpo Norte.

2da Mejor Individual Hembra. Box 134.
RP 6342 de Los Reales.

Llegado el momento de decidir el ju-
rado, una fila de gran calidad recorrió 
la pista, destacándose la presencia de 3 

CAMPEONAS de categoría de la cabaña 
Don Felipe, otorgando el Ing. Becerra los 
siguientes Mejores individuales de bozal.

MEJORES HEMBRAS INDIVIDUALES
CAMPEONATO BOX/ RP PADRES EXPOSITOR

Mejor Individual Hembra 151/ 1648 Turbo Quilpo Norte

2da. Mejor Individual Hembra 134/ 6342 Aonikenk Los Reales

3er Mejor Individual Hembra 131/ 538 Arandú Don Pedro

Jura de  Hembras
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HEMBRAS REGISTRO PREPARATORIO
CAMPEONATO CORRAL /  RP PADRES EXPOSITOR

Campeón Conjunto Reg. Preparatorio Hembras 122/5178-5058-5056 S/I - Francesco - Cassius Clay El Yunque

De inmediato, el juzgamiento conti-
nuó en la pista de conjuntos, donde, en 
primer lugar, se consagró el Campeón 

Conjunto de Registro Preparatorio de la 
Cabaña El Yunque de Aurora María No-
vaira, Córdoba. 

Campeón Conjunto
Preparatorio de El Yunque.

A continuación desfilaron 
los 79 animales que compo-
nían los conjuntos de hem-
bras de generaciones avanza-
das, consagrándose los Lotes 
CAMPEONES de Categoría se-
gún el siguiente detalle:

LOTES CAMPEONES HEMBRAS DE GENERACIONES AVANZADAS
CATEGORIA CORRAL / RP PADRES EXPOSITOR

Lote Campeón Vaquillona Menor 120/L106/L074/L082 Francesco / CassiusClay / Francesco Don Felipe

Lote Campeón Vaquillona 114/4896/4777/4919 Guerrero / MC Elegido / Vagón El Porvenir

Lote Campeón Vaquillona Mayor 131/ 538 Francesco / Cencerro / Francesco Don Felipe

Lote Campeón Vaca Menor 134/ 6342 Mate Cocido / Mate Cocido / Dallas El Viznal

Lote Campeón Vaca 98/9458/9454/9321 S/I / S/I / S/I Fortín Rifles

Reservado
Campeón
Conjunto.
Corral 120 de
Don Felipe.
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GRANDES CAMPEONES CONJUNTOS DE HEMBRAS
CAMPEONATO CORRAL/ RP PADRES EXPOSITOR

Gran Campeón Conjunto 114/4896/4777/4919 Guerrero / MC Elegido / Vagón El Porvenir

Res. Gran Campeón Conjunto 120/ L106/L074/L082 Francesco / CassiusClay / Francesco Don Felipe

Campeón Conjunto.
El Corral 114 de El Porvenir,

que incluyó a la
Tercer Mejor Hembra.

El siguiente paso para el jurado fue 
designar los Grandes CAMPEONES 
Conjuntos de Hembras.

Indudablemente fue una dura tarea 
decidir los mejores lotes dado la uni-
formidad y composición de los mis-
mos, pero El Porvenir y Don Felipe se 
llevaron los principales y merecidos 
logros.

Se dieron a conocer entonces 
las elecciones del jurado para 
competir como mejores indivi-
duales de corral, recayendo la 
decisión final en las siguientes 
hembras de lote.

MEJORES HEMBRAS INDIVIDUALES DE LOTE
PREMIOS CORRAL / RP PADRE EXPOSITOR

Mejor Hembra Individual de Lote 114/ 4777 MC Elegido El Porvenir

2da. Mejor Hembra Individual de Lote 113/ 792 Yas Las Dos A

3er. Mejor Hembra Individual de Lote 114/ 4919 Vagón El Porvenir

LOS CONJUNTOS
DE HEMBRAS,
se destacaron por
su homogeneidad.
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                                       GRANDES CAMPEONES HEMBRAS
CAMPEONATO BOX / CORRAL / RP PADRE EXPOSITOR

Gran Campeón Hembra Box 151/ 1648 Turbo Quilpo Norte

Reservado Gran Campeón Hembra Box 134/ 6342 Aonikenk Los Reales

3er. Mejor Hembra Corral 114/ 4777 MC Elegido El Porvenir

La Gran Campeón Hembra, la RP 
1648, que resultase Campeón de la Ca-
tegoría Vaquillona y Mejor Individual 
Hembra, perteneciente a la Cabaña Quil-
po Norte de Pedro Borgatello Ganadera, 
fue una Vaquillona hija de Turbo sobre 
madre Don Raúl, con cría hija de Trope-
ro, nacida el 29/7/15, de 2 dientes y 620 
Kg de peso, de gran porte y estructura y 
destacada por su femineidad y precoci-
dad sexual.

La Reservado Gran Campeón Hem-
bra resultó el RP 6342, del Box 134 que 
fuese la 2da. Mejor Individual y Cam-
peón Ternera Mayor, de Cabaña Los 
Reales de Las Lajitas S.A., Salta, una hija 
de Aonikenk sobre madre Curandero, 
nacida el 1/3/16, con Diente de Leche y 
con una preñez de Francesco de 5 meses 
con actualmente 19 meses de edad, lo 
que muestra su excelente fertilidad.

RISAS. Jacques Gilotaux, Jorge Sedelli y Luis Gelid departiendo muy alegres.

La Tercer Mejor Hembra fue el RP 
4777, integrante del Lote Campeón Va-
quillona, y Gran Campeón Conjunto de 
Hembras, de El Porvenir de Walter Oro-
dá, Córdoba, una hija de MC Elegido 
sobre madre Bandera A706,nacida el 

23/7/15 de 650Kg, 2 dientes y preñada 
a término de Everest.

La tarea de Alejandro Becerra, que fi-
nalizó después de una ardua tarea des-
pués del mediodía, continuaría el Jueves 
14/9/17 por la mañana.
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Jura de  Machos

Desde temprano se percibió el interés por la jura de machos, cuando criadores y público rodearon la amplia pista de césped, la 
mayoría cómodamente sentados, pero aún así superados los asientos por la gran concurrencia. 

Alejandro Becerra procedió a evaluar cada una de las categorías de machos individuales a bozal, que eran en total 24 repro-
ductores. Los resultados de los CAMPEONAtos por categoría fueron los siguientes:

MACHOS INDIVIDUALES - CAMPEONATOS DE CATEGORIAS
CAMPEONATO BOX / RP PADRE EXPOSITOR

Campeón Sub Ternero Menor 165/ 5962 Sicario El Porvenir

Campeón Ternero Menor 171/ 5999 Picante Los Guasunchos

Campeón Ternero Mayor 180/ 9689 Don Ciriaco Alejo del Carmen

Campeón Junior 183/ 777 MC Elegido Las Dos A

Campeón Dos Años Menor 187/ 2499 Csonka Rancho Grande

Campeón Dos Años 193/ E 74 Aonikenk El Refugio

Campeón Senior Menor 198/ 465 Lonquimay Las Dos A

Lo disputado de los CAMPEONAtos se advierte al repetirse sólo una cabaña como campeón de categoría, destacándose ade-
más que todos los padres de los CAMPEONES fueron diferentes. Con este panorama, el jurado eligió los mejores individuales de 

MEJORES INDIVIDUALES MACHOS
PREMIOS BOX / RP PADRE EXPOSITOR

Mejor Individual Macho 171/ 5999 Picante Los Guasunchos

2do. Mejor Individual Macho 198/ 465 Lonquimay Las Dos A

3er. Mejor Individual Macho 187/ 2499 Csonka Rancho Grande

MEJOR INDIVIDUAL MACHO.
Box 171. RP 5999 de Los Guasunchos.

2do MEJOR INDIVIDUAL MACHO.
Box 198. RP 465 de Las Dos A.
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LOTES CAMPEONES MACHOS DE GENERACIONES AVANZADAS
CAMPEONATO BOX / RP PADRE EXPOSITOR

Lote Campeón Junior 73/ 737/725/783 MC Elegido / MC Elegido / MC Elegido Las Dos A

Lote Campeón Dos Años Menor 76/ G797/ G787/ G993 Turbo / Mr Brangus / S/I La Morocha

Lote Campeón Dos Años 78/ 317/ 303/ 294 Lagarto / Picante / Picante La Candelaria

Lote Campeón Dos Años Mayor 85/ 6053/6035/6031 Relevante / Relevante / Francesco El Pozo de la Carreta

Lote Campeón Senior Menor 91/ 2629/2583/2560 S /I/ Charly / Tyson Siguiman

Lote Campeón Senior 97/ 191/471/457 Tsunami / Corralero / 6781 / Tsanumi Don Pedro

juntos:

Terminada la actividad en la 
pista de bozales, la jura se trasla-
dó a la pista de conjuntos, donde 
81 machos concursarían por los 
CAMPEONAtos de Lote. Los pre-
miados fueron los siguientes con-

LAS OPCIONES DE LOS LOTES.
El jurado establece los tres a
competir por la final.

LOS TRES MEJORES
TOROS DE LOTE.
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Despertando grandes expectativas, Becerra definió los Grandes CAMPEONES Conjuntos:

GRANDES CAMPEONES - CONJUNTOS MACHOS
PREMIO CORRAL / RP PADRES EXPOSITOR

Gran Campeón Conjunto 97/ 191/471/457 Tsunami / Corralero 6781/ Tsunami Don Pedro

Reservado Gran Campeón Conjunto 85/ 053/6035/6031 Relevante/ Relevante/ Francesco El Pozo de la Carreta

A medida que fueron pasando los lotes de machos el jurado fue eligiendo los que a su criterio merecían competir como mejo-
res individuales de lote, quedando los siguientes 3 toros para ese fin:

CAMPEÓN CONJUNTO.
Corral 97 de Don Pedro.

RESERVADO CAMPEÓN CONJUNTO.
Corral 85 de El Pozo de la Carreta.

MEJORES MACHOS - INDIVIDUALES DE LOTE
PREMIOS CORRAL / RP PADRE EXPOSITOR

Mejor Macho Individual de Lote 78/ 294 Picante La Candelaria

2do. Mejor Macho Individual de Lote 97/ 457 Corralero 6781 Tsunami D-1612C Don Pedro

3er Mejor Macho Individual de Lote 91/ 2560 Tyson Siguiman
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RESERVADO GRAN CAMPEÓN MACHO.
RP 5999 del Box 171 de Los Guasunchos.

UNA FINAL COLORADA EN MACHOS.

3er MEJOR INDIVIDUAL MACHO.
Box 187 RP 2499 de Rancho Grande.

EN IMAGENES
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ANDRES MURCHISON, Feliz por los 
resultados logrados por La Candelaria.

Rubén Chilán y Richard Lucchetti.
ALEJANDRO BECERRA da los fundamentos 
de sus veredictos a Gabriel Varela.

PARA LA TV. Las impresiones 
de Víctor Navajas.

EN IMAGENES
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GRAN CAMPEÓN MACHO. RP 294 del Corral 
78 de La Candelaria de UNITY S.A.

Se acercaba ya el final de la jura y las autoridades presentes acompañaron al ju-
rado en la pista para la consagración de los Grandes CAMPEONES, donde confron-
tarían los mejores individuales de bozal con los de lote, estos fueron los resultados:

GRANDES CAMPEONES - MACHOS
CAMPEONATO BOX / CORRAL / RP PADRE EXPOSITOR

Gran Campeón Macho Corral 78/ 294 Picante La Candelaria

Res. Gran Campeón Macho Box 171/ 5999 Picante Los Guasunchos

3er. Mejor Macho Corral 97/ 457 Corralero 6781 Tsunami D-1612 C Don Pedro

LOS GUASUNCHOS. Y su alegría por el 
Reservado Gran Campeón Macho.

UN INSTANTE
DE LA JURA DE JUNIOR.
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El Gran Campeón Macho, el RP 78 
del Corral 294, de La Candelaria de Uni-
ty S.A, desató la gran alegría de Andrés 
Murchison y su equipo, quienes con la 
asesoría del Dr. Leonardo Gallino, están 
haciendo sus primeras experiencias en 
exposiciones de Brangus, ya que poseen 
vasta experiencia en la cría de Angus co-
lorado. El Gran Campeón, un destacado 
toro colorado, Campeón de la catego-
ría Dos Años, hijo de Picante sobre una 
madre Unity 356, nacido el 18/5/15, con 
2 dientes, 876 Kg de peso y 43 cm de 
CE, con excelentes DEPs (negativo en PN 
y positivo en el resto de los rasgos con 
buena repetibilidad estimada).

El Reservado Gran Campeón fue el 
RP 5999 del Box 171, de Los Guasun-
chos de Gregorio, Numo y Noel Wer-
thein, que resultase Mejor Individual 
Macho de bozal, también hijo de Pican-
te (Guasunchos 3933) sobre una madre 
de la misma cabaña (Guasunchos 3542), 
Campeón Ternero Menor, nacido el 
7/9/17, Diente de Leche, 460 Kg y 36 
cm de CE, completando un dúo de pun-
ta hijos del mismo padre.

El Tercer Mejor Macho fue el RP457 
del Corral 97, que integrase el Gran 
Campeón Conjunto y fue elegido como 
2do. Mejor Toro de lote, perteneciente a 
la Cabaña Don Pedro de Raúl Gallo, San-
ta Fe, nacido el 3/6/14, de la categoría 
Senior, hijo del Corralero 6781 Tsuna-
mi D-1612 C, sobre una madre Gall 139 
hija de Yas, con 4 dientes, 1060 Kg de 
peso y 42 cm de CE, con muy buen equi-
librio de DEPs. Terminado el juzgamien-
to de machos, se sucederían los de Bra-
hman y Braford, para que después de 
caída la tarde, comenzase la agradable 
experiencia de la venta de las hembras 
en la recientemente iluminada pista de, 
que pudo disfrutar de una noche agra-
dable y de buena oferta y precios.

LA CANDELARIA. Festeja su primer Gran Campeón Macho
en una Exposición Clase A.

LA CORONACION DEL GRAN CAMPEÓN.
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LOS GRANDES CAMPEONES HEMBRA. Encabezan la noche de las ventas.

Las ventas estuvieron a car-
go de la firma Colombo & 
Magliano con el martillo de 
Juan Pedro Colombo y Nano 
Vasallo, quienes el viernes 15 
de Septiembre concluirían las 
actividades con la venta de los 
machos, después del almuer-
zo, destacándose la venta del 
Gran Campeón Macho de La 
Candelaria, adquirido por E. 
Bertrán, CIACU y El Desafío 
del Chaco.

Ventas

FINAL DE HEMBRAS.

MESA DE CONTROL.
Vladimir Astrolog, Carlos 
Fernández Pazos, Joaquín 
Mancioni y Verónica Ciga.
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HEMBRAS

Total de Ventas $  3.135.600

Hembras vendidas 52

Promedio $ 60.300

Precio Mínimo $ 55.000

Por el 50%
$ 280.000PRECIO 

MáxIMO

MACHOS

Total de Ventas $ 6.687.920

Machos vendidos 82

Promedio $ 81.560

Precio Mínimo $ 45.000

PRECIO 
MáxIMO $ 250.000

Una vez más, nos despedimos del predio del Vivero 
San Carlos en La Banda, con la satisfacción de compro-
bar, una vez más, que el trabajo mancomunado de las 
razas mayoritarias en el Norte, han encontrado como 
representantes de los criadores y el medio privado, la 
posibilidad de trabajar en conjunto con el Ministerio de 
la Producción, para consolidar un evento que ya está 
consolidado en Santiago del Estero. n

EL INICIO DE LAS VENTAS.

PALABRA OFICIAL.
La pronuncia el Subsecretario de Ganadería Rodrigo 
Troncoso, en compañía del Ministro de la Producción 
de Santiago del Estero Luis Fernando Gelid.

Pablo Miretti y Facundo Rivolta.
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Los precios y promedio de las ventas 
los machos fueron los siguientes:
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EL JURADO EN PLENA LABOR

ORGANIZANDO EL INGRESO A PISTA.
Una de las misiones de Santiago 
García Bourg y Guillermo Marchisio.

Santos Uribelarrea y “Uri” Helbig.

Yusef Arja y Pablo Orodá.

EN IMAGENES
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SALTA
CON LA fUERzA

dE SiEMPRE,
CON EL iMPULSO
dE LOS jóvENES.

Después de los difíciles años vividos 

ante un clima que se mostró muy ad-

verso y que determinó una fuerte pér-

dida en su stock de vientres, Salta se 

empeña en seguir mejorando su gana-

dería y seguir viviendo su fiesta anual 

en la Sociedad Rural Salteña.

E X P O S I C I O N E S

ay algo que se percibe cuando se 
ingresa al predio de Gato y Man-
cha de la Sociedad Rural Salteña, 

y no es sólo la comodidad del mismo, 
ni su marco insuperable de cerros de 
colores cambiantes según la hora, tam-
poco la prolijidad y profusión de stands 
de todo tipo, no, no es sólo eso. Son 
sus dirigentes que siempre tienen tiem-
po para escuchar sugerencias, sus au-
toridades que llegan muy temprano y 

se van muy tarde y, por sobre todo, la 
juventud, ese extraordinario adicional 
de la Exposición de Salta con el traba-
jo comprometido y habitual de su Ate-
neo. Un cúmulo de voluntades de jóve-
nes trabajadores y estudiosos, siempre 
dispuestos a colaborar en lo que sea y 
con mucha alegría. Y esos jóvenes apor-
taron hoy a la Comisión Directiva, pre-
sidida por uno de ellos, Lucas Elizalde, 
expresidentes del Ateneo como Alfredo 
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Fotos: Gentileza Matías Fernández

BIENVENIDOS. El Stand de la Provincia de Salta.

 EL COMIENZO: La Rural abre sus puertas. 

Figueroa y Ana Lucía Torres, y varios inte-
grantes acompañados por la experiencia de 
los mayores, que sin distinción abren sus 
brazos al cambio.

Salta quiere seguir creciendo, y que su A 
que la califica, sea mayúscula, por eso esa 
dedicación merece el apoyo institucional, 
oficial y privado, y también el de los criado-
res de primera línea de otras provincias que 
quieran aportar su genética, que siempre es 
bien recibida y compensada en las ventas. 
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PRIMEROS PREMIOS POR CATEGORIA BOX / RP PADRE EXPOSITOR

Ternera Mayor 26/ 6342 Aonikenk Los Reales

Vaquillona 27/ 5998 Francesco Los Reales

Vaquillona Mayor 31/ 5958 Jacques Los Reales

Vaca Menor 32/ 5968 Turbo Los Reales

SALTA
fUERzA / iMPULSO / jOvEN

Una vez más, organizado por el Ate-
neo de la Sociedad Rural Salteña se lle-
vó a cabo una demostración en pista 
de evaluación de reproductores con un 
gran marco de concurrencia, que estu-
vo a cargo de los Dres. Adolfo Torino y 
Carlos Fernández Pazos de las Asocia-
ciones de Braford y Brangus respectiva-
mente.

Después de una prolija admisión, que-
daron preparados para ingresar a la pis-
ta las 37 hembras y 58 machos, proce-
dentes de 8 cabañas (Salta 3, Buenos 
Aires 2, Córdoba 2 y Corrientes 1)

El jurado fue el Dr. Javier Mendoza, y 
lo acompañaron como secretarios el Dr. 
Juan Moral y la Srta. Ana Alderete.

La tarea comenzó el 25 de Agosto por 
la mañana, en la pista de bozales  don-
de el Dr. Mendoza, procedió a clasificar 
las hembras y machos individuales con 
el siguiente detalle:

CAMPEÓN INDIVIDUAL HEMBRA. Box 27. RP5998 de Los Reales de 
Las Lajitas S.A., acompañada por Juan Moral, Javier Mendoza,Ignacio 
Chavarría,Fernando y Daniel Fortuny, Lucas Elizalde y Diego Grané. 

Los primeros premios marcaron un to-
tal predominio de Los Reales en todas 
las categorías, y el jurado definió enton-
ces los CAMPEONAtos Individuales.

PRIMEROS PREMIOS POR CATEGORIA BOX / RP PADRE EXPOSITOR

Campeón Individual 27/ 5998 Francesco Los Reales

Reservado Campeón Individual 28/ 4793 Monte Sinaí El Porvenir

3er. Mejor Individual Hembra 32/ 5968 Turbo Los Reales

PRIMEROS PREMIOS HEMBRAS INDIVIDUALES

RESERVADO CAMPEÓN 
INDIVIDUAL HEMBRA.

Box 28.RP4793 de
El Porvenir de Walter Orodá, 

que resultase más tarde 
Tercer Mejor Hembra.

CAMPEONES
INDIVIDUALES HEMBRAS
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De esta forma el RP 4793, al resultar 
Mejor Individual la 5998, ingresó a pista 
como 2do. premio de la Categoría Va-
quillona, de El Porvenir de Walter Orodá 
que se consagró como 2da Mejor Hem-
bra.

La jura continuó en la misma pista 
de césped con los Individuales machos 
donde los CAMPEONES Individuales de 
Categoría fueron los siguientes:

PRIMEROS PREMIOS MACHOS INDIVIDUALES
PRIMEROS PREMIOS POR CATEGORIA BOX / RP PADRE EXPOSITOR

Ternero Mayor 2/ 7311 Francesco Los Reales

Dos Años Menor 3/ 6945 Hércules Los Reales

Dos Años 4/ G 125 S/I La Morocha

Senior Menor 5/ 4010 S/I San Esteban

Senior 6/ 4212 Promotion El Porvenir

CAMPEONES MACHOS INDIVIDUALES
PRIMEROS BOX / RP PADRE EXPOSITOR

Campeón Individual Macho 6/ 4212 Promotion El Porvenir

Res. Campeón Individual Macho 2/ 7311 Francesco Los Reales

3er. Mejor Individual Macho 3/ 6945 Hércules Los Reales

RESERVADO CAMPEÓN INDIVIDUAL MACHO. 
Box 2. RP 7311 de Los Reales. Lo acompañan 
Juan Moral (secretario), Lucas Jovanovics (SRS), 
Javier Mendoza (jurado), Fernando Fortuny
(Los Reales) y Fernando Foster (A.A. de Brangus).

CAMPEÓN INDIVIDUAL MACHO. Box 6.
RP 4212 de El Porvenir. Fernando Fortuny 
(Braford), Fernando Foster (Brangus),
Lucas Jovanovics (Vicepresidente SRS),
Javier Mendoza, Juan Moral y Pablo Orodá.

 UNA PAUSA
EN LA JURA.

Eduardo Navamuel, 
Javier Mendoza, 

Carlos Fernández 
Pazos y Juan Moral.
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Los Conjuntos de Hembras CONJUNTO DE HEMBRAS REGISTRO PREPARATORIO
PREMIO CORRAL / RP PADRE EXPOSITOR

Campeón Conjunto Hembras Registro Preparatorio 68/ 297/ 207/237 Servicio colectivo Est. Las Marías

Hembras Generaciones Avanzadas CONJUNTO DE HEMBRAS G. AV. PRIMEROS PREMIOS
CATEGORIA CORRAL/ RP PADRE EXPOSITOR

Ternera Mayor 63/ 5243/5241/5209 Torque / Torque / MC Elegido El Porvenir

Vaquillona. 70/ 4709/4697/4528 Francesco / Francesco / Francesco Rincón de Fuego

Vaquillona Mayor 64/ H534/H531/H536 Servicio colectivo Yunta Porá

Vaca 66/ 9457/9402/9372 Heredero / Rosendo / Rosendo Fortín Rifles

CAMPEONES CONJUNTOS HEMBRAS
CATEGORIA BOX / RP PADRE EXPOSITOR

Campeón Conjunto Hembras G. Av. 70/ 4709/4697/4528 Francesco / Francesco / Francesco Rincón de Fuego

Res. Campeón Conjunto Hembras G. Av. 63/ 5243/5241/5209 Torque / Torque/ MC Elegido El Porvenir

Después de haber decidido los CAMPEONAtos conjuntos entre dos lotes muy ho-
mogéneos ambos, aunque con un diferente biotipo, el Dr. Mendoza dio a conocer 
los individuales a corral elegidos, para establecer las 3 mejores hembras de corral. 
De las 5 elecciones, se decidió por las 3 siguientes:

SALTA
fUERzA / iMPULSO / jOvEN

RESERVADO CAMPEÓN CONJUNTO DE HEMBRAS. 
Lo obtuvo el corral 63 de cabaña El Porvenir.

CAMPEÓN CONJUNTO DE HEMBRAS.
El corral 70 de Rincón de Fuego, que incluyó
la RP4697, que resultó mas tarde Reservado
Gran Campeón Hembra.

Una vez finalizada la jura de los bozales, el jurado y el público se trasladaron a la pis-
ta de ventas, donde comenzó el juzgamiento de los conjuntos de hembras y machos, 
para después finalizar con los grandes CAMPEONES de ambos sexos.         
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MEJORES HEMBRAS INDIVIDUALES DE LOTE
PREMIO CORRAL/ RP PADRE EXPOSITOR

Mejor Individual Hembra de Lote 70/ 4697 Francesco Rincón de Fuego

2da. Mejor Individual Hembra de Lote 63/ 5209 MC Elegido El Porvenir

3er. Mejor Individual Hembra de Lote 70/ 4528 Francesco Rincón de Fuego

La competencia entre hembras de 
lote y bozales se definió claramente 
para los últimos, arrojando el siguiente 
resultado:

GRANDES CAMPEONES HEMBRAS
PREMIO CORRAL/ RP PADRE EXPOSITOR

Gran Campeón Hembra 27/ 5998 Francesco Los Reales

Reservado Gran Campeón Hembra 28/ 4793 Monte Sinaí El Porvenir

3er Mejor Hembra 32/ 5968 Turbo Los Reales

La Gran Campeón Hembra de Los 
Reales, de Las Lajitas S.A., Salta, fue el RP 
5998 del Box 27, una Vaquillona hija de 
Francesco sobre una madre Curandero, 
diente de leche y precozmente con cría, 
nacida el 26/7/15, con 586 Kg y DEPs de 
excelencia.

La Reservado Gran Campeón Hembra 
fue el RP 4793 del Box 28, de El Porvenir 
de Walter Orodá, Córdoba, de la misma 
categoría Vaquillona, nacida el 13/7/15, 
hija de Monte Sinaí sobre una madre hija 
de CCC “Doc” 392W51, con cría, 542 Kg 
de peso y buen equilibrio de DEPs.

La Tercer Mejor Hembra fue el RP 
5968 del Box 32, una Vaca menor nacida 
el 19/3/15, hija de Turbo, sobre madre Cu-
randero, hermana entera de la Gran Cam-
peón Hembra, preñada, con 652 Kg y 2 
dientes, y con DEPs excelentes, cerrando 
un ciclo exitoso para la Cabaña Los Reales 
y la combinación genética elegida.

RESERVADO
GRAN CAMPEÓN 

HEMBRA.
El RP 4697 del

corral 70 de
Rincón de Fuego.

SALTA
fUERzA / iMPULSO / jOvEN

GRAN CAMPEÓN HEMBRA. Fue para la RP 5998 del Box 27 de Los Reales. 
Fernando Lecuona Prats, Juan Moral, Javier Mendoza, Fernando Fortuny, Ana 
Lucía Torres,Daniel Fortuny, Lucas Jovanovics, Diego Grané y “Pino” Fernández.
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STANDS COMERCIALES.
Amplio espacio cubierto
para la compra de artesanías.

SALTA
fUERzA / iMPULSO / jOvEN

TERCER MEJOR
HEMBRA.
RP 4793 del Box 28
de El Porvenir de Orodá.

CONVOCATORIA.
Gran cantidad de público
asistió a La Rural.
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SALTA
fUERzA / iMPULSO / jOvEN

CATEGORIA CORRAL/ RP PADRE EXPOSITOR

Dos Años Menor 79/ G243/ G799/ G527 Servicio colectivo La Morocha

Dos Años Mayor 89/ 8756/8730/8734 Sapukai / Picante / Picante Las Marías

Senior Menor 74/ 269/4108/4482 Servicio colectivo San Esteban

Senior 90/ 8486/8482/8454 Bonaparte / Bonaparte / Rapai Las Marías

Al decidir los CAMPEONAtos Conjuntos, el jurado privilegió a los dos lotes exce-
lentes presentados por Cabaña San Esteban de Anta del Dorado S.A., Salta. Siendo 
el Campeón Conjunto el Lote 74 de la Categoría Senior Menor, dio lugar al ingreso 
del Lote 73 de la misma categoría y Cabaña, que fue consagrado Reservado Cam-
peón Conjunto.

CAMPEÓN CONJUNTO MACHOS.
Corral 74 de San Esteban de Anta del Dorado S.A.

RESERVADO CAMPEÓN CONJUNTO MACHOS. 
Corral 73, otro logro de San Esteban.

LOS CONJUNTOS DE MACHOS
CONJUNTOS DE MACHOS. PRIMEROS PREMIOS
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SALTA
fUERzA / iMPULSO / jOvEN

CAMPEONES CONJUNTOS DE MACHOS.
PREMIO CORRAL/ RP PADRES EXPOSITOR

Campeón Conjunto Machos 74/ 4269/4108/4482 Servicio colectivo San Esteban

Res. Campeón Conjunto Machos 73/ 4591/4276/4036 Servicio colectivo San Esteban

PREMIO CORRAL/ RP PADRE EXPOSITOR

Mejor Individual Macho de Lote 74/ 4482 Servicio colectivo San Esteban

2do. Mejor Individual Macho de Lote 80/4239 Servicio colectivo El Porvenir

3er. Mejor Individual Macho de Lote 73/ 4036 Servicio colectivo San Esteban

RESERVADO GRAN
CAMPEÓN MACHO.

RP 4482 del Corral 74
de San Esteban.

Javier Mendoza, había ya elegido 
los 5 ejemplares de los corrales que 
competirían en la fase final, y clasi-
ficó los tres mejores de la siguiente 
manera:

MEJORES MACHOS
INDIVIDUALES DEL CORRAL
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GRANDES CAMPEONES MACHOS
PREMIO BOX/CORRAL/ RP PADRE EXPOSITOR

Gran Campeón Macho Box 6/ 4212 Promotion El Porvenir

Reservado Gran Campeón Macho Corral 74/ 4482 Servicio colectivo San Esteban

3er. Mejor Macho Corral 80/ 4239 Servicio colectivo El Porvenir

La definición entre los mejores individuales de bozal y corral trajo los siguientes resultados:

El Gran Campeón Macho, que tam-
bién fuese Campeón Individual, fue el 
RP 4212, de la categoría Senior, de El 
Porvenir de Walter Orodá, Córdoba, un 
toro colorado hijo de Promotion, sobre 
madre Ciruelo, con 934 Kg, 6 dientes y 
43,5 cm de CE , de muy buenas DEPs.
negativas en PN y positivas en rasgos de 
crecimiento, aptitud materna y circunfe-
rencia escrotal.

El Reservado Gran Campeón Ma-
cho, el RP 4482 del Corral 14 fue el Me-
jor Individual de corral, un importante 
toro colorado de servicio colectivo, de 
una madre Tela E 25, de 830 Kg , 4 
dientes y 40,5 cm de CE de San Esteban 
de Anta del Dorado S.A., Salta.

El Tercer Mejor Macho también fue 
de El Porvenir de Orodá, el RP 4239 del 
Corral 80, 2do Mejor Toro de Lote, pro-
veniente de un lote incompleto de la 
categoría Senior, nacido el 27/9/14, de 
servicio colectivo sobre una madre Ban-
dera K046, con 850 Kg, 6 dientes y 41,5 
cm de CE.

GRAN CAMPEÓN MACHO. RP 4212 del Box 6 de
El Porvenir, con la ansiada bandera sobre su lomo.

SALTA
fUERzA / iMPULSO / jOvEN

SOCIEDAD RURAL 
ARGENTINA 

PRESENTE.
Su Presidente Luis 

Miguel Etchevehere, 
flanqueado por 

Martín Saravia y 
Lucas Elizalde.
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Quedó definida así una disputada fi-
nal de machos, tanto en CAMPEONAtos 
conjuntos como en Grandes CAMPEO-
NES machos entre los cordobeses de El 
Porvenir de Walter Orodá y los salteños 
de San Esteban de Anta del Dorado S.A. 
de la familia Elizalde.

El Domingo, fue el día de la inaugu-
ración, donde, además de los discursos 
del Presidente de la Sociedad Rural Sal-
teña, Lucas Elizalde, del Gobernador de 
la Provincia de Salta Juan Manuel Ur-
tubey, y del Presidente de CRA, Dardo 
Chiesa, tuvo lugar el tradicional desfile 
de CAMPEONES de todas las razas, la 
presencia de la banda de música de Los 
Infernales de Güemes, y la tradicional 
barrida de caballos de Paso peruanos y 
Criollos.

LA TRADICIONAL “BARRIDA” 

PALCO OFICIAL.
El Presidente de la 

Sociedad Rural Salteña 
Lucas Elizalde, el 

Gobernador de Salta 
Juan Manuel Urtubey 

y el Diputado Nacional 
Alfredo Olmedo.

El Lunes, se efectuó el almuerzo de los ganaderos, donde pronunció impor-
tantes conceptos el Presidente de la Sociedad Rural Argentina, Luis Miguel Et-
chevehere y tuvieron lugar las ventas, a cargo de las firmas BGL y Horacio Fal-
cón, con el martillo de Manuel Lanusse, vendiéndose todo lo ofrecido en pista 
con el siguiente resultado.

SALTA
fUERzA / iMPULSO / jOvEN
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HEMBRAS

Monto Total $ 374.000

Hembras vendidas 18

Promedio $ 20.777

Precio Mínimo $ 18.000

$ 25.000PRECIO 
MáxIMO

MACHOS

Monto Total $ 4.274.500

Machos vendidos 52

Promedio $ 82.201,92

Precio Mínimo $ 65.000

PRECIO 
MáxIMO $ 120.000

COMIENZAN LAS VENTAS. 

FOTOS: Gentileza 
Matías Fernández.
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LOS PREMIOS
DE EL PORVENIR.

Los reciben Pablo Orodá
y su cabañero Edgar,
de Lucas Jovanovics,

Javier López López
y Ricardo Roquette.

LOS PREMIOS
DE RINCON DE FUEGO.

Fernando Lecuona
de Prat los entrega

a Alejandro Marzetti.

LOS JÓVENES
DEL ATENEO.

Eficiencia, trabajo y
alegría permanente

en la Rural.

LOS PREMIOS
A LOS REALES.
Los recibe
Fernando Fortuny
de Lucas Elizalde. 

 entRega De PREMiOS
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DISCURSOS. Con la presencia de los CAMPEONES 

Mesa de ex presidentes de la SRS y amigos.

Martín Verellén, Sergio Sunblad, Fernando Perea Muñoz, Enrique 
Figueroa, Carlos Fernández Pazos, Martín Scala y Gustavo Olmedo. 

SALTA
fUERzA / iMPULSO / jOvEN
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E X P O S I C I O N E S

El radiante Sol y el intenso calor no fueron obstáculo para el desarro-

llo de la 23va. Exposición Rural del Mercosur en Gobernador Virasoro, 

Corrientes.

as circunstancias climáticas, que recién 

cambiarían radicalmente para el día 

de las ventas, fueron la característica 

de la recepción de los 59 Brangus que se 

presentaron en esta nueva edición de esta 

ya tradicional exposición, que representa 

una competencia de la cual han surgido 

la mayoría de los mejores exponentes de 

la genética del Brangus colorado.

La admisión realizó prolijamente su tra-

bajo quedando admitidos 54 ejemplares 

(36 machos y 18 hembras) para la disputa 

de los importantes premios en juego.

La inaUGUración

El 21/9/17, con el comienzo de la 

primavera, se efectuó la apertura de la 

muestra, con la presencia de las autorida-

des municipales y fuerzas vivas zonales y 

las palabras de bienvenida de la Sra. Ana 

Cavanagh, Presidente de la Sociedad Rural 

de Virasoro.
LA ALEGRÍA EN EL ROSTRO. Se advierte en el rostro
de Emilio Ortiz al lograr el Gran Campeón Macho y
el Premio Rodrigo Steed.
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eL taLLer

A continuación, y con la participación 

de más de 50 alumnos de tres EFA (Es-

cuelas de la Familia Agrícola), criadores 

y productores de la zona, se realizó un 

taller teórico práctico sobre “Criterios de 

selección de un reproductor Brangus” 

a cargo del Dr. Hugo P. Durán, técnico 

de la Asociación Argentina de Brangus. 

En una primera etapa Durán, utilizando 

ejemplares a bozal Brangus que concu-

rrieron a la muestra, hizo una detallada 

descripción en pista sobre los criterios 

de selección a tener en cuenta a la hora 

de evaluar y seleccionar un reproductor 

Brangus, resaltando la importancia de 

tener en cuenta las características que 

se relacionan con la funcionalidad del 

mismo (caracteres sexuales secundarios, 

fertilidad, aplomos y prepucio entre 

otras). En la segunda etapa, y con la 

participación de los alumnos de las EFA, 

se formaron grupos de trabajo para clasi-

ficar en pista lotes de machos y hembras, 

generándose un interesante clima de 

discusión e intercambio de conceptos 

volcados en la actividad anterior.

El cierre del Taller estuvo a cargo del 

Presidente de la Asociación Argentina de 

Brangus, Víctor Navajas.

TALLER.
El Dr. Hugo Durán 
explica los criterios de 
selección a más de 50 
alumnos de Escuelas 
de la Familia Agrícola.

EL TRABAJO EN PISTA.
Los estudiantes y
su entusiasta tarea.

TRES GENERACIONES. En el trabajo de a caballo en los corrales de Virasoro.
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MACHOS
PREMIO BOX / CORRAL / RP CATEGORIA EXPOSITOR

Gran Campeón y Campeón Individual Box 5 / 8540 9na. Senior Est. Las Marías

Res. Gran Campeón y Res. Campeón Individual Box 2 / 2063 3ra. Ternero Mayor Garruchos

Tercer Mejor Toro y Tercer Mejor Individual Box 7/ 4084 9na. Senior La Higuera

Campeón Conjunto Corral 14/ 4150/ 4210/ 4440 9na. Senior La Higuera

Reservado Campeón Conjunto Corral 13/ 8686/ 8702/ 8764 7ma. Dos Años Mayor Est. Las Marías

Campeón Conjunto Registro Preparatorio Corral 18/ 135/ 153/ 87 7ma. Dos Años Mayor Casa Iguazú

eL JUzGaMiento

La jura estuvo a cargo del Ing. Martín 

Alonso, siendo su Secretario el Dr. Juan 

Moral y Vladimir Astrolog, integrante 

de los Jóvenes Brangus.

De esta manera, Martín Alonso, que 

ya había jurado varias exposiciones del 

circuito, hizo su debut en una Expo-

sición Clase A, con tal entusiasmo y 

convicción, que, al consagrar un animal 

premiado, partió la punta de su bastón 

de jura de madera, que su amigo (y 

también debutante en una Clase A este 

año en Salta) Javier Mendoza le había 

prestado para esta ocasión especial.

veredictoS

El Gran Campeón Macho fue el RP 

8540, un Senior de Las Marías, de 

960Kg de peso, 6 dientes y 46 cm de 

CE. El mismo recibió además el Premio 

Rodrigo Steed al mejor macho de la 

muestra.

El Reservado Gran Campeón Macho 

fue el RP 2063, un Ternero Mayor de 

Garruchos, de 655 Kg de peso, Diente 

de Leche y 36 cm de CE.

El Tercer Mejor Toro fue el RP 4084, 

de La Higuera, un Senior de 790 Kg de 

peso, 4 dientes y 44 cm de CE.

GRAN CAMPEÓN HEMBRA y CAMPEÓN INDIVIDUAL HEMBRA. 
RP 8725 del Box 24 de La Tilita de Doña Chica S.A.

PODIO DEL CAMPEÓN. Ana Cavanagh, Andrés Helbig, 
Víctor Navajas, Martín Alonso y Emilio Ortiz.
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HEMBRAS
PREMIO BOX / CORRAL / RP CATEGORIA EXPOSITOR

Gran Campeón Hembra y Campeón Individual Box 24/ 8725 15va. Vaquillona La Tilita

Res. Gran Campeón y Res. Campeón Individual Box 21/ 8882 11va. Ternera Menor La Tilita

Tercer Mejor Hembra y Tercer Mejor Individual Box 40/ 7115 19va. Vaca Mayor La Tilita

Campeón Conjunto Hembras Corral 28/ E 365 / E 383/ L 021 15va. Vaquillona Tavé Retá

Reservado Campeón Conjunto Corral 29/ 4075/ 4117/4131 19va. Vaca Mayor La Higuera

GRAN CAMPEÓN MACHO Y CAMPEÓN INDIVIDUAL MACHO. 
RP8540 del Box 5 de Establecimiento Las Marías. 

ANTES DE LA CONSAGRACION. El Gran Campeón 
Macho se acomoda en la pista.

EL JURADO. Martín Alonso realiza
su tarea acompañado por sus Secretarios
Juan Moral, Hugo Durán y 
Vladimir Astrolog.

La Gran Campeón Hembra fue una Va-

quillona, la RP 8725 de La Tilita de Doña 

Chica S.A., con 690 Kg, Diente de leche 

y preñada, que fuese el primer paso de 

los excelentes resultados de esta cabaña 

en hembras, ya que la Reservado Gran 

Campeón Hembra, RP 8882 una Ternera 

Menor de 400Kg, Diente de Leche y vacía y 

la Tercer Mejor Hembra, RP 7115, una Vaca 

Mayor con cría al pie, 620 Kg y 4 dientes, 

todas ellas que habían sido las mejores 

individuales de bozal, dieron a La Tilita la 

exclusividad de los CAMPEONAtos indivi-

duales y Grandes CAMPEONES Hembra. 

La Gran Campeón Hembra de La Tilita se 

adjudicó, además, el Premio Daniel Casa-

nova, al mejor ejemplar macho o hembra 
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LaS ventaS

El 22/9/17 pareció volver el invierno 

a Virasoro, ya que el día amaneció 

gris, frío y con marcado viento sur, 

lo que obligó a reflotar los abrigos, 

pero no fue la única novedad, ya 

que no estuvo a cargo del martillo de 

Ganadera Aguapey, el omnipresente 

“Chacho” Ascué afectado por una 

temporaria indisposición; las ventas 

arrojaron los siguientes resultados:

La calidad expuesta en la pista y 

la acción de extensión desarrollada 

para conocer mejor al Brangus y sus 

características para tener en cuenta 

en una evaluación, se aunaron una 

vez más con la cordialidad de la gente 

de Virasoro para poder haber vivido 

una nueva fiesta “al rojo vivo”.

HEMBRAS

Hembras vendidas 9

Promedio $ 51.444

Precio Mínimo $ 36.000

$ 77.000PRECIO 
MáxIMO

MACHOS

Machos vendidos 23

Promedio $ 73.304

Precio Mínimo $ 55.000

PRECIO 
MáxIMO $ 100.000

ventaS viraSoro 2017

UN LUGAR DE REUNION.
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PREMIOS

LOS PREMIOS
ESPERAN A SUS

GANADORES.

PREMIOS EN MANO. El equipo de Las Marías.

LAS MARIAS Y LA TILITA.
Los grandes vencedores de esta
edición de Virasoro con Victor Navajas
y César Escalante colmados de trofeos.

LA NUEVA 
GENERACION DE 

LA HIGUERA.
Las hermanas 

Ernestina y 
Clementina Oliva 
Steed reciben de 

Andrés Helbig 
los premios a 
su destacada 

actuación.

MARTIN ALONSO.
El jurado recibe el 
reconocimiento a su tarea 
del Presidente de
la AAB, Víctor Navajas.
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Consumo de alimentos
en bovinos

El consumo de alimentos en bovinos 
involucra procesos biológicos comple-
jos, los cuales tienen una gran interac-
ción con el ambiente, el cual conduce 
a  muchos sistemas de producción dis-
tintos. Una situación que contrasta con 
un galpón con ambiente estandarizado, 
entre muchas otras diferencias.

G E N E T I C A  B O V I N A

Selección
por consumo
residual

Presentado en la X Jornada 

de Actualización en Genética 

Bovina, Foro Argentino de 

Genética Bovina, Exposición 

Rural de Palermo, 2017

Ing. Agr. Daniel Musi
FCV-UBA y SRA

Introducción

La producción de carne bovina ha te-
nido una evolución complicada en las 
últimas décadas; sin necesidad de en-
trar en detalles, se puede citar el avance 
de la agricultura, la competencia de la 
carne de otras especies, los fenómenos 
naturales como las sequías, la “mesa de 
los argentinos”, las deficiencias de in-
fraestructura, la producción de gases 
efecto invernadero, debilidades que no 
opacaron fortalezas como su recono-
cida calidad a nivel internacional o el 
extraordinario potencial productivo de 
nuestro país, fortalezas que aseguran 
un futuro promisorio,  en un marco de 
acuerdos y consensos como no hemos 
visto en el pasado.

Sin embargo, en cualquier escenario, 
la alimentación es el mayor costo del 
sistema de producción de carne, lo cual 
también es cierto para todas las otras 
especies con las cuales compite.Cuando 
decimos “costo de alimentación”  sabe-
mos que hablamos del “corazón” del 
sistema productivo.

Veamos por ejemplo lo que ha suce-
dido con la producción de pollos parri-
lleros, para cuyo consumo no necesita-
mos más estadísticas que el ejemplo de 
nuestra mesa familiar.

Podemos afirmar que aproximada-
mente en 60 años se redujo a la mi-
tad la edad de faena, manteniendo el 
peso, triplicando la ganancia diaria y re-
duciendo a la mitad el consumo de ali-
mentos. Obviamente muchos factores 
se han conjugado en esta exitosa indus-
tria, pero sin dudas la genética ha juga-
do un rol fundamental.

Una nueva herramienta para
la búsqueda de eficiencia

Entre esas diferencias, se encuentra 
la posibilidad de medir el consumo de 
alimentos y la consecuente ganancia 
de peso a nivel individual, cuestión que 
es  costosa y difícil en el caso del bovi-
no. Como respuesta a esta limitante, el 
mejoramiento genético de la especie se 
ha direccionado hacia la medición de lo 
producido, por ejemplo peso al destete, 
peso final, etc. Es decir hacia el resulta-
do y no hacia lo necesario para lograrlo.

Eficiencia alimenticia

 Se han desarrollado distintas medi-
ciones de la eficiencia alimenticia, pero 
todas tienen una alta correlación fenotí-
pica y genética entre ellas, existiendo di-
ferencias en su relación con los distintos  
rasgos de interés. Usualmente cuando 
se habla de eficiencia de conversión, 
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uno se refiere a la cantidad de alimen-
to consumido para cada unidad de peso 
ganado. Por ejemplo en nuestro caso en 
el orden de 5 a 8 kg de alimentos con-
sumidos para 1 kg de peso ganado, ex-
presado por la relación 5-8:1.

Medición del consumo
individual en bovinos

Los avances producidos en electróni-
ca e informática, asociados al procesa-
miento y transmisión de datos, así como 
la incorporación de la identificación 
electrónica en forma habitual, como por 
ejemplo las caravanas con dispositivos 
de radiofrecuencia, han hecho posible 
otro escenario en esta cuestión, asocia-
do al desarrollo de comederos automá-
ticos confiables.

Cuadro 1
Elaborado en base a www.cobb-vantress.com

Una nueva ecuación, utilizando iden-
tificación electrónica de los animales, 
comederos que pesan, miden la fre-
cuencia y duración de cada comida, da-
tos que son transmitidos en tiempo real,  
utilizando el software adecuado, permi-
ten evaluar el consumo de cada animal 
durante el período de tiempo que se 
proponga.

Consumo Residual de Alimen-
tos (RFI, Residual Feed Intake)

Pero no todas son buenas noticias, la 
eficiencia de conversión de alimentos 
tal como se ha expresado anteriormen-
te tiene una correlación positiva con au-
mento del tamaño adulto, de manera 
que la selección  por este rasgo conduci-
ría a un aumento del tamaño, tema so-

Año 1956 1980 2015

Edad de faena (días) 79 56 34

Peso vivo final (kg) 1.80 2.00 2.09

Ganancia diaria (gr) 22.3 35.1 61.5

Consumo (gr/gr) 3.05 2.10 1.51

bre el cual no es necesario extenderse, 
mas aún en nuestros sistemas de pro-
ducción. 

Debido a este motivo se propuso otra 
forma de evaluar la eficiencia alimen-
ticia denominada “Consumo Residual 
de Alimentos”, también conocida por 
su sigla en ingles RFI ( Residual Feed In-
take), la cual es independiente del nivel 
de producción y del tamaño del animal.

El Consumo Residual de Alimentos 
(RFI) es estimado como la diferencia en-
tre el consumo observado del animal y 
el consumo que se esperaría que tenga 
para su ritmo de ganancia y peso meta-
bólico . Esta expresión de la eficiencia 
de alimentación en bovinos es de larga 
data, faltando para su aplicación a ma-
yor escala los avances mencionados ( 
Koch et al, 1963).

Los animales con un menor Consumo 
Residual de Alimentos (RFI) son conside-
rados más eficientes que animales con 
un alto (RFI), dado que han llegado al 
mismo peso con un consumo menor, en 
el mismo período de tiempo.

Medición del  Consumo
Residual (RFI)

El Consumo Residual de alimentos 
(RFI) se mide en estaciones de prueba, 
donde grupos contemporáneos se ali-
mentan durante un período de tiempo 
bajo condiciones controladas, utilizando 
los recursos que ya han sido descriptos.
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Protocolo de medición

Los grupos contemporáneos, usual-
mente animales de un mismo sexo y 
similar edad, pueden estar integrados 
por vacas, vaquillonas, novillos o toritos, 
dependiendo del tipo de estudio a ser 
realizado. Las estaciones de prueba tie-
nen protocolos que se aplican en forma 
estandarizada, permitiendo la compara-
ción de resultados a lo largo del tiempo 
y entre estaciones.

Tomemos como ejemplo la evalua-
ción del Consumo Residual de Alimen-
tos (RFI) de toritos en crecimiento, da-
tos que serán utilizados en la evaluación 
genética de su raza. Los animales ingre-
san a la estación entre los 250-320 días 
de edad y se someten a un período de 
acostumbramiento a la dieta y a la uti-
lización de los comederos automáticos, 
que se extiende por aproximadamen-
te 20 días. A continuación, se extien-
de el periodo de prueba de alrededor 
de 70 días, utilizando exclusivamente 
los comederos. Durante estos 70 días 
se registra el consumo de alimentos y la 
evolución del peso, genotipado y tam-
bién se realizan otras mediciones, por 
ejemplo  ecográficas. En total el grupo 
contemporáneo permanece en las ins-
talaciones de la estación alrededor de 
90-100 días. Si se toma como referen-
cia un año de actividad de la estación 
de prueba, la misma puede albergar 3 
grupos contemporáneos al año. Este no 
es un dato menor considerando que se 
pueden ingresar alrededor de 8 toritos 
por comedero. La capacidad de uso de 
los comederos depende del peso, edad, 
sexo, raza, etc.

Parámetros genéticos

Los datos obtenidos utilizando estas 
instalaciones se destinan principalmen-
te a la evaluación genética de los ani-
males, esperando que el potencial de 
la selección genómica permita lograr el 
objetivo final de mejorar la eficiencia del 
sistema de producción de carne. 

El Consumo Residual de Alimentos 
(RFI) es un rasgo de moderada hereda-
bilidad de 0.25 a 0.35, lo cual permite 
lograr un razonable progreso genético 
por selección. 

Figura 1. Tendencia genética para dos líneas 
divergentes seleccionadas para Alto y Bajo RFI.

En este análisis las vacas de la línea 
Bajo RFI, paren mas tarde, tienen menor 
condición corporal, producen terneros 
mas livianos y son mas eficientes si se 
considera la reducción del consumo de 
alimentos. Veamos algunos resultados 
con diferencias muy significativas en el 
siguiente cuadro.

Observemos la evolución de las eva-
luaciones genéticas para RFI en la selec-
ción de dos líneas divergentes, una de 
Bajo RFI y otra de Alto RFI en Australia 
(Arthur et al, 2005). Luego de 6 años de 
selección la diferencia es de alrededor 
de 1 kg/dia de RFI entre líneas.

Los animales están identificados con caravanas electrónicas,
se observa el receptor/transmisor de los datos a la PC del sistema.

Los comederos están al aire libre, en dos corrales con 8 comederos cada uno.
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Las correlaciones genéticas con otros 
rasgos como crecimiento, carcasa o ca-
lidad de carne son bajas o nulas, mien-
tras que existen estudios indicando una 
relación negativa con fertilidad, lo cual 
sería mas evidente al comparar razas ín-
dicas con sus cruzas con británicas. 

Emisiones de metano
(alto vs bajo RFI)

La producción ganadera bovina en-
frenta nuevos desafíos relacionados con 
la emisión de gases de efecto inverna-
dero (GEI) y su relación con el calenta-
miento global. Desde esta perspectiva 
tiene importancia el efecto de la reduc-
ción del consumo en las emisiones en-
téricas de metano, las cuales se han de-
terminado son 25 a 28% menores en 
novillos en estudios realizados en Cana-
dá y Australia . En Australia adicional-
mente se ha determinado que este efec-
to es muy significativo para vacas en 
pasturas de alta calidad,  siendo no sig-
nificativo para las mediciones realizadas 
para vacas en pasturas de baja calidad.

Anteproyecto  Estación de
Testaje Consumo Residual
de Alimentos (RFI)

En la Universidad de Buenos Aires, un 
grupo de docentes e investigadores de 
las Facultades de Agronomía y de Cien-

Cuadro 3.  Rasgos con diferencias  significativas 
(*) y no significativas (ns) y entre dos líneas 
divergentes seleccionadas para Alto y Bajo RFI.

cias Veterinarias, elaboraron un proyec-
to para la instalación de un centro de 
pruebas en el campo “Los Patricios” , 
propiedad de la Universidad, en San Pe-
dro( Bs. As.). Este proyecto fue presen-
tado al Foro Argentino de Genética Bo-
vina  bajo el auspicio de UBATEC , una 
empresa perteneciente también a la 
Universidad de Buenos Aires. La factibi-
lidad de su implementación se encuen-
tra actualmente bajo análisis.

Desafíos

El Consumo Residual de Alimentos 
(RFI) como un nuevo rasgo a considerar 
en la selección de los bovinos para carne 
representa un gigantesco desafío. 

Una parte muy importante de este de-
safío esta dado por el análisis de las co-
rrelaciones genéticas con el resto de los 
caracteres de importancia económica 
que ya han sido incluidos en las evalua-
ciones genéticas nacionales, así también 
como la respuesta en distintas condicio-
nes de alimentación como el pastoreo. 
Otras cuestiones como la salud animal 
y sin duda los rasgos relacionados con 
la fertilidad exigirán respuestas contun-
dentes. El Consumo Residual de Alimen-
tos (RFI) ha tenido un análisis continuo 
en los últimos 25 años, sin embargo la 
dificultad de su medición, limitada a po-
cos animales, ha tenido nuevo impulso 
con las posibilidades brindadas por la 
selección genómica sin cuyo aporte se-

Para mayor información ver:

Arthur, P.F., J.E. Pryce and R.M. Herd,  
Lessons Learnt from 25 Years
of Feed Efficiency Research in Australia. 
10th World Congress of Genetics 
Applied to Livestock Production.
Vancouver, 2014
 Alende,M., Lancaster, P.A., Spangler, 
M.L., Pordomingo, A.J. and Andrae, J.G.
Residual Feed Intake in Cattle: Physiolo-
gical Basis. A Review. Revista Argentina 
de Producción Animal. Vol 36, Nro. 2 
(2016).

Cuadro 2. Rasgos con diferencias muy 
significativas  (**) entre dos líneas divergentes 
seleccionadas para Alto y Bajo RFI.

EVALUACION DE LINEAS DIVERGENTES

RASGO** BAJO RFI ALTO RFI

Crecimiento
Grasa cadera, mm 6.7 8.8
consumo, kg/d 9.4 10.6
RFI, kg/d -0.54 0.71

Calidad de Carne
Espesor grasa, mm. 15.6 20.7
Resistencia al corte 3.48 3.15
kg. (1 día maduración).

EVALUACION DE LINEAS DIVERGENTES

RASGO BAJO RFI ALTO RFI

Reproducción 1
% de Parición 89.2 88.3 ns
Fecha de parto 215 210 *
% Destete 81.5 80.2 ns

Reproducción 2
% de Parición 89.1 92.6 ns
Fecha de parto 35.7 27.6 **
% ciclando edad 68.7 74.1 ns

ría imposible pensar en una implemen-
tación masiva.

Pero tal vez el mayor desafío estará 
dado por el nivel de consensos y esfuer-
zos compartidos que serán necesarios 
tanto del sector público como del priva-
do, esfuerzos  y consensos para un ob-
jetivo cuyos resultados veremos en no 
menos de 5 a 10 años. El premio eco-
nómico es muy grande, su magnitud en 
el orden de millones. Todo un desafío.
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Teniendo en cuenta la información proporcionada por el Sumario ERBra 

publicado en Julio de 2017, analizamos los datos que se extraen de los 31 

toros que han superado las 1000 crías probadas, no pretendiendo con esto 

hacer una evaluación sino tener en cuenta las amplias alternativas que 

presenta la raza Brangus.

por Carlos Fernández PazosG E N É T I C A

LOS TOROS BRANGUS
MÁS PROBADOS
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FOTOS DE
DON CIRIACO, LANIN,
FRANCESCO, HEREDERO,
LONQUIMAY y PICANTE.

ACTUALIZACION 2017

N° Orden
N° Orden 

2016
Toro N° crías Estab. Nac. Estancia Lider Origen

1 1 Don Ciriaco 7610 187 2004 Tres Cruces  Arg
2 2 Lanín 3842 97 2002 Corral de Guardia PD/PF Arg
3 7 Lonquimay 3295 103 2009 Corral de Guardia PD Arg
4 17 Heredero 2599 87 2011 Rancho Grande  Arg
5 3 Gladiador 2591 104 2001 La Bellaca  Arg
6 8 Yas 2537 77 2001 Corral de Guardia PD Arg
7 5 Don Aurelio 2517 96 2006 Tres Cruces  Arg
8 4 Independencia 2504 101 2002 Tres Cruces  Arg
9 6 Bucaré 2463 77 2007 El Carmen  Arg

10 27 Francesco 2257 90 2011 Rancho Grande  Arg
11 12 Cassius Clay 2168 64 2007 Rancho Grande  Arg
12 10 Ñatito 2009 55 1997 La Bellaca  Arg
13 15 Aonikenk 1998 89 2005 Corral de Guardia PN Arg
14 9 Yacaré 1975 68 2001 La Dicha  Arg
15 16 Capitán 1906 67 2006 Las Lilas  Arg
16 11 Cencerro 1875 80 1999 San Alejo  Arg
17 13 Chaltén 1806 52 1996 Corral de Guardia  Arg
18 14 Relmún 1770 58 1992 Las Lilas  Arg
19 18 Liberal 1603 63 2007 Las Lilas  Arg
20 0 Picante 1416 59 2011 Los Guasunchos  Arg
21 19 Juan XXIII 1378 47 2001 Las Lilas  Arg
22 20 Tsunami 1270 35 2004 Rancho Grande  Arg
23 26 Spartacus 1238 47 2007 Anamelia AM Brasil
24 22 Arangá 1195 64 2007 La Tilita PN Arg
25 24 MC Elegido 1184 61 2009 Mound Creek AM EEUU
26 25 Relevante 1149 44 2005 Las Lilas Arg
27 21 Charly 1146 29 2005 La Tilita  Arg
28 23 Curandero 1114 41 2002 Rancho Grande  Arg
29 0 Dakota 1045 64 2008 Los Orígenes  Arg
30 28 Ceibo 1035 37 1999 El Carmen  Arg
31 0 Curupay 1015 30 2005 Rancho Grande  Arg

• El listado incluye 31 toros padres que 
han sido utilizados y sus crías evalua-
das en el ERBra 2017 en un promedio 
de 70 establecimientos (Máximo 187, 
Mínimo 29).

• Se consideraron sólo aquéllos padres 
que tuvieron 1000 o más crías pro-
badas, siendo el promedio de 2048,7 
crías (rango entre 1015 y 7610 crías).

• Los toros del listado fueron amplia-
mente utilizados en un promedio de 
70 cabañas, con un máximo de 187 

cabañas (Don Ciriaco) y un mínimo de 
29 cabañas).

• Sus edades variables comprenden toros 
nacidos entre 1992  y 2011, pertene-
cientes a 13 cabañas diferentes.

• Los nombres en colorado en la lista in-
dican los toros de ese pelaje.

• Los números de orden resaltados en 
amarillo son los 13 padres que mantu-
vieron o mejoraron su posición ocupa-
da en 2016.

1- LA LISTA
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2- Padres según color
de pelaje

Los toros colorados (13) represen-
tan un 41,9% contra los 18 negros 
(58,1%). Sigue habiendo un predomi-
nio de padres negros, aunque los de 
pelaje colorado siguen aumentando le-
vemente en su porcentual con respec-
to al año pasado (2017: 41,9% / 2016: 
39,2%).

3- Padres según nacionalidad

Hay un marcado predominio de los toros naci-
dos en Argentina (29: 93,5%) contra los padres 
importados de Brasil y EEUU (2: 6,4%) siendo 
estos los mismos que figuraban en 2016.

Toros Brangus con más
de 1000 crías probadas. Pelaje

Toros Brangus con más
de 1000 crías probadas. Nacionalidad

LANÍN

DON CIRIACO

LONQUIMAY

LOS TOROS BRANGUS
MÁS PROBADOS
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4- Cabañas de Origen.

A las 11 Cabañas que aportaron pa-
dres al listado en 2016 se incorporaron 
Los Guasunchos y Los Orígenes con un 
padre cada una, aumentando a 13 las 
cabañas aportantes.

Toros Brangus con más
de 1000 crías probadas.

Cabañas de orígen

5- Años de Nacimiento

Analizando la línea de tendencia se nota 
una marcada influencia en el listado de los 
toros nacidos  desde el año 2001 hasta 
2011, lo que marca una evolución hacia pa-
dres más recientes, siendo los 3 más jóvenes 
nacidos en 2011 (6 años de edad actual). He-
redero (con 6 años de edad pasó del lugar 
17 en 2016 al 4to. en 2017), Francesco (con 
6 años de edad, del lugar 27 al 10 en 2017) 
y Picante (con 6 años de edad, no figuró en 
2016 y ocupa el lugar 20 en 2017).

FRANCESCO

PICANTE

HEREDERO



124

LOS TOROS BRANGUS
MÁS PROBADOS

6- Algunas observaciones.

• 13 Padres mantuvieron o mejoraron 
su número de orden con respecto al 
año 2016.

• Los toros con más crías probadas si-
guen siendo Don Ciriaco , que au-
mentó de 6941 a 7610: + 669  y  La-
nín (3660 a 3842: +182),

• Los padres que más incrementaron 
sus crías probadas y por lo tanto me-
joraron notoriamente en el número 
de orden fueron: Francesco (de 1019 
a 2257 - +1238- y de 27° a 10°) He-
redero (de 1623 a 2599- +976-) y 
de 17º a 4°) Lonquimay (de 2327 a 
3295- + 968-) y de 7° a  3°, y Picante 
(alcanzó las 1416 - + 862- este año y 
figura 20°).

• El toro de más edad sigue siendo Rel-
mún, nacido en 1992, hace 25 años, y 
ha descendido desde el orden 14 al 17.

 PN 2 Aonikenk y Arangá

 PD 2 Lonquimay y Yas

 PD/PF 1 Lanín

 AM 2 Spartacus y Mc Elegido

 Líderes

• Hay 3 nuevas incorporaciones al lista-
do: Picante (20°), Dakota (29°) y Cu-
rupay (31°).

• Cuatro toros superaron los 100 es-
tablecimientos en los cuales tuvieron 
crías probadas: Don Ciriaco (187), 
Gladiador (104), Lonquimay (103) e 
Independencia (101).

7- Toros líderes

De los 31 toros del listado, 7 (22,5%) 
son toros líderes, y sólo uno de ellos, La-
nín, lo es en dos rasgos. En 2016 consti-
tuían los toros líderes (10) un 35,7% de 
la lista, lo que confirma que la elección 
de los criadores pasa mayormente por 
DEPs equilibradas, utilizando las virtu-
des de los líderes como correctores para 
algún rasgo.
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FERTILIDAD.
El tema desarrollado por
el Dr. Rodolfo Peralta.

Selección de Hembras Brangus,
Brahman y Braford: en Corrientes
se concretó la oferta de 1052
vientres de genética superior.

El 3 y 4 de Octubre de 2017, las 
Asociaciones de Braford, Bran-
gus y Brahman, junto a Vientres 
del Taragüi a la Sociedad Rural 
de Corrientes, en su predio de 
Riachuelo, organizaron una ex-
celente jornada, que contó con 
conferencias, demostraciones en 
pista, un taller de clasificación, 
un Remate televisivo y otro físi-
co, con la transmisión televisiva 
de Canal Rural.

Jornada 
y remate 
eSpeCial
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l atractivo que supone la presenta-
ción de hembras seleccionadas de 
las tres razas de mayor impacto en 

el Norte argentino, fue bien recompen-
sado para los numerosos criadores, pro-
fesionales y jóvenes de nivel secundario, 
universitario y público en general que se 
acercaron desde el 3 de Octubre por la 
mañana al hermoso predio de la Socie-
dad Rural de Corrientes.

En primer lugar, abrió la Jornada el 
Dr. Rodolfo Peralta, dando comienzo 
a la Clínica de Clasificación de Vien-
tres, con su disertación en pista titula-
da: “Seleccionando por fertilidad” dada 
con la claridad y amplia experiencia de 
siempre.

STAFFS UNIDOS. Delfina Madero, Nicolás Alcalá, Guillermo Marchisio, Martín Mouliá, Santiago 
García Bourg, Rodolfo Peralta, Gustavo Cócaro, Hugo Durán, Matías Stockli y Facundo Rivolta.

TECNICOS DE LAS TRES RAZAS:
Los Dres. Nicolás Alcala (Braford),

Guillermo Marchisio (Brangus)
y José Casco (Brahman). 



128

EL TALLER. Los jóvenes practican evaluación de hembras.

Al día siguiente, 4 de Octubre, a par-
tir de las 9 hs, Alfredo “Fierro” Meabe 
fue el encargado de la clasificación de 
los vientres Brangus encerrados en los 
corrales, para, algo más tarde, iniciarse 
el Remate televisivo organizado por la 
firma Colombo & Magliano con el mar-
tillo de Juan Pedro Colombo. A las 14 
hs. se iniciarían las ventas en pista en un 
remate físico, que también contó con la 
transmisión de Canal Rural.

Las 120 hembras Brangus registradas 
y rodeo base hicieron un promedio de 
$18.054, con un máximo de $33.000 y 
un mínimo de $13.400.

Es destacable que este evento, que ya 
ha logrado una importante convocato-
ria, ha logrado la unión de tres asocia-
ciones de criadores, de la Sociedad Rural 
local, Vientres del Taragüi, y 6 auspician-
tes y 3 financistas, que, junto con Canal 
Rural, confiaron en el éxito de estas Jor-
nadas de extensión y ventas.

EXPLICACIONES. El Dr. Hugo Durán.

UN BUEN
LOTE BRANGUS
EN LA PISTA.

UN LOTE DE
COLORADAS

DESTACADAS.

A continuación se llevó a cabo el taller de 
Clínica y clasificación de vientres en pista, de-
nominado: “Buscando los biotipos adecuados, 
vientres más eficientes”, que estuvo a car-
go de los Dres. Nicolás Alcalá y Matías Stockli 
(Braford), Guillermo Marchisio y Hugo Durán 
(Brangus) y José Casco (Brahman) con partici-
pación interactiva de muchos jóvenes, muy in-
teresados en el tema. 

128

Jornada 
y remate eSpeCial
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EL MARTILLO. Las ventas estuvieron a cargo
de Juan Pedro Colombo de
Colombo & Magliano S.A. 

UNA SÓLIDA ALIANZA. Brangus + Nissan.

UN RECUERDO PARA EL JURADO
DE BRANGUS. Alfredo “Fierro” Meabe 
lo recibe de Facundo Rivolta. 

INSPECTORES Y EXTENSIONISTAS. Nicolás Alcalá (Braford),
Guillermo Marchisio (Brangus), Martín Mouliá (Braford), 
Hugo Durán (Brangus) y Matías Stockli (Braford).

130

imaGeneS

REMATE
TELEVISADO.

Llevado a cabo
por Colombo
& Magliano.

Jornada 
y remate eSpeCial
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Resultados de 5 años
de servicio y parición 

M.V. Gonzalo Poodts
gpoodts@arnet.com.arMANEJO REPRODUCTIVO

otivados por los importantes in-
gresos que implica en la cría ade-
lantar un año el servicio y parición 

de las vaquillonas de reposición, en el 
Establecimiento “La Buena Agua”, pro-
piedad de la firma Anta del Dorado 
S.A., ubicado en el departamento Anta, 
provincia de Salta, se comenzó a realizar 
servicio precoz en vaquillonas en enero 
del 2013, en el período normal de ser-
vicio del establecimiento, estacionado 
de 90 días (período dic-ene-feb en va-
quillonas y 15 diciembre a 15 marzo, en 
vacas).

Respetando tres premisas: 

1) realizarse en el mismo período de 
servicio y parición que hubiera corres-
pondido normalmente a la edad de dos 
años.

2) poder obtener resultados similares 
tanto en su 1° servicio y parición como 
en su 2do. servicio, paridas con cría al 
pie, analizando la relación costo-bene-
ficio.

3) Utilizar toros de la misma raza en el 
servicio.

El establecimiento “La Buena Agua”, 
está ubicado en el Chaco Salteño, con 
régimen hídrico de 600mm. Superficie 
de 5.000 ha., apotrerado, con pasturas 
de Gatton panic.

Actividad de cría (cabaña y general); 
compuesta de 2.500 vientres Brangus 
colorados, de los cuales 1.200 son vien-
tres inscriptos en la Asociación Brangus 
y 1.300 de rodeos general. Las terneras 
se recrían en el mismo establecimien-
to, seleccionando al destete las destina-
das a reposición (cabaña o cría), y las de 
venta (no siendo recriadas en general). 
Los machos con destino a reproducto-
res y/o engorde, se retiran todos al des-
tete a otros establecimientos de la fir-

ma (“San Esteban” - Cnel. Mollinedo 
- Anta).  Los destinados como reproduc-
tores vuelven a “La Buena Agua” ya re-
criados, para ser utilizados en servicio a 
la edad de dos años, luego del cual se 
los retira nuevamente para su prepara-
ción y venta a San Esteban.

Los destinados a engorde, se los ter-
mina también en Cnel. Mollinedo (La 
Arisca) en establecimiento vecino a San 
Esteban.

en vaquillonas Brangus
de 15 meses en la
provincia de Salta.
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El servicio realizado, es primero por 
Inseminación Artificial a Tiempo Fijo 
(IATF), una sola oportunidad por vaqui-
llona, y luego repaso con toros comple-
tando 90 días de servicio. La selección 
de vaquillonas aptas para iniciar servicio 
se realiza por revisión ginecológica vía 
palpación rectal (como comenté antes 
la selección fenotípica se hace al deste-
te), por Grado de Desarrollo Reproduc-
tivo (GDR), estado de genitales internos 
y área pélvica. Con el mismo criterio que 

hubiera aplicado en vaquillonas de 24 a 
26 meses de edad. Clasificando: 1) ap-
tas a realizar IATF inmediata (1°IATF); y 
2) otras con GDR menor, con posibili-
dades de realizar IATF mas adelante; y 
3) descarte de servicio. Transcurrido 30 
días se repite la revisión ginecológica de 
aquellas con GDR menor, clasificando 
en: Aptas a 2da. IATF y No aptas.  Se-
gún cantidad de vientres y GDR se eva-
lúa si a estas no aptas, se les realizará 
otra IATF posterior, o se las pasa a servi-
cio natural, hasta fin del período de ser-
vicio. Es importante aclarar, que solo las 
vaquillonas de la 1er IATF (día 0 del ser-
vicio) reciben 90 días de servicio. Las de 
la 2da. IATF (30 días después) reciben 
60 días de servicio.  Y por último con el 
3er grupo también se puede optar inse-
minar (IATF) simultáneamente en la 2da 
IATF, tratando preñar la mayor cantidad 
posible por IA antes que priorizar la efi-
ciencia del resultado; o se las pone en 
servicio natural directamente, recibien-
do igualmente 60 días (en caso de es-
perar 30 días más, tendrían solo 30 días 
de servicio).

Las vaquillonas que resultan vacías de 
IATF y repaso con toros, indefectible-
mente son descartadas no dando se-
gunda oportunidad (siguiendo el mismo 
criterio aplicado a todas las demás cate-
gorías de vientres en servicio).

El criterio aplicado para determinar 
los toros a utilizar en IA fue siempre: 
toros Brangus colorados con Dep’s de 
peso al nacer negativo, o con facilidad 
de parto conocida (utilizando principal-
mente el Sumario de Padres ERBA), y en 

servicio natural, toros de dos años pro-
pios de bajo peso al nacer y si fuera po-
sible con Dep de bajo peso al nacer.

Resultados:

En los 5 períodos de servicio (2013 
a 2017) se evaluaron 1.906 vaquillo-
nas con un promedio de 13,8 meses de 
edad al inicio del servicio. Solamente en 
el período 2012/13, se realizó paralela-
mente servicio de vaquillonas de 24 a 
26 meses y de 15 meses, pudiendo rea-
lizar comparación (gráficos N° 1 y 2) de 
resultado en similares condiciones cli-
máticas y de manejo. A partir de perío-
do 2013/14, solamente hubo vaquillo-
nas de servicio precoz.

A) Resultados de servicios:

Todos los primeros servicios fueron 
realizados con IATF y repaso con servi-
cio natural.

En el gráfico N° 1 figuran resultados 
de los últimos dos servicios de vaquillo-
nas de 24 meses y de las mismas en su 
segundo servicio, paridas y con cría al 
pie (la barra gris es resultado del 2do. 
servicio de vaquillonas de 24 meses ser-
vidas en 2011).

En los gráficos N° 2, 3, 4, y 5, los re-
sultados de las 1er. servicio de vaquillo-
nas de 15 meses (barras azules). En los 
mismos gráficos figura el 2do. servicio 
(vacas de 1er. servicio), paridas y con 
cría al pie (barra marrón) de cada gene-
ración. En el gráfico N° 2 (1ra. genera-
ción), hay una barra mas en verde que 
corresponde al 3er. servicio de las va-

meses
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quillonas de 1ra. Generación (vacas de 2do. 
servicio), paridas por segunda vez y con cría 
al pie. En el grafico N° 5 (barra verde), figu-
ra solamente el 1er. servicio de la 5ta. Ge-
neración como vaquillona de 15 meses, re-
cibirán el 2do. servicio paridas en 2017/18. 

 En los resultados finales del cuadro N°1, 
las diferencias en los totales se deben, en 
mas (años 2014, 2015 y 2016), en relación 
con los ingresados a la IATF, por haber in-
corporado mas vaquillonas a servicio natu-
ral (SN) directamente.  Y en menos (2013 y 
2017), por algunas muertes desde la IATF 
al tacto.

A) Resultados de Parición:

Los datos corresponden a 1.070 partos 
con datos de vaquillonas inscriptas. Del to-
tal de 1.906 vientres servidos en los 5 perío-
dos resultaron 1.728 preñados, y los datos 
obtenidos corresponden a los partos con 
datos.

Resultados de 5 años
de servicio y parición 
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Debido a que 483 preñadas corres-
ponden al servicio 2016/17 (5ta. Gene-
ración), actualmente en plena etapa de 
parición y 353 preñadas mas pertene-
cientes a vientres de rodeo general que 
no se pesan o identifican las madres (sin 
tatuar y/o pérdidas de caravanas).

En el cuadro N° 2, la diferencia en es-
tos términos parto “asistidos” o “disto-
cia”: está en que “asistido” haría refe-
rencia a partos lentos que solo requieren 
una leve ayuda. A diferencia de “disto-
cia” que requiere más esfuerzo y posible 
manipulación para lograr extraer el ter-
nero. Esto no está bien diferenciado por 
el personal a cargo y/o aclarado en los 
partes, de manera que fue diferencial ar-
bitrariamente por el peso del ternero al 
nacer, donde hasta 39 kg es “asistido” y 
40 kg en más es “distocia”. 

La “mala presentación” (de cola, ca-
beza torcida, etc.) no estaría relaciona-
da significativamente a la edad, es decir 
que se producen también en parto de 
vacas adultas.

En “total de partos anormales”, agru-
po todo los anteriores “asistidos”,”dis-
tocia” y “presentación” y además mu-

chos casos que se encuentran paridos 
muertos a la mañana sin saber porqué, 
posiblemente muy lentos ocurridos de 
noche o en horarios que no se recorre, 
pero se localizó la madre recién parida

Una aclaración más que entiendo es 
importante, no se han realizado cesá-
reas, solo capacitación al personal a car-
go de la atención del parto. Si bien no 
está detallado, la mayoría de los terne-
ros muertos fueron encontrados muer-
tos o murieron a las pocas horas, por la 
demora del parto y no por las manio-
bras realizadas. Y el porcentaje total de 
vaquillonas muertas (1,4%) es bajo.

Manejo de los terneros/as desde 
el parto:

Datos del manejo de los terneros y de 
sus madres al servicio siguiente.Cuadro 
N° 3.

En la 1° generación 2013, se debió 
realizar destete precoz por las conse-
cuencias de la peor sequía en 60 años.

En las generaciones siguientes los ter-
neros recibieron ración por creep fe-
eding, los nacidos cabeza a partir de 
los 20 días aproximadamente y el resto 
está disponible a voluntad desde el par-
to, ya que se separan los vientres pari-
dos de los no paridos, continuando con 
el creep feeding hasta el destete. En el 
destete precoz y anticipado se conti-
núa racionando hasta la edad del deste-
te convencional (5 a 8 meses de edad). 
Esto se realiza solo en terneros de caba-
ña, no así en los de rodeo general.

Manejo de las terneras con destino 
a reposición de 15 meses:

Luego de la edad considerada destete 
convencional, las terneras fueron a pas-
to 1 o 2 meses, comenzando a racionar 
(siempre a campo) variando el conteni-
do, de acuerdo con el precio y variedad 
conseguida en el mercado (maíz, soja o 
porotos desactivados, pellets de soja, al-
godón, etc.) y núcleo proteico y mineral.  
Los porcentajes van variando según tipo 
de ración, pero manteniendo siempre 
un 75 % energía, 22 % proteína y 3% 
núcleo. Continuando así hasta la IATF 
y/o inicio del servicio, que transcurre to-
talmente a pasto (Gatton Panic).

El incremento de peso en promedio 
desde el nacimiento hasta la sincroni-
zación para IATF osciló entre 0,650 a 
0,685 kg/día, y condición corporal 7.

Continúan totalmente a pasto hasta 
iniciada la parición, en este caso reciben 
maíz, poroto desactivado y núcleo, hasta 
que inicia su segundo servicio (como va-
quillona parida o vaca de 1er. servicio),

Datos de parición. Cuadro N°2

Resultados de los 1ros servicios. Cuadro N°1

Datos del manejo de los terneros y de sus madres al servicio siguiente. Cuadro N° 3

Resultados de 5 años
de servicio y parición 
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durante el cual continúan totalmente a 
pasto. No siendo suplementadas en nin-
gún otro momento, recibiendo el mane-
jo nutricional que los demás vientres del 
establecimiento.

El manejo de estos vientres (desde el 
nacimiento hasta los 36 a 39 meses de 
edad) fue siempre separado de los de-
más, incorporando o pasando a com-
pletar rodeos de reposición de los vien-
tres mayores.

Los pesos destete del cuadro N°4 han 
sido tomados a la edad del destete con-
vencional, siguen siendo muy buenos y 
similares a los obtenidos por la misma 
firma anteriormente en los hijos de va-
quillonas de 24 meses. Al igual que el 
desarrollo posterior que resultaron en 
reproductores, machos o hembras.

La edad de las terneras a la IATF (cua-
dro N°4) se fue reduciendo en cada ge-
neración, debido a que, en la primera, 
se tomó la decisión de efectuar servicio 
precoz e inseminó a fin de enero 2013, 
es decir al inicio del último tercio del 
servicio.   A fin de lograr cumplir la 1er 
premisa que debía cumplirse (realizar el 
servicio en la misma fecha que se hu-
biera realizado el servicio de 24 meses), 
paulatinamente con el manejo se fue lo-
grando, pero obviamente incorporando 
animales más jóvenes.

Vaquillonas paridas:

En el desarrollo y evolución de es-
tas vaquillonas una vez paridas, en su 
2da., 3ra. parición y sucesivas paricio-
nes, tampoco se han evidenciado signos 
de retraso, todo lo contrario, se ha no-
tado en todas las generaciones mayor 
expresión en femineidad, desarrollo de 
ubre, manteniendo la fertilidad y aque-
llas características importantes que ha-
cen a la actividad cría y reproducción. 
Se realizaron pesadas al azar con pesos 
entre 460 y 550 Kg preñadas en su 2da. 
gestación.

Conclusiones:

Los resultados de producción están 
siendo muy buenos y a mi criterio mu-
cho mejor de lo que se creía poder lo-
grar a esta edad, y superan o justifican 
considerablemente las mayores pérdi-
das o costos que este servicio genera. 

No están descriptos costos y más da-
tos que tiene la empresa Anta del Do-
rado S.A., quienes, han realizado com-
paraciones con resultados económicos 
logrados en servicios de 24 meses, ob-
teniendo márgenes muy favorables para 
el de 15 meses y confirman que están 
bien encaminados.

Existe poca o ninguna información en 
Brangus o razas base índica en este nú-
mero de vientres y períodos de servicio. 
Tampoco conocimiento de reproducto-
res con Dep´s (y precisión) de facilidad 
de parto a esta edad.

Además, el frame muy heterogéneo, 
por la influencia materna o abuelos, etc. 
en razas que por ser muy nuevas aún se-
gregan. También por particulares carac-
terísticas climáticas de estas zonas.

Faltan muchos años de selección, de 
toma y análisis de resultados (de pro-
ducción y económicos) a fin de tener el 
pleno convencimiento de los beneficios 
de este manejo.

Resultados de 5 años
de servicio y parición 
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arios grupos de investigación han 
descrito, en la última década, re-
ducciones en la fertilidad con el uso 

de semen sexado en comparación al pro-
ducto no-sexado convencional debido 
a varias razones, incluida la mayor frag-
mentación del ADN en el espermatozoi-
de sexado (Gosálvez et al., 2011b). Por 
ejemplo, la mayor parte de las pruebas 
de campo en vaquillonas lecheras descri-
ben unos resultados de concepción para 
el semen sexado que son del orden de 
un 80% de la concepción lograda a tra-
vés del semen no-sexado convencional. 
En otras palabras, un rebaño con una 
tasa de concepción del 60% con semen 
no sexado debería esperar unos resulta-
dos de concepción de alrededor de un 
40-50% con el uso del esperma sexado. 
Resultados similares se esperan para va-
cas de carne, pero resultados ligeramen-
te peores deberían esperarse para vacas 
lecheras de alta producción. Algunas téc-
nicas, como el uso de la IA programada 
en momentos más tardíos de los norma-
les y la inseminación prefijada de las va-
cas de carne con celo tras tratamientos 
hormonales, parecen ser estrategias pro-

metedoras para incrementar la fertilidad 
en inseminaciones con pajuelas sexa-
das. Una descendencia fisiológicamente 
normal ha sido reportada repetidamen-
te después del uso de esperma sexado 
(Tubman et al., 2004). Colectivamente, 
los resultados de concepción en el cam-
po, el precio de mercado de la leche y 
la carne, el aumento de costos, y la dis-
ponibilidad y/o el precio de los animales 
sanos de reemplazo son los mayores de-
terminantes para el uso rentable de la 
tecnología de semen sexado en rebaños 
lecheros y de carne.

 
1. Nuevas oportunidades

1.1. Posibilidad de mejorar la 
fertilidad con intervalos más 
cortos entre la IA y la ovulación 
empleando semen sexado.

Como los espermatozoides sexados tie-
nen una esperanza de vida más corta en 
el tracto uterino de la vaca y debido a 
que el procedimiento de selección pare-
ce inducir la capacitación, algunos gru-
pos de investigación han intentado reali-

en explotaciones de
ganado lechero y de carne

B I O T E C N O L O G Í A

Uso de semen sexado
Actualmente, las pajuelas de 

semen cargadas con esper-

matozoides seleccionados 

por sexo, o “semen sexado”, 

se encuentran fácilmente y 

se utilizan de manera ruti-

naria en explotaciones va-

cunas de leche o carne en 

todo el mundo. Este breve 

manuscrito pretende revisar 

algunos de los desarrollos 

recientes y los problemas 

relacionados con el uso del 

semen sexado en rebaños 

lecheros y de carne.



139

zar IA con esperma sexado un poco más 
cerca del momento de ovulación inten-
tando mejorar las tasas de fertilización 
y/o los resultados de concepción. De he-
cho, Sales y otros (2011) reportaron cla-
ras mejoras en los resultados de concep-
ción cuando la IA con semen sexado se 
realizó más cerca del momento de ovu-
lación en vaquillonas lecheras sincroni-
zadas. Es interesante que, en el mismo 
estudio, observaron que el momento de 
la IA no parecía alterar los resultados de 
concepción en las vaquillonas insemina-
das con esperma convencional no sexa-
do. Sin embargo, estos investigadores re-
portaron en el mismo manuscrito que las 
vacas de carne inseminadas con esperma 
sexado en intervalos mayores de 12h a 
24h entre la IA y la ovulación tuvieron 
una reducción drástica en la concepción, 
en comparación con las vacas insemina-
das entre 0h y 12h, o incluso, a las 12h 
de haberse dado la ovulación. Esto su-
braya el gran impacto que el tiempo en-
tre la IA y la ovulación puede tener cuan-
do se utiliza esperma sexado en rutinas 
de inseminación.

1.2. Uso en combinación con los 
programas de IA programada

Como el intervalo entre el celo y la 
ovulación es muy variable en el ganado 
(Kaim et al., 2003; Bloch et al., 2006), 
el uso de programas hormonales que 
sincronizan la ovulación con mayor pre-
cisión podría ofrecer una buena oportu-
nidad para mejorar la concepción en el 
ganado inseminado con semen sexado. 

De este modo, el uso de semen sexa-
do en combinación con programas de 
sincronización para la IA programada se 
ha utilizado en algunos países, como Ar-
gentina o Brasil, desde hace una década; 
y estudios posteriores en el tema se han 
desarrollado en EE.UU. y Europa más re-
cientemente. En conjunto, parece ser 
que realizar la IA más cerca del momen-
to de ovulación parece ser más crítico 
para el semen sexado que para el semen 
convencional (Sales et al., 2011), y los re-
sultados de concepción tanto de vacas 
de carne como de vacas lecheras mejo-
ran notablemente empleando la IA con 

semen sexado sólo en vacas o vaquillo-
nas que muestran celo después de ovu-
laciones inducidas hormonalmente. Por 
ejemplo, Mallory et al. (2013), utilizando 
un programa de sincronización diseñado 
para la IA programada de vaquillonas, 
observaron unos resultados de concep-
ción mucho mejores empleando la IA 
con semen sexado en las vaquillas que 
mostraron celo (46%) en comparación 
con las vaquillas que no mostraron celo 
(26%). Por tanto, un enfoque práctico 
que se podría implementar por los ga-
naderos es el de utilizar un programa de 
sincronización moderno para la IA pro-
gramada y la inseminación selectiva con 
semen sexado sólo para las vacas/ va-
quillonas que muestren signos claros de 
celo cerca del momento previsto para la 
IA. Los animales que no muestren celo o 
signos menos pronunciados de celo des-
pués de los programas de sincronización 
podrían inseminarse con semen conven-
cional menos costoso, como apoyan los 
recientes descubrimientos (Mallory et al., 
2012; Sá Filho et al., 2012).

Autores: Alex Souza, Dairy Advisor at 
University of California. CEVA SA-Brasil. 
30/12/2013
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1.3. Uso de semen sexado fresco 
(no congelado)

El uso de semen no sexado refrigerado 
(no congelado) da resultados muy buenos 
en explotaciones tanto de ganado leche-
ro como de carne en algunas áreas del 
mundo, y los resultados de concepción 
del semen fresco no seleccionado con do-
sis menores de 2 a 3x106 espermatozoi-
des/pajuela son comparables con los de la 
IA con semen congelado tradicional con 
20x106 espermatozoides/ pajuela (Bucher 
et al., 2009). Por tanto, el uso de cantida-
des menores de espermatozoides durante 
la IA parece ser un problema menor cuan-
do se utiliza semen fresco.

El uso de semen sexado fresco duran-
te las rutinas de IA se ha analizado en 
un estudio preliminar (Klinc et al., 2007). 
Aunque el número de unidades experi-
mentales fue bastante limitado en el es-
tudio piloto, sus hallazgos mostraron un 
potencial prometedor de utilizar esper-
ma sexado fresco en ganado. Los resul-
tados de concepción del esperma fresco 

seleccionado y no seleccionado fueron 
parecidos, y la fertilidad de ambos tipos 
de semen no fue afectada por el inter-
valo entre la IA y la ovulación. Las vali-
daciones de estos resultados en pruebas 
de campo más largas son necesarias ur-
gentemente.

1.4. Uso en la producción de 
embriones in-vitro

Aunque el uso de esperma sexado en 
los sistemas de producción in-vivo a tra-
vés de superovulaciones de donantes de 
embriones está lejos de lo ideal (Sartori 
et al., 2004) e, incluso, considerando las 
posibles mejoras en relación a la progra-
mación de la IA con esperma sexado más 
cerca del momento de ovulación (Soares 

et al., 2011), los resultados de la produc-
ción de embriones con esperma sexado 
in-vitro (FIV) son bastante prometedores. 
Por ejemplo, un informe reciente (Car-
valho et al., 2010) con un diseño expe-
rimental adecuado y utilizando toros de 
raza Nelore seleccionando esperma con 
carga tanto Y como X no ha encontra-
do diferencias entre el esperma sexado 
seleccionado (para la X o la Y) y los con-
troles, en términos de potencial de ferti-
lización, y tasas de escisión y blastocitos. 

Obviamente, se necesitan más estu-
dios, pero el uso de esperma sexado en 
programas FIV parece desarrollarse y me-
jorar con el tiempo con mayor rapidez 
que cuando se utiliza en sistemas de pro-
ducción in-vivo.

Uso de semen sexado
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2. Factores limitantes para la 
tecnología

2.1. Resultados de concepción 
– el factor más limitador para 
la implementación de semen 
sexado
 

La rentabilidad de utilizar semen sexa-
do en programas de inseminación, es-
pecialmente en vaquillonas, depende en 
gran medida de los resultados de con-
cepción conseguidos ya sea con semen 
sexado o convencional (Cabrera, 2009). 
Por ejemplo, el modelo económico desa-
rrollado por Cabrera muestra claramente 
que la prudencia es necesaria cuando se 
trata de usar semen en vaquillonas con 
resultados de concepción pobres. Por lo 
tanto, si los resultados de concepción 
en un rebaño determinado son meno-
res a los óptimos después de usar semen 
convencional no-sexado, inseminar va-
cas con semen sexado puede no ser una 
buena idea.

2.2. Precio de la vaquillona y 
aumento de costos

La disponibilidad y el precio de los ani-
males de reemplazo tienen un impacto 
dramático en la rentabilidad del semen 
sexado. Por ejemplo, para rebaños leche-
ros, en un posible escenario en el que el 
precio del reemplazo de la vaquillona es 
bajo y los costos relacionados con la ali-
mentación y la crianza son altos, el uso 
de semen sexado es menos atractivo. 
Esta parece ser la situación en algunas 
partes de EE.UU, por ejemplo, donde, 
debido a los carísimos costos de alimen-
tación, consultores y expertos (comuni-
cación personal – JEP Santos y otros) han 
observado que los productores lecheros 

no quieren tener y mantener un gran nú-
mero de vaquillonas de reemplazo. Ob-
viamente, este no es el caso en la mayor 
parte del mundo, donde el uso estraté-
gico del semen sexado en explotaciones 
tanto de carne como lecheras puede ser 
muy ventajoso. En conjunto, los produc-
tores necesitan barajar las oportunidades 
y los riesgos potenciales de usar semen 
sexado en sus rebaños. Cierto número 
de herramientas web, como la que está 
disponible en UW-Madison Extensión, 
puede utilizarse para seleccionar la estra-
tegia adecuada en cuanto al uso de se-
men sexado de acuerdo a la situación del 
mercado local y en escenarios diferen-
tes de rendimiento reproductivo: http:// 
dairymgt.uwex.edu/tools.php.

Uso de semen sexado
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2.3. Disponibilidad de toros

Ya sea debido a la disponibilidad del 
semen per se o simplemente a las limi-
taciones del mercado de semen, no to-
dos los toros están disponibles como se-
men sexado o son demasiado caros para 
considerarse bajo ciertas restricciones de 
gestión. Esta es otra variable a tener en 
cuenta, ya que los sementales con un va-
lor genético inferior probablemente pro-
ducirán vaquillonas con un potencial ge-
nético más pobre, lo que puede reducir 
la mejora genética del rebaño. Por tanto, 
las pérdidas potenciales en términos de 
mérito neto de hijas y mejora genética 
tienen que considerarse si el toro ade-
cuado para su rebaño no está disponible 
como semen sexado.

 
2.4. Variabilidad de los 
resultados de la fertilidad
en el campo según el toro
 

Parte de la variación observada en la 
fertilidad en el campo empleando IA con 
semen sexado parece estar relacionada 
con la variabilidad de los toros. Informes 
recientes han subrayado que la fragmen-
tación del ADN es altamente variable 
entre los sementales tras el proceso de 
selección mediante la actual tecnología 
de citometría de flujo .Por tanto, la dife-
rente resistencia a los procesos de selec-
ción encontrada en el semen de distin-
tos toros puede explicar, al menos, parte 
de la gran variación en los resultados de 
concepción en el campo descritos y pu-
blicados en la literatura (DeJarnette et al., 
2008; Sales et al., 2011b; Macedo et al., 
2013). Esto subraya la importancia de la 
selección cuidadosa de los toros para la 
IA con esperma sexado que parece tener 
buenos resultados en el campo, en vez 
de confiar únicamente en un adecuado 
análisis de laboratorio de la calidad del 
semen.

3. ¿Cuándo interesa utilizar 
semen sexado?

3.1. Establecimientos lecheros

En pocas palabras, el uso de semen 
sexado puede ser extremadamente inte-
resante para rebaños lecheros en busca 
de expansión, particularmente cuando el 
precio de las vaquillonas de reemplazo es 
alto, y sin tener que correr el riesgo de 
comprar animales de otros rebaños de-
bido a razones de bioseguridad. A veces, 
incluso es más fácil mantener el tama-
ño del rebaño lactante, obteniendo una 
mayor proporción de terneras gracias al 
uso de semen sexado en el rebaño de 
vaquillonas. Esto puede ser todavía más 
deseable si el rebaño lactante tiene me-
nos capacidad reproductora de la ideal 
para mantener el inventario de reem-
plazo. Además, el uso de semen sexado 
en vaquillonas con el resultado de tener 
una mayor proporción de terneras per-
mite a los productores sacrificar más va-
cas al año, como hemos confirmado re-
cientemente en un estudio retrospectivo 
del historial reproductivo de 200 rebaños 
lecheros (JDS 2013). Otro uso promete-
dor del semen sexado en la industria le-
chera parece estar asociado con la trans-
ferencia de embriones producidos FIV 
fertilizados con esperma sexado y usado 
en verano para compensar los bajos re-
sultados de concepción empleando una 
IA convencional e, incluso, producir una 
mayor proporción de preñeces de hem-
bras como se ha declarado recientemen-
te (Rasmussen et al., 2012).

3.2. Establecimientos de carne

En rebaños comerciales de carne, el 
uso de la tecnología de semen sexa-
do tiene un gran potencial para produ-
cir animales con el género apropiado de 
acuerdo a las preferencias de la indus-
tria. Por ejemplo, actualmente es común 
en Sudamérica tener rebaños de carne 
usando esperma sexado-masculino para 
inseminar a las vacas y tener machos que 

se rematarán más eficientemente en los 
feed lots y serán enviados al matadero 
con mayores precios de mercado. En 
contraste, estos mismos rodeos pueden 
usar estratégicamente semen sexado-fe-
menino en sus mejores vacas para pro-
ducir madres con líneas genéticas mater-
nales mejoradas.
 
4. Pensamientos para el
futuro en la tecnología de
semen sexado.

El proceso de separación de los esper-
matozoides de distinto género ha mejo-
rado significativamente desde su prime-
ra aplicación comercial, con resultados 
de concepción posteriores acercándo-
se a los resultados de concepción con-
seguidos con el uso de semen no se-
leccionado. Los resultados de fertilidad 
más bajos empleando esperma sexado 
han sido ampliamente reportados y es-
tán en gran parte causados por membra-
nas del espermatozoide dañadas y una 
mayor fragmentación del ADN siguiendo 
el proceso de selección por la tecnología 
de citometría de flujo actual. Una cosa 
es segura – el uso de semen sexado en 
explotaciones de carne y lecheras pro-
bablemente se expanda en los próximos 
años y más inversiones en investigación 
y más mejoras en esta tecnología mejo-
rarán definitivamente los resultados de 
concepción del ganado en el futuro. Por 
ejemplo, aunque en su infancia y muy le-
jos del uso comercial en producción bo-
vina, nuevas tecnologías, que emplean 
líneas de células madre para producir es-
permatozoides con llamativos informes 
de la descendencia de esos gametos pro-
ducidos artificialmente, pueden orientar 
en el futuro próximo todos los esfuerzos 
en la producción de espermatozoides X 
simplemente desde células madre hem-
bras… cuando esto sea cierto, los toros 
no serán ya más necesarios para produ-
cir espermatozoides X (Lucifero and Reik, 
2006; Nayernia et al., 2006; Kashir et al., 
2012; Sabour and Schöler, 2012).

Uso de semen sexado
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En este detallado informe el Ing. Zootecnista M Sc Andrés Perea, de la AER INTA San Pedro, Jujuy, nos 

brinda un detallado panorama actualizado de la evolución del stock bovino a nivel nacional, regional 

y provincial y su proyección futura. Deseamos agradecer al Ing. Perea y a INTA su autorización para la 

publicación en nuestra Revista Brangus de su interesante trabajo, aclarando que la explotación fami-

liar dirigida por su padre Adolfo Miguel Perea, en Las Cañadas, Jujuy, incluye la que por el momento, 

es la única cabaña de Brangus en la provincia de Jujuy, Las Cañadas (Criador 710).

G A N A D E R Í A

Evolución del stock  
bovino en la Argentina
comparativamente con Jujuy

Ing. Zoot. (M.Sc.) Andrés Perea
AER INTA, San Pedro

Contexto internacional

La Argentina históricamente se ha des-
tacado como un país productor agrope-
cuario, esto debido a las características 
agroecológicas imperantes que favore-
cen este tipo de producciones. En lo que 
se refiere a ganadería se destaca no solo 
por su elevado consumo interno de car-
ne y productos derivados, sino también 
por la producción y exportación de car-
ne de calidad. Según reportes elabora-
dos por el USDA (2017) en el último año 
a nivel mundial, Estados Unidos se ubicó 
en el primer lugar como país productor, 
seguido por Brasil, en tanto Argentina 
ocupó la sexta posición (Figura 1).

Respecto al stock de cabezas por país, 
India encabeza el ranking, apareciendo 
nuevamente Brasil en el segundo lugar 
y Argentina en el sexto respecto a los 

Figura 1. Elaboración propia
(Fuente: Livestock and poultry: World 
markets and Trade - USDA, 2017).

Evolución del stock bovino en la Argentina
comparativamente con Jujuy

Figura 2. Elaboración propia
(Fuente: Livestock and poultry: World 
markets and Trade - USDA, 2017).
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Figura 3. Elaboración propia. (Fuente: IPCVA, 2017).

A nivel país en los últimos años, la pro-
ducción de carne bovina presenta una 
amplia variación mostrando un aumen-
to en el 2009, una caída hasta 2012, un 
nuevo aumento de menor magnitud en 
2013 y una disminución en los años si-
guientes (Figura 3), esto puede deberse 
a fases de retención y liquidación del ci-
clo ganadero, el cual responde a dife-
rentes factores que llevan al productor 
a vender o retener animales.   Como se 
mencionó, los  sistemas ganaderos es-
tán sujetos a cambios a través del tiem-
po que inciden en la oferta de animales 
enviados a faena y por consiguiente en 
la producción final. Esta variabilidad a 
grandes rasgos presenta un patrón co-
nocido como “ciclo ganadero”, donde 
se puede apreciar una fase de liquida-
ción (aumento de la oferta) seguido de 
una fase de retención (disminución de 
la oferta), fundamentalmente esta va-
riación se da en función de los precios 
de mercado, las oportunidades de co-
mercialización, las políticas implementa-
das y de las condiciones climáticas parti-
culares de cada año. Esto puede llevar a 
cambiar de tipo de explotación (agríco-
la, ganadera o mixta) o las proporciones 
de las mismas en un sistema productivo. 

 Hay además, otros cambios más pro-
fundos (no coyunturales) que ejercen 
acciones en los sistemas de producción. 
El avance de la agricultura en los últi-
mos años debido a una mayor rentabi-
lidad de la misma, hizo que la superfi-
cie ganadera disminuyera y por ende 
la producción de carne (Rearte, 2011), 
produciendo un aumento en el valor de 
la carne e influyendo sobre el nivel de 
consumo interno; si bien el país sigue 
manteniéndose entre los de mayor con-
sumo per cápita, se puede observar una 
disminución durante los últimos años.

Evolución del stock nacional Se ana-
liza la variación del número de cabezas 
en los últimos 10 años, con datos pu-
blicados por el SENASA (2017). Desde 
2008, la cantidad de animales dismi-
nuyó abruptamente de 57,5 millones 
a  prácticamente 48 millones en 2011 
(fase de liquidación) siendo éste el me-
nor valor de los últimos 10 años, este 
periodo coincide con la mayor produc-
ción de carne (figura 3) en el país duran-
te el periodo analizado, al mismo tiem-
po ocurrió una importante sequia con 
pérdida de animales.
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Las marcas
ya están

preparadas.

Figura 4 - Elaboración propia. (Fuente: SENASA, 2017). 

Figura 5 - Elaboración propia. (Fuente: SENASA, 2017). 

Provincia 2016 2017

Jujuy 113.876 113.552

Catamarca 253.698 264.303

Salta 1.173.815 1.227.823

Santiago del Estero 1.516.834 1.604.255

Tucumán 157.320 173.989

Cuadro 1- Existencias ganaderas de las provincias del NOA.

Elaboración propia. (Fuente: SENASA, 2017). 

A partir de 2011 comienza la recom-
posición del stock (fase de retención), 
motivado por un aumento de precios, 
en 2015 hay una leve disminución que 
luego retoma el aumento, este compor-
tamiento durante los dos últimos años 
puede deberse al cambio de políticas de 
gobierno.

En marzo de 2017 según datos del SE-
NASA (2017), las cantidades de cabezas 
en todo el país totalizaron 53.353.787 
animales de todas las categorías. La pro-
vincia de Buenos Aires es la que mayor 
número posee con un 34,9 %, seguida 
por Santa Fe 11,4%, luego Córdoba y 
Corrientes ambas con 8,9% del rodeo 
nacional. La provincia de Jujuy se ubica 
en el puesto 20, representando el 0,2% 
del stock nacional. Sumando las canti-
dades provinciales por regiones (Figura 
5), en la región pampeana se encuentra 
el 63,1% de los animales, siendo la que 
mayor influencia tiene en la variación de 
la cantidad a nivel país, le sigue el NEA 
18 %, luego la región semiárida 10,8%; 
el NOA 6,3 y por último la región pata-
gónica con el 1,8%.

 Dentro de la región NOA (Catamarca, 
Jujuy, Salta, Santiago del Estero y Tucu-
mán), en los últimos 10 años, Jujuy es 
la que menos animales posee (Cuadro 
1), Santiago del Estero es la que mayor 
cantidad presenta en todos los años. La 
provincia de Salta creció a mayores ta-
sas respecto de las demás, en tanto Ca-
tamarca se mantuvo en su número.

Ganadería de la provincia
de Jujuy

Como fue expresado anteriormente, 
Jujuy posee solamente el 0,2 % del ro-
deo nacional, por lo que esta produc-
ción tiene importancia a nivel local. Del 
análisis de los datos publicados por el 
SENASA (2017), a diferencia con lo ocu-
rrido a nivel nacional, no se evidencia 
una caída abrupta en el stock durante 
los años 2008-09, más bien se mantu-

vo, particularmente desde el año 2008 
el rodeo provincial osciló en su núme-
ro entre 86000 y 82000 con una leve 
tendencia en baja hasta 2012, donde se 
dio la menor cantidad registrada en el 
periodo evaluado, a partir de dicho año 
presentó un incremento sostenido has-
ta el 2016 llegando al mayor número, 
manteniéndose en 2017 (Figura 6).

Evolución del stock bovino  
en la Argentina 
comparativamente con Jujuy
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La relación de vacas sobre el total 
de animales ronda el 40%, indica que 
la actividad de cría es un componente 
importante en los sistemas, si se adicio-
na el número de vaquillonas (hembras) 
esta relación se incrementa, al mismo 
tiempo el crecimiento en número de va-
quillonas podría indicar una retención 
mayor y se esperaría un aumento en el 
stock.  La relación de toros con respecto 
a las vacas, podría decirse que es leve-
mente elevada, aunque con tendencia 

Toro Brangus nacido y criado en Las Cañadas, Jujuy.

Figura 6 - Elaboración propia. (Fuente: SENASA, 2017).

En el Cuadro 2, se presentan las existencias por 
categorías y año publicadas por el SENASA (2017), 
además se realizan algunas relaciones tomándose 
como indicadores de la orientación y tipo de pro-
ducción.

Cuadro 2 - Número de animales por categoría, relaciones entre ellas y año, total provincial.

CATEGORIA 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017

Vacas 34.992 35.513 33.741 35.305 32.179 39.962 42.856 44.450 45.812 47.088

Vaquillonas 15.531 16.369 15.285 15.127 14.663 18.974 18.259 19.116 20.338 20.024

Terneras 8.965 9.040 8.242 8.841 8.313 9.066 9.748 10.330 13.736 10.904

Terneros 9.585 9.639 9.025 9.271 8.905 10.735 11.578 11.943 10.778 13.146

Toritos *0 0 0 0 0 0 6 22 47 31

Toros 3.138 3.138 2.947 3.009 2.829 3.404 3.602 3.727 3.768 3.799

Novillitos 6.954 8.155 6.367 8.205 8.246 9.201 9.586 10.250 10.303 9.402

Novillos 6.239 5.998 6.719 6.285 5.869 7.787 8.735 9.121 9.080 9.060

Bueyes 61 52 5 14 14 17 26 33 14 98

TOTAL 85.465 87.904 82.331 86.057 81.018 99.146 104.396 108.992 113.876 113.552

Vaca/total 40,9 40,4 41 41 39,7 40,3 41,1 40,8 40,2 41,5

Toro/vaca 9 8,8 8,7 8,5 8,8 8,5 8,4 8,4 8,2 8,1

Nv+Nto/vaca 37,7 39,9 38,8 41 43,9 42,5 42,8 43,6 42,3 39,2

Tro+Tra/vaca 53 52,6 51,2 51,3 53,5 49,5 49,8 50,1 53,5 51,1

Elaboración propia. (Fuente: SENASA, 2017).

a la baja, considerando que la provin-
cia no es productora de reproductores, 
y tomando como normal o necesario 
un porcentaje de toros 5-7% en rodeos 
de cría de este lugar. Así mismo el va-
lor está por encima de la relación a ni-
vel nacional de 4,6% en el año 2016. El 
indicador calculado como la relación de 
terneros/as sobre vacas, puede ser utili-
zado como estimador del porcentaje de 
destete, aunque no es el cálculo espe-
cífico, brinda una aproximación a este. 

Los valores obtenidos entre 50 y 53 
%, denotan una baja eficiencia en la 
cría, es decir que prácticamente se 
requieren 2 vientres para lograr un 
ternero, o de otra forma, la mitad de 
las vacas de la provincia no produ-
cen terneros, este valor está por de-
bajo del promedio nacional de 61% 
en 2016, que es bajo de por sí. La re-
lación Nov+Nto/vaca, estaría indicando 
que en la provincia se engorda la mayor 
parte de los terneros nacidos.
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Inspección de
Brangus en la

Cabaña Las Cañadas
de Adolfo Perea.

Este resultado también podría ser de-
bido a la edad avanzada de los animales, 
es decir que no son terminados a tem-
prana edad, por lo que permanecen en 
los rodeos y engrosan este número. En 
el último año, al igual que los anterio-
res, la región de las yungas es la que al-
berga mayor cantidad de animales, sien-
do Santa Bárbara el departamento con 
el mayor número. Los valles siguen en 
segundo lugar, donde el departamento 
capital contienen la mayoría de los ani-
males, este mismo se ubica en segundo 
lugar en número cabezas a nivel provin-
cial. La quebrada se ubicó en el tercer 
puesto durante años pasados, mientras 
que la puna se encontraba con menos 
animales, en los 2 últimos años, el nú-
mero aumentó en esta región, igualán-
dose, e incluso superando en último año 
a la quebrada.

 
Escala de establecimientos
en Jujuy

En Jujuy, durante 2016 se registraron 
1261 establecimientos con producción 
de vacunos, estos fueron agrupados de 
acuerdo a la cantidad de cabezas en po-
sesión (Cuadro 3).  

Se desprende del análisis de los datos 
que la mayoría de los establecimientos 
productivos poseen menos de 100 ca-
bezas (78%) y concentran el 30 % del 
stock, en menor proporción (15%) se 
encuentran los que tienen entre 101 y 
250, representando el 26% del stock, 
le siguen aquellos establecimientos con 
251 a 500 (5%)  con el 18% del stock, 
en tanto aquellos que poseen mayores 
cantidades solo un ínfimo porcentaje 
(1% y 1%) poseyendo  11 y 15 % res-
pectivamente para establecimientos en-
tre 501 a 1000  y entre 1001 a 5000 
cabezas (Figuras 7 y 8). Resumiendo se 
puede decir que en la provincia la ma-
yoría de los productores son del tipo fa-
miliar y que  poseen los animales como 
una producción alternativa o de consu-
mo propio, en general este tipo de es-
tablecimientos aplica escasa tecnología 
al manejo, no tienen objetivos de incre-
mentar sus ingresos con la ganadería 
por lo que sus índices productivos son 
muy bajos, sumado al nulo acceso de fi-
nanciamiento. 

Escala < 100 101-250 251-500 501-1000 1001-5000 5001-10000 > 10000 Total

Establecimientos 989 186 59 17 10 1.261

Total de cabezas 34.598 29.209 20.023 12.709 17.337 113.876

Cuadro 3 - Número de establecimientos y cantidades 
de cabezas, según escala productiva.

Elaboración propia. (Fuente: SENASA, 2017).

Porcentaje 
establecimientos según 

cantidad de cabezas.

Porcentaje del stock 
provincial según escala 

Evolución del stock bovino  
en la Argentina 
comparativamente con Jujuy
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Su participación a nivel nacional es de 
poca relevancia, por lo que su produc-
ción es netamente regional. Según los 
datos publicados por diferentes orga-
nismos, en los últimos años Jujuy creció 
en número de animales, lo que refleja 
el interés por la actividad, las vacas son 
la categoría mayoritaria por lo que de-
nota su inclinación hacia la cría y con 
un incremento en el número de vaqui-
llonas, que haría pensar se mantendrá 
la tendencia de crecimiento, a pesar de 
la pequeña merma en el último registro. 
La relación vaca ternero está en niveles 
muy bajos, si bien a nivel nacional este 
indicador ya es bajo, en la provincia hay 
mucho por mejorar. Durante el periodo 
analizado no existen mejoras en estos 
valores, pudiendo decirse que la mitad 
de las vacas no produce terneros en un 
ciclo. Este quizá sea el punto clave en 
la producción provincial, ya que por sus 
características Jujuy tiene mayor aptitud 
para la actividad de cría respecto de la 
invernada, por lo que sería necesario 
mejorar los valores de este indicador y 
ser más eficientes en el uso de los re-
cursos. Esta elevada ineficiencia puede 
ser consecuencia de factores tales como 
la escasa aplicación de tecnologías (ma-
nejo nutricional, manejo por categorías, 
suplementación, etc.), la visión de una 
ganadería de subsistencia, falta de apli-
cación de plan sanitario, entre otras, 
que son foco de mayores investigacio-
nes y escapan a los fines del presente 

Faena y consumo
en la provincia

Respecto a la producción de carne, 
según estimaciones publicadas por el 
Observatorio Ganadero (2013),  solo un 
13 % de los animales faenados en la 
provincia, son producidos en la misma 
con tales fines, mientras que del total 
de estos, un 4 % es enviado a plantas 
de faena en otras provincias.

En el mismo sentido, si se toman 
la cantidad de animales faenados 
según el SENASA (2017), los pro-
medios nacionales de peso de la res 
225,6 kg, el consumo de carne por 
habitante 55,8 kg (IPCVA, 2017) y 
la población de Jujuy (DiPEC, 2017), 
con proyecciones hasta 2016, se 
puede decir que en la provincia se 
faena el 59% del consumo, por lo 
que para cubrir la demanda se ne-
cesita el ingreso de carne de otras 
provincias, poniendo en evidencia 
la falta de producción de carne va-
cuna local. 

 
Conclusiones

Jujuy no es una provincia con gran 
producción ganadera, debido a nume-
rosos factores, principalmente sus con-
diciones edafoclimáticas, aunque cabe 
aclarar que existen zonas con buena ap-
titud ganadera y es en estas donde se 
concentra la misma.
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informe. La actividad de invernada pro-
vincial necesita mayor indagación para 
establecer si los animales que se termi-
nan en la provincia son con invernadas 
cortas o son animales de elevada edad y 
son terminados en mayor tiempo.

Como se puede observar en los dife-
rentes informes, Jujuy depende del in-
greso de carne de otras provincias ya sea 
en pie o en gancho, esto evidencia la po-
sibilidad de crecer en producción local y 
volcarla al mercado de la provincia.

Evolución del stock bovino  
en la Argentina 
comparativamente con Jujuy
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S A N T I D A D

ONtexto ganadero habló con Ariel 
Jiménez, gerente de la ganadería “El 
Esfuerzo”, en Cumaral, Meta, don-

de nació y creció la ternera que fue sacri-
ficada en la planta del Frigorífico Friogán 
y cocinada en el restaurante Bastimento 
para deleite del Sumo Pontífice. 

La ganadería El Esfuerzo es una em-
presa familiar, ubicada en un predio 
de la inspección Veracruz. Desde hace 
5 años vienen trabajando con ganados 
Angus y Brangus, tras adquirir genética 
de los mejores ejemplares de estas razas.

Por esta razón, la chef María Camila 
García, propietaria del restaurante Basti-
mento en Villavicencio, escogió a El Es-
fuerzo para elegir a una ternera y prepa-
rar una especie de ‘mamona gourmet’, 
como lo aseguró a los medios que la 
consultaron.

El animal escogido fue una hembra 
Brangus de 9 meses, con una genética 

BRANGUS CON DESTINO A

de 56.25% Angus y 43.75% Brahman, 
hija del toro Brangus puro llamado Ty-
son, proveniente de Argentina, y de la 
vaca F1 No. 3608, que a su vez es hija 
del toro Angus puro con registro 22415 
y la vaca Brahman comercial 601/8 del 
criadero Paso Ancho.

Con estos datos precisos sobre su tra-
zabilidad, y proveniente de un cruza-
miento entre 3/8 y 1/2  sangre Brangus, 
se destaca que Tyson, Natural Indepen-
dencia 317 T/E, es un hijo de Indepen-
dencia, un padre colorado de Tres Cru-
ces, sobre una madre negra Fortune of 
Brinks, que porta gen colorado, criado 
por la firma Arg Natural Beef de Unitec 
Agro, en su Cabaña Don Panos en Presi-
dencia Roca, Chaco, nacido el 23/2/06, 
cuyo semen es comercializado por Alta 
Ciale. 

La ternera nació el 23 de octubre de 
2016 luego de un proceso de insemina-

El medio periodístico colombia-

no CONtexto ganadero, dio a co-

nocer que Su Santidad el Papa 

Francisco fue recibido en un aga-

sajo con carnes Brangus en la lo-

calidad de Villavicencio, Colom-

bia, lo que deleitó al Pontífice 

por la calidad de la carne que 

degustó.

“En Expomalocas ganamos el primer puesto de ganado gordo en calidad de 
carnes, con un lote de novillos de excelente calidad de 25 meses”,

señaló Jiménez.

SU SANTIDAD

Fuente: CONtexto ganadero - Colombia
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 La carne fue empacada al vacío y 
transportada en un termokit para pre-
servar la cadena de frío. Durante 20 días 
se realizó el proceso de maduración, tras 
lo cual el Pontífice tuvo la oportunidad 
de disfrutar el pasado viernes 8 de Sep-
tiembre una de las mejores carnes que 
se producen en Colombia.

 
Este reconocimiento constituye un ho-

nor para Jiménez, su familia y la gana-

dería El Esfuerzo, que como bien reza su 
nombre, siguen trabajando para entre-
gar ganados de excelente calidad.

“Es un orgullo como familia poder te-
ner esta posibilidad, así como para todo 
el equipo, nuestros colaboradores, a los 
que agradecemos. Fue una gran emo-
ción para nosotros”, comentó entusias-
mado Ariel Giménez.

ción artificial y fue sacrificada a los 9 me-
ses, el pasado 16 de agosto.

“Lo único que comió durante su vida 
fue una pastura de B. humidícola, sal 
mineralizada y leche materna, porque lo 
que quería la chef era una auténtica ma-
mona, por eso el animal debía estar to-
mando leche para los requerimientos de 
la chef”, precisó Jiménez.

Sobra aclarar que el animal nunca 
tuvo ninguna enfermedad ni tampoco 
se le aplicó ninguna droga ni antibiótico. 
Según el gerente, era un ejemplar muy 
sano y totalmente adaptado al medio 
ambiente de la finca, por lo cual no ne-
cesitó de ningún medicamento.

Hace 2 meses, la chef García informó 
al gerente de El Esfuerzo sobre el menú 
que había presentado y en conjunto es-
cogieron a la ternera.

Su peso al sacrificio fue de 269 kilos y su 
faenamiento se llevó a cabo en la planta 
de Friogán, en Villavicencio, en condicio-
nes inocuas, pues es un frigorífico que tie-
ne todos los estándares de calidad.

TYSON. Natural Independencia 317 T/E.
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En un año muy difícil para la familia que conforma la Asociación Argentina de 

Brangus, el 10 de Octubre de 2017, a los 66 años, falleció después de una lar-

ga enfermedad, Saturnino “Nino” Llorente (h). Luchó valerosamente contra ella, 

con su optimismo de siempre, con su cálida sonrisa que siempre lo 

acompañaba, con la convicción de un guerrero y la Fe de un cristia-

no con profunda convicción.

Cuando era aún muy joven, Nino, ya recibido de Ingeniero Agró-

nomo, acompañaba a esa encantadora pareja que eran sus padres, 

Don Nino y Elena que siempre recordaremos juntos en las gradas 

de la Nacional de Resistencia y en tantos remates y exposiciones, 

contagiándole a su hijo esa pasión por una raza que nacía, y siendo 

ejemplo para la familia que constituiría con Silvina, con la que tuvo 

a sus hijas Marina, Caro y Loly, y le dieron la alegría de sus 7 nietos, 

4 varones y 3 mujeres. 

Nino se desempeñó durante largos años como Director de nues-

tra Asociación, y llegó a ser Vicepresidente de la misma, recordando 

sus intervenciones respetuosas, su tendencia a dialogar, a consen-

suar en los disensos, y siempre con su tono de voz medido, con sus 

frases respetuosas, con su sonrisa permanente que se cortaba en el 

estallido de una carcajada cuando se distendía la situación.

Producidas las divisiones familiares, se puso al frente de la acredi-

tada Cabaña Cariló, en Gral. Levalle, que se destacase por su actua-

ción en las exposiciones y la calidad exhibida siempre en los corrales.

Su carrera lo llevó a desempeñar cargos públicos y la dirección 

de empresas agropecuarias como la Administración Blanco Villegas.

En su despedida en el Memorial, después de celebrarse la Misa, 

su hermano Gonzalo dijo que Nino, que siempre fue chico de con-

textura, durante el curso de su enfermedad le pareció cada vez más 

chico en ese aspecto las últimas veces que lo visitó, pero cada vez 

más grande como hombre.

Ese es el recuerdo que nos quedará por siempre de Nino, un hombre optimista 

y grande de espíritu, en un cuerpo menudo lleno de alegría, feliz en su familia y 

con su trabajo y con una sonrisa que recordaremos siempre los que tuvimos el 

honor de conocerlo. Adiós Nino, tus amigos de Brangus siempre te recordarán.

D E S P E D I D A S

Nino Llorente,

Carlos Fernández Pazos

 el adiós a un optimista
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ormalmente esta sección de nuestra 

Revista Brangus, se hace eco de 

publicaciones técnicas y de reciente 

publicación, pero esta vez no respetare-

mos esa costumbre, ya que el libro que 

vamos a recomendar está escrito por 

Diego Laphitzondo, Médico Veterinario 

Rural, nacido y educado en Buenos Aires, 

pero de larga actuación en campos de 

cría en varias provincias argentinas, un 

técnico sí, pero volcado en esta publica-

ción a relatarnos vivencias del ejercicio 

de su profesión, a la que respeta y ama 

tanto como a sus caballos y a sus rodeos 

bien manejados desde el punto de vista 

productivo. No es tampoco una nueva 

publicación, ya que su primera edición 

fue en Mayo de 2003 y esta segunda edi-

ción es de Diciembre de 2012, y cuenta 

con la ilustración de los hermosos dibujos 

de Esteban Díaz Mathé.

Las anécdotas, ricas en la prosa cuida-

da pero sencilla de Diego, se suceden en 

los diferentes capítulos, que nos ubican 

en las diferentes regiones del país, con 

las particularidades de cada una, y la 

necesaria adaptación de su profesión a 

campo a las costumbres de cada lugar, 

no sólo para apuntar a diagnósticos 

certeros sino para desentrañar el alma 

de nuestra gente de campo.

Autor:
Diego Laphitzondo
Médico Veterinario

Editorial Dunken

2da. Edición Dic. 2013

216 páginas.

n Carlos Fernández Pazos

B I B L I O T E C A

DÍAS DE LLUVIA El autor nos hace compartir a lo largo 

de sus relatos, sus incertidumbres, sus 

problemas, la obligada distancia al hogar, 

lejos de su amada familia, formada con 

amor y una visible inspiración mariana. 

Pero la descripción de los trabajos rurales, 

se mezcla con graciosas anécdotas, con 

el cariño hacia los animales y el respeto 

al personal.

Diego Laphitzondo ha elegido un atra-

yente título para esta publicación, ya que 

la lluvia, bendita la mayoría de las veces, 

también se transforma en un problema 

grave en las inundaciones y un trastor-

no marcado en la programación de los 

trabajos veterinarios. Pero también esa 

lluvia, nos impone el descanso físico y las 

horas libres que el autor aprovechó muy 

bien para transmitirnos tanto a través 

de sus textos.

Creemos que estos testimonios servi-

rán en nuestros propios “días de lluvia” 

o de ocio bien ganado, para darle lugar a 

la lectura de capítulos que nos alegrarán, 

encontrando coincidencias y comproban-

do pasiones en común. Debo aclarar que 

Diego es mi amigo desde hace muchos 

años, pero aquí sólo he evaluado al escri-

tor y su obra y no a mi apreciado colega 

y amigo. Espero puedan disfrutarlo tanto 

como lo hice yo.
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1 - Debilidades de la cría

1-1 - Baja productividad por vientre 
(80 Kg/ternero/año)

Se debe a:

• Bajos porcentajes de preñez, parición 
y destete, con intervalos entre partos y 
parto - 1er celo largos, por déficit nu-
tricional.

• Tasa de preñez baja y baja fertilidad 
de los celos.

• Bajo peso al destete por poca leche 
en los primeros 4 meses de lactancia, 
bajo nivel nutritivo del pasto cuando los 
terneros pastorean, destete precoz para 
bajar el requerimiento de los vientres.

1-2- Resultados dependientes
del clima

• Producción pastoril con limitada capa-
cidad de carga.

• Poco uso de suplementación con re-
servas forrajeras o grano.

2 - Principios o reglas de la cría.

2-1- Principios biológicos y
nutricionales

• 90 o 95% de los vientres deben pre-
sentar celo en los primeros 20 días de 
servicio (servicios cortos de 60 días en 
vacas y 45 días en vaquillas, con una CC 
6 al parto, (420 a 430 Kg en Hereford 
por ejemplo) y manejando las vaquillas 
de 1er parto por separado.

• 70 a 80% de las mismas deben pre-
ñarse apuntando a un balance energé-
tico positivo, con leve aumento de peso 
durante el servicio.
• Si el peso no va en aumento durante 
el servicio, los celos serán poco fértiles, 

debe quedar saldo energético positivo 
para aplicar a fertilidad después de ha-
ber suplido la lactancia.

• Durante el servicio contar con la ma-
yor calidad de pasto para asegurarse el 
balance positivo.

3 - Estrategias de
intensificación

3-1- Ordenamiento del rodeo

• Mantener la fecha de servicio.

• Servicios cortos en vacas (65 días o 3 
ciclos).

• Servicios de 45 días en 15 meses.

• Recría de machos y hembras exceden-
tes como regulador de carga (pulmón).

3-2- Pasturas productivas, estables 
y permanentes

• Polifíticas.

• Buen mantenimiento (fertilización, 
mantener stand de plantas, combatir 
malezas, descansos necesarios).

3-3- Provisión de forrajes

• Asegurar oferta = (Demanda (3500 
Kg MS/Ha) si asumimos 50% de apro-
vechamiento (7000 Kg MS/Ha)
• Al variar oferta con demanda cons-
tante= uso sistemático de forraje con-
servado. 75% de pasturas y 25% de 
reservas voluminosas. “Que sobre” con 
asignación adecuada durante el pasto-
reo, usando los forrajes conservados y 
alimentos concentrados durante las pa-
riciones.

• Los servicios deben efectuarse en los 
meses de mayor cantidad y calidad de 
forraje.

• Asegurar una buena CC, 6 al parto, 5 
durante el servicio y 6 al tacto.

• Ganar peso lentamente y bajarlo len-
tamente.

• El destete precoz apunta a bajar cos-
tos, la suplementación a aumentar in-
gresos. 

4 - Herramientas de
planificación

• Formulación de dietas.
• Uso de sistemas de simulación.
   Análisis de calidad de las dietas.
   Análisis de disponibilidad de forrajes y
suplementos.

5 - Uso de alimentos

• Es importante tener en cuenta por an-
ticipado aspectos como la cosecha y el 
almacenamiento.
• Perdidas visibles en el suministro.
• Perdidas invisibles por desbalance, de-
pendiendo de la forma que se adminis-
tra en vacas (grano entero, partido, mo-
lido).
• Silaje corregido (+ proteína).

J O R N A D A S

RESUMEN DE LAS JORNADAS
GANADERAS CREA LITORAL SUR 9 DE AGOSTO DE 2017.

CONCLUSIONES

• Para lograr una cría eficiente es nece-
sario planificar.

• Hay disponibles herramientas de simu-
lación y presupuestación para eficienti-
zar la nutrición.

• Derribar las barreras mentales sobre el 
uso de suplementación en vacas y va-
quillonas de cría.

• El destete precoz no es la única herra-
mienta con la cual contamos.

Ing. Catalina Boetto (UNC)

Herramientas para la intensificación
ganadera en campos mixtos.
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• La ganadería y la agricultura juntas 
presentan fortalezas en la integración y 
complementación

1 - Tipos de integración con
el maíz
• Grano: Integración simple (Dieta a co-
rral con núcleo proteico)
• Silaje: Estrategias distintas al uso del 
grano, con la inclusión de verdeos de in-
vierno para recría
• Rastrojos: Usos estratégicos depen-
diendo del tipo de empresas, con ta-
sas de extracción no superiores al 15 a 
20%-.
• Se puede mediante una buena recría 
llegar a pesos de terminación en novi-
llos de 430 a 450 Kg en sinergia con la 
agricultura.

2 - Integración simple
con grano
• Proceso de transformación grano/carne.
• Ingresa liviano, se termina liviano.
• Eventual inclusión de grano de soja o 
núcleo.
• 90% de maíz/ 10% de concentrado 
o afrechillo.

• Soja cruda  vs Harina de soja: sin dife-
rencias bajando el costo.
• Sojas dañadas (hasta 50%), su uso 
baja costos
• Se puede optimizar el valor de los 
granos (elección de híbridos, entero vs 
partido, flint vs dentado) en dentado es 
igual, en flint, el partido mejora la di-
gestibilidad.
• Copos (flaqueado): 12 a 15% de 
aprovechamiento.
• Quebrado seco: mejora un 2 a 5% el 
valor nutricional (dentado o Flint).
• Grano húmedo: 5 a 10% de mejora 
combinado con urea para bajar el costo 
de la proteína. Se puede mejorar hasta 
un 14% si hay fibra disponible. Con 25 
% de humedad hay poca materia seca 
en el grano y máxima acumulación de 
almidón. Por cada punto de humedad 
que se baja hay un 1% más de Mate-
ria Seca.

3 - Integración compleja
• Maíz + Picado: Sirven para recría y 
terminación. Si sumo verdeos de invier-
no, realizo recría a pasto y luego termi-
nación a corral.

J O R N A D A S Ing. Ms. Sc. Sebastián Riffel

• Corral de recría: Puedo pasar a pas-
turas de alfalfa y luego a corral. Esto 
permite maximizar la carga en primave-
ra. El resultado son más kilos (compro 
más liviano) y vendo a contraestación de 
los Feed. lots.

4 - Resultados económicos

• Corral de terminación (sólo maíz): 
Ingresan con 180 Kg y terminan con 
320 Kg.
• Corral de recría más Corral de ter-
minación: Ingresan con 140 Kg y re-
crían hasta 320Kg, para terminar a co-
rral con 430 Kg. La recría se hace con 
silaje de maíz (80%) + soja o expeler 
de girasol + núcleo vitamínico-mineral 
(20%), a razón de 680 a 900 gr/día
• La recría a campo con raigrás o pastu-
ras y luego terminación a corral. En re-
crías largas se mejora el margen.
• Tener en cuenta el recupero de IVA al 
usar grano propio.

CLAVES
• Planificar adecuadamente.
• Equipo de trabajo capacitado.
• Estricto control de los procesos.
Producción de carne: eficiencia,
integración, y complementariedad
de actividades.

Producción de carne: eficiencia,
integración, y complementariedad 
de actividades.



163



164

J O R N A D A S

rganizada por la Asociación y la Ca-
baña anfitriona; “Itá Siri” una gran 
cantidad de productores de Co-

rrientes, Formosa, Chaco, Misiones y 
de la vecina República del Paraguay, se 
dieron cita desde temprano en la maña-
na con la expectativa de compartir un 
día de campo en el que se combinó la 
experiencia del Ing. Fernando Lamarca 
que dio una charla sobre “Selección de 
hembras por adaptación”, para que se-
guido de esto; los Ingenieros Mario Se-
llarés y su hijo Máximo, presentaran el 
interesante sistema de pastoreo rotativo 
intensivo, puesto en valor por la eficien-
te producción ganadera que; Brangus 
mediante han logrado en el transcurso 
de estos últimos años.

Admiración es lo que despierta en los 
casi doscientos asistentes los 170 kilos 
que Mario Sellares logra en su estable-
cimiento María Blanca, de 1240 hectá-
reas con un modelo propio de pasto-
reo de precisión en campo natural, que 
implementó en 2011 junto con su hijo 
Máximo.

Comenzaron en 2011 con el primer 
módulo de pastoreo intensivo en 166 
hectáreas para recriar 350 terneras y 
lograr 300 vaquillas preñadas -más del 
50% preñadas con 15 meses en servi-
cio de primavera y el saldo preñadas a 
los 18 meses en servicio de otoño. Para 
esto dividieron esas hectáreas en 74 
parcelas de 2 hectáreas cada una.

Tranqueras Abiertas 
Brangus en Corrientes

El pasado viernes 17 de noviembre, a escasos kilómetros de 
Desmochado en la provincia de Corrientes, se desarrolló una 
nueva Jornada “Tranqueras Abiertas Brangus”.

textos y fotos: 
Gabriel Varela

Los Sellarés;
una familia

de ganaderos; 
Mario y Any 

junto a sus hijos: 
Máximo y Otilia.
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“Tranqueras Abiertas Brangus”.

La hacienda no permanece más de un 
día por potrero, con el objetivo de tener 
una alta eficiencia de utilización o cose-
cha del pasto y menor desperdicio por 
pisoteo y bosteo, además de evitar que 
una planta cortada el primer día vuelva 
a ser cortada antes de la salida de los 
animales del lote. En función de la épo-
ca del año se desmaleza a la salida de 
los animales, con el objetivo de remover 
varas florales de paja, malezas y pasto 
no comido. Se comienza a desmalezar a 
fines de agosto momento en el que em-
pieza la primavera y se deja de desma-
lezar a fines de marzo cuando empie-
za el otoño. La desmalezada se realiza 
a 10/15 cm de altura para no remover 

meristemas de crecimiento y dejar cierto 
remanente para facilitar el rebrote.

Sin dudas, una de las limitantes para 
replicar el modelo es la mano de obra, 
que no es la convencional de las explo-
taciones ganaderas.”Se requieren co-
nocimientos básicos de fisiología ve-
getal y animal, manejo de maquinaria, 
alambrado eléctrico, muestreo y pesaje 
de vegetación para los ajustes de carga 
y asignaciones de potreros, entre otras 
habilidades”, explica Sellares.

Por eso, gran parte de los datos que 
obtiene la firma fueron relevados por 
alumnos de escuelas agrotécnicas de 
la zona a través de un sistema de pa-
santías. “Creemos que este tipo de ex-

periencias pueden incluirse en las horas 
cátedra tanto de escuelas agrotécnicas 
como de universidades”, sugiere Se-
llarés; y después de su experiencia de 
cinco años, dice: “nunca más pastoreo 
continuo, “la ciencia del atraso”. Hoy 
tienen toda la superficie bajo este siste-
ma de pastoreo Voisin, un total de 1250 
hectáreas. n

Muchos productores visitaron las instalaciones de Itá Siri.

Rodeos Brangus adaptados 
a los más difíciles 
campos correntinos.

El Ing. Fernando Lamarca miembro 
de la Comisión Técnica AAB junto 
a Pablo Bétiger de la Comisión 
de Acciones AAB. Responsables 
de los destinos genéticos y 
comerciales de la Cabaña Itá Siri.
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or primera vez en la historia, el Ins-
tituto de Promoción de la Carne 
Vacuna Argentina (IPCVA) conoce-

rá en profundidad y con solvencia técni-
ca el gusto del consumidor europeo y la 
connotación de la marca “Carne Argen-
tina” mediante un estudio de mercado 
que está realizando en Alemania, Holan-
da, Reino Unido e Italia.

Los resultados preliminares de ese tra-
bajo -aún en curso- se presentaron hoy 
en el Pabellón Argentine Beef durante la 
tercera jornada de Anuga 2017, la feria 
de alimentación más importante de la 
UE. “Este estudio nos va a permitir co-
nocer en profundidad el gusto y las ten-
dencias, con base científica para, entre 
otros aspectos, modificar o no el bioti-
po Hilton y adecuarlo a la demanda”, 
agregó Mario Ravettino, Vicepresidente 
del Instituto.

Muy buenas noticias

Si bien los primeros resultados de la 
etapa cualitativa (focus groups en los 
cuatro países y entrevistas en profun-
didad con importadores, supermerca-

distas y dueños de restaurantes) indican 
que a la hora de comprar los consumi-
dores aún no prestan demasiada aten-
ción al origen de la carne, el imaginario 
de todos ellos es que la carne argenti-
na es la de mejor calidad. De hecho, la 
Argentina y Japón -por la carne de 
Kobe- son los dos países que enca-
bezan el “top of mind” de los con-
sumidores. En contraposición, la carne 
con peor imagen es la proveniente de 
China y Europa del Este.

Asimismo, los restaurantes que ven-
den carne argentina fueron destacados 
como excelentes voceros y embajadores 
de la carne de las pampas y son elegi-
dos por los consumidores cuando quie-
ren “darse un gusto”.

“Pocas veces en mi carrera me he en-
contrado con un imaginario tan bueno 
como el de la carne vacuna argentina”, 
enfatizó Rebeca Bronchelo, una de las 
investigadoras de la empresa GFK que 
presentó el trabajo, y aseguró que to-
das las asociaciones referidas a la carne 
argentina fueron positivas en el imagi-
nario de los encuestados: calidad, tra-
dición, naturaleza, pastoreo, gauchos, 
cultura, pampas.

Otro aspecto fundamental del estu-
dio es que los consumidores, en líneas 
generales, prefieren los cortes con poca 
grasa y la grasa blanca por sobre la 
amarillenta, sin distinguir si se trata de 
grasa periférica o intramuscular. En ese 
sentido, pese al ideal del pastoreo ex-
tensivo que muchos mencionan, la ter-
minación de los animales a granos no 
parece ser una amenaza para los consu-
midores europeos.

eL iPcva eStUdia eL PaLadar
deL conSUMidor eUroPeo

En el marco de Anuga 2017 se presentaron los avances prelimina-

res de un estudio de mercado que se está realizando en Alema-

nia, Holanda, Reino Unido e Italia con el objetivo de conocer las 

preferencias de los consumidores del viejo continente. La imagen 

de la carne argentina goza de buena salud y va por más.

M E R C A D O

Por PriMera vez
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Los únicos aspectos levemente nega-
tivos en cuanto a la consideración de la 
carne argentina fue la poca disponibili-
dad del producto (“A veces es difícil de 
encontrar”) y el precio elevado.

De acuerdo a los investigadores de 
GFK, el escenario para trabajar en cam-
pañas de comunicación, publicidad y 
marketing es muy promisorio dada la 
gran imagen y en esas acciones habrá 
que atacar los “puntos desconocidos” 

por los consumidores en la góndola o 
la carnicería: tipos de cortes, recetas, 
importancia de la denominación de ori-
gen, opciones de cocción, etc. Una vez 
terminada  la etapa cualitativa, el traba-
jo continuará con 2.100 entrevistas en 
cada uno de los mercados, lo que per-
mitirá conocer porcentualmente los dis-
tintos aspectos del consumo y profun-
dizar en los gustos particulares de cada 
uno de los mercados investigados.

“Cuando esté finalizado vamos a po-
ner este trabajo a disposición de toda 
la cadena y el gobierno nacional, para 
que también sirva como insumo en las 
negociaciones con la Unión Europea”, 
agregó Ravettino. 

“Estamos en el inicio de una etapa 
de reinstalación de la carne argentina 
en Europa. Afortunadamente los tiem-
pos cambiaron y ahora no tenemos que 
pedir permiso ni escondernos. Los priva-
dos podemos salir juntos con el Estado a 
conquistar el mundo con nuestros bifes 
como lo manda nuestra historia. Este 
estudio nos demuestra que la imagen 
de nuestra carne está intacta y que te-
nemos un potencial enorme para seguir 
creciendo”, concluyó Forte.

En definitiva, este trabajo, inédito en 
la historia argentina, permitirá reunir in-
formación estratégica a partir de la cual 
el IPCVA desarrollará campañas de co-
municación y posicionamiento de la car-
ne argentina en Europa, un mercado 
tradicional para los mejores cortes y el 
que representa mejores precios.

Para la realización del estudio, el IPC-
VA contrató los servicios de la empresa 
GFK, integrada por expertos en investi-
gación de mercados con oficinas pro-
pias en los países donde se desarrolla el 
trabajo.

“A Europa le vendemos

carne hace muchos años

pero nunca se había

estudiado el paladar de

nuestros consumidores

ni las preferencias de

los importadores”,
aseguró Ulises Forte,
Presidente del IPCVA.
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a feria más importante de la UE mues-
tra un buen precio para el “rump and 
loin” enfriado aunque “muy finito”, 

según calificaron los exportadores. La 
vaca a China sigue firme y la Cuota 481 
es una buena alternativa si se tiene ajus-
tado el proceso productivo para evitar el 
efecto “Puerta 12” de las últimas sema-
nas. Aunque lentamente y aún con po-
cos novillos, las exportaciones se siguen 
recomponiendo.

Cada dos años, la ciudad alemana de 
Colonia, famosa por el Kölner Dom, se 
transforma por unos días en la “Catedral 
del bife”, un centro de negocios interna-
cional al que asiste masivamente la indus-
tria frigorífica para ofrecer sus productos 
en un predio descomunal a las orillas del 
Río Rin. “Esta vez nos acompañan 27 em-
presas y tuvimos que ajustar al máximo 
el espacio gracias a la reactivación de las 
exportaciones que estamos teniendo; el 

año próximo vamos por una presencia 
mayor porque la carne argentina está re-
cuperando el lugar internacional que per-
dió en la última década”, aseguró Ulises 
Forte, Presidente del Instituto de Promo-
ción de la Carne Vacuna Argentina (IPC-
VA), quien recibió a autoridades y perso-
nalidades del mundo de la industria en 
el Pabellón Argentine Beef, especialmen-
te desarrollado sobre más de 700 metros 
cuadrados con un restaurante donde se 
degusta bife angosto y bife ancho a la 
parrilla.

“Es una feria muy importante para la 
industria”, añadió por su parte Mario Ra-
vettino, Vicepresidente del IPCVA y Pre-
sidente del Consorcio de Exportadores 
ABC, “porque permite fidelizar clientes, 
encontrarse con amigos importadores y 
generar nuevos negocios, no solamente 
en Europa sino también en China, Rusia, 
Israel o los países árabes”.

La indUStria FriGorÍFica Se 
LUce con oPtiMiSMo en anUGa
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En Anuga se dan cita los importado-
res alemanes -los mayores compradores 
y distribuidores en la carne argentina en 
el viejo continente-, pero los chinos no 
se quedan a la saga y, ante la escasez de 
animales pesados, los industriales asegu-
ran que por ahora “la vaca le sigue ga-
nando al novillo”.

“Hay que tener paciencia”, dijo, por su 
parte, Rodrigo Troncoso, Subsecretario 
de Ganadería del Ministerio de Agroin-
dustria de la Nación, “venimos de mu-
chos años en los que no hubo incentivos 
para la producción, ahora lo importante 
es hacer las cosas prolijamente, con pasos 
firmes, sabiendo hacia dónde vamos y 
apuntalando la tracción de los mercados 
internacionales con el ordenamiento de 
la cadena de ganados y carnes, con sim-
plificación de trámites y transparencia”.

En cuanto a los valores, el “rump & 
loin” enfriado orilló los 14.700 dólares, 
según comentó Revettino: “unos días an-
tes de estos eventos internacionales siem-
pre baja un poco el precio -que estaba en 
unos 15.000- y los compradores termi-
nan de negociar acá, cara a cara”.

No es un mal precio en términos his-
tóricos, aunque los empresarios aseguran 
que a ese valor “no le sobra nada”, pese 
al reintegro del 5,8% establecido recien-
temente por el Gobierno Nacional que 
alivió en parte el atraso cambiario.

“Estamos muy contentos con esta nue-
va etapa en la que podemos salir al mun-
do sin restricciones”, agregó Ravettino, 
“y esperamos ansiosos la reforma tribu-
taria que anunció el gobierno para que la 
cadena productiva y exportadora se pue-
da expresar en todo su potencial”.

“Por otra parte, la apertura de nuevos 
mercados y el combate a la informalidad 
que está dando el gobierno son otros as-
pectos muy positivos para recuperar ren-
tabilidad y recomponer las exportacio-
nes”, concluyó Ravettino con marcado 
optimismo.

Más allá de las buenas perspectivas, un 
tema de preocupación entre los empre-
sarios es la falta de materia prima: el novi-
llo, aunque esperan que, con las reformas 
impositivas esa situación se pueda ir re-
componiendo poco a poco. Por ahora, al 
menos, la falta de competitividad en los 
costos argentinos, si se los compara con 
Uruguay, Brasil o Paraguay, está compen-
sada por la indiscutible calidad de la car-
ne argentina, que hace que los importa-
dores paguen un “plus” por los bifes de 
las pampas. 

No obstante, gran parte de las empre-
sas que participan en Anuga 2017 tie-
nen casi toda la producción “ubicada” y 
destacan las bondades del negocio de la 
Cuota 481, para  carne terminada a gra-
no con “arancel 0”, aunque advierten 
que hay que ser muy cuidadosos con los 
tiempos del proceso productivo. “El tema 
es que la cuota, de 48.000 toneladas to-
tales, se realiza trimestralmente –un poco 
más de 10.000 toneladas por etapa- pero 
en las últimas semanas se dio una ava-
lancha de embarques de todo el mundo 
que agotó el cupo disponible muy rápi-
damente, por lo que hay tener mucho 
cuidado y precisión en el proceso de en-
gorde faena y venta”, aseguró Carlos Riu-
sech de Frigorífico Gorina.

“El año próximo vamos por una presencia mayor porque 

la carne argentina está recuperando el lugar internacional 

que perdió en la última década”, 
expresó Ulises Forte, Presidente del IPCVA.
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CIRCUITO BRANGUS

veredictos 48a Exposición nacional
Jurado:   GASTON GARCIA
Machos Generaciones avanzadas
Gran Campeón,  Mejor Individual: La Bellaca de Gervasio Zuza 
S.R.L. • Rdo. Gran Campeón, 2do.Mejor Individual: La Sultana 
de La Sultana S.A •  3º Mejor Toro, 3º Mejor Individual: El Árabe 
de Edel Arja • Campeón Conjunto, 3er. Mejor Macho de Lote: El 
Porvenir de Walter E. Orodá • Rdo. Campeón Conjunto, 2do. Mejor 
Macho de Lote: Rancho Grande de Fideicomiso Agrop. Peyrano
Mejor Macho de Lote: El Carmen de La Peña Colorada S.A. •  Mejor 
Individual a Corral: La Conquista de Suc. Pedro Lloret • 2º Mejor 
Invidual a Corral: San Alejo de Cura Malal SA •  3º Mejor Invidual 
a Corral: El Impenetrable de El Impenetrable S.A. 
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Machos reGistro PreParatorio
Campeón Conjunto, Rdo. Campeón Conjunto: San Antonio de 
Puntacor S.A.
heMbras Generaciones avanzadas
Gran Campeón,  Mejor Individual: Los Orígenes de Agrodec 
S.A / Ganadera del Celé S.A. •  Rdo. Gran Campeón, 2º. Mejor 
Individual: El Porvenir de Walter E. Orodá •  3º Mejor Hembra,  
3º Mejor Hembra Individual: Los Reales de Las Lajitas SA / Los 
Guasunchos de GNyN Werthein SA • Campeón Conjunto, 2º Mejor 
Hembra de Lote: Los Reales de Las Lajitas SA • Rdo Campeón 
Conjunto, Mejor Hembra de Lote: El Árabe de Edel Arja • 3º  Mejor 
Hembra de Lote: La Sultana de La Sultana S.A / Don Remo de 
Pradera del Norte SA

xii Exposicion  
DEl TERnERo BRanGUs
Jurado:   MAURICIO GROPPO
Machos Generaciones avanzadas
Gran Campeón, Mejor Individual: Los Guasunchos de GNyN 
Werthein SA •  Rdo. Gran Campeón, 2º.Mejor Individual: El Porvenir 
de Walter Orodá • Campeón Conjunto, 2º Mejor de Lote: Doña 
Anita de Félix Riese  • Rdo. Campeón Conjunto, Mejor de Lote: Las 
Dos A de Aldo Celestino Zago
heMbras Generaciones avanzadas
Gran Campeón, Mejor Individual: Los Guasunchos de GNyN 
Werthein SA • Rdo. Gran Campeón, Mejor de Lote, 2º Mejor 
Individual: Corral de Guardia de Bellamar Ecias. SA • Campeón 
Conjunto, 2º Mejor de Lote: Quilpo Norte de Pedro Borgatello 
Ganad. SRL • Rdo. Campeón Conjunto: Las Dos A de Aldo 
Celestino Zago

Exposición DE palERmo
Jurado: MARTIN ZUZA     
Machos Generaciones avanzadas:
Gran Campeón, 3º Mejor Toro: Corral de Guardia de  Bellamar 
Estancias S.A. • Rdo. Gran Campeón: La Sultana de La Sultana 
S.A. / Viradolce S.A.
heMbras Generaciones avanzadas:
Gran Campeón: La Sultana de La Sultana S.A. / Doña Anita de 
Félix Riese • Rdo. Gran Campeón: Corral de Guardia de  Bellamar 
Estancias S.A. • 3º Mejor Hembra: El Porvenir de Walter E. Orodá

Exposición Expo BRa
Jurado: ALEJANDRO BECERRA
Machos Generaciones avanzadas:
Gran Campeón, Mejor Macho de Lote: La Candelaria de Unity 
S.A. • Rdo. Gran Campeón, Mejor Individual: Los Guasunchos de 
GNyN Werthein SA • 3º Mejor Macho, Campeón Conjunto Macho, 
2º Mejor Macho de Lote: Don Pedro de Raúl Gallo • Rdo. Campeón 
Conjunto: El Pozo de la Carreta de Gilotaux Agropecuaria S.A. • 
2º.Mejor Individual: Las Dos A de Aldo Celestino Zago • 3º .Mejor 
Individual: Rancho Grande de Fideicomiso Agrop. Peyrano • 3º 
Mejor Macho de Lote: Siguiman de Quilpo Norte SRL
heMbras Generaciones avanzadas:
Gran Campeón, Mejor Individual: Quilpo Norte de Pedro Borgatello 
Ganad. SRL • Rdo. Gran Campeón, 2º Mejor Individual: Los Reales 
de Las Lajitas S.A. • 3er. Mejor Hembra, Mejor Hembra de Lote, 3º 
Mejor hembra de Lote, Campeón Conjunto: El Porvenir de Walter 
E. Orodá • Rdo. Campeón Conjunto: Don Felipe de Dieppe S.A. • 
2º.Mejor Hembra de Lote Las Dos A de Aldo Celestino Zago • 3º 
Mejor Individual: Don Pedro de Raúl Gallo

Exposición DE ViRasoRo
Jurado:   MARTIN ALONSO
Machos Generaciones avanzadas:
Gran Campeón, Campeón Individual, Rdo. Campeón Conjunto: Las 
Marías de Estab. Las Marías SACIFA • Rdo.Gran Campeón, Rdo. 
Campeón Individual: Garruchos de Garruchos S.A. • 3º Mejor Toro, 
3º Mejor Individual, Campeón Conjunto: La Higuera La Higuera S.A.
Machos reGistro PreParatorio:
Campeón Conjunto: Don Martín de Casa Iguazú  S.A.
heMbras Generaciones avanzadas:
Gran Campeón, Campeón Individual,Rdo. Gran Campeón, Rdo. 
Campeón Individual, 3º Mejor Individual, 3er.Mejor Hembra: La Tilita 
de Doña Chica S.A. • Campeón Conjunto: Tavé Reta de Helbig y 
Cía S.R.L. • Rdo. Campeón Conjunto: La Higuera La Higuera S.A.

Exposición DE salTa
Jurado:   JAVIER MENDOZA
Machos Generaciones avanzadas:
Gran Campeón, 3º Mejor Toro, Campeón Individual: El Porvenir 
de Walter Orodá • Rdo. Gran Campeón, Campeón Conjunto, Rdo. 
Campeón Conjunto: San Esteban de Anta del Dorado SA  • Rdo. 
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Campeón Individual, 3er. Mejor Individual: Los Reales de Las 
Lajitas S.A. 
heMbras Generaciones avanzadas:
Gran Campeón, Campeón Individual, 3º Mejor Individual: Los 
Reales de Las Lajitas S.A. • Rdo. Gran Campeón, Campeón 
Conjunto: Rincón de Fuego de Mahoba Orán FASA • 3er.Mejor 
Hembra,  Rdo. Campeón Conjunto, Rdo. Campeón Individual: El 
Porvenir de Walter Orodá
heMbras reGistro PreParatorio:
Campeón Conjunto: Las Marías de Estab. Las Marías SACIFA

Exposición DE JEsús maRía
Jurado: OSCAR CELIA
Machos Generaciones avanzadas:
Gran Campeón, Campeón Individual, Campeón Conjunto: El 
Porvenir de Walter Orodá • Rdo. Gran Campeón, Rdo. Campeón 
Conjunto: El Pozo de la Carreta de Gilotaux Agrop. SA • Rdo. 
Campeón Individual: El Árabe de Edel Arja
Machos reGistro PreParatorios:
Campeón Conjunto: La Cartuja de Orden Cartujana
heMbras Generaciones avanzadas:
Gran Campeón,  Rdo. Campeón Conjunto: El Pozo de la Carreta 
de Gilotaux Agrop. SA • Rdo. Gran Campeón, Campeón Conjunto, 
Campeón Individual: El Porvenir de Walter Orodá • Rdo. Campeón 
Individual: El Árabe de Edel Arja

Exposición DE REsisTEncia
Jurado:   EMILIO ORTIZ
Machos Generaciones avanzadas:
Gran Campeón,  Rdo. Gran Campeón, Campeón Conjunto: San 
Cayetano de San Cayetano S.A. • Rdo. Campeón Conjunto: Fortín 

Rifles de Fortín Rifles SRL
Machos reGistro PreParatorios:
Campeón Conjunto: Don Santiago de Redondo Olga y  Del Estal Norma  
• Rdo. Campeón Conjunto: La Lucía de La Lucía de Campo Largo SA
heMbras Generaciones avanzadas:
Gran Campeón: El Guayabo de Alto Paraná S.A. • Rdo. Gran 
Campeón: El Destino de Hernán Petit • Campeón Conjunto, Rdo. 
Campeón Conjunto: Fortín Rifles de Fortín Rifles SRL

Exposición DE coRRiEnTEs
Jurado:   JOSE BAREIRO  
Machos Generaciones avanzadas:
Gran Campeón, Campeón Individual: La Tilita de Doña Chica S.A.
Rdo. Gran Campeón, Rdo. Campeón Individual: San Cayetano de 
Agrop. E. Panelli SA • Campeón Conjunto: Alegría de Agronor JC S.A.
Rdo. Campeón Conjunto: El Viracho de El Viracho S.A.
heMbras Generaciones avanzadas:
Gran Campeón, Campeón Individual:  El Impenetrable de El 
Impenetrable SRL • Rdo. Gran Campeón, Rdo. Campeón Individual: 
Los Orígenes de Agrodec SA y Rosea SA • Campeón Conjunto: 
Alegría de Agronor JC S.A. • Rdo. Campeón Conjunto: Las Marías 
de Establecimiento Las Marías SACIFA

Exposición DE san JUsTo
Jurados: FACUNDO MENENDEZ
Machos Generaciones avanzadas:
Gran Campeón,  Rdo. Gran Campeón, Campeón Individual, Rdo. 
Campeón Individual: Don Pedro de Raúl F. Gallo • Campeón 
Conjunto: El Porvenir de Rubén Atilio Macagno • Rdo. Campeón 
Conjunto: La Morocha de Ovidio Otero
heMbras Generaciones avanzadas:
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Gran Campeón,  Rdo. Gran Campeón, Campeón Conjunto, Campeón 
Individual,  : Don Pedro de Raúl F. Gallo • Rdo. Campeón Conjunto: 
La Morocha de Ovidio Otero

Exposición DE macHaGai
Jurado:  ANDRES HELBIG  
Machos Generaciones avanzadas:
Gran Campeón, Rdo. Campeón Conjunto:  El Sapucai de Orlando 
Guastalla • Rdo. Gran Campeón, Campeón Individual: Marca 
Copa de Claudio Farana • Campeón Conjunto: Rincón de Fuego 
de Mahoba Orán FASA • Rdo. Campeón Individual: Don Felipe de 
Dieppe SA
Machos reGistro PreParatorio:
Campeón Conjunto: El Sapucai de Orlando Guastalla
heMbras Generaciones avanzadas 
Gran Campeón, Campeón Individual: Don Felipe de Dieppe SA
Rdo. Gran Campeón, Campeón Conjunto: El Porvenir de Walter E. 
Orodá • Rdo. Campeón Conjunto: Don Felipe de Dieppe SA • Rdo. 
Campeón Individual: Marca Copa de Claudio Farana

Exposición DE VERa
Jurado: ALEJANDRO BECERRA (h)
Machos Generaciones avanzadas:
Gran Campeón,  Campeón Conjunto: La Norteña de Juan C. Blesio
Rdo. Gran Campeón: Payma de Sucesores de Osvaldo Otero S.A. 
• Rdo. Campeón Conjunto: Don Pedro de Raúl F. Gallo • Campeón 
Individual: La Paterna de Andrés Moutus
heMbras Generaciones avanzadas:
Gran Campeón, Rdo. Gran Campeón, Campeón Conjunto: Fortin 
Rifles de Fortín Rifles S.R.L. • Rdo. Campeón Conjunto: Don Pedro 
de Raúl Gallo 

Exposición DE pilcomaYo
Jurado:   IGNACIO LLORET
Machos Generaciones avanzadas:
Gran Campeón, Campeón Conjunto: El Kavuré de Andrés Celía
Rdo. Gran Campeón, Rdo. Campeón Conjunto: Quilpo Norte 
de Pedro Borgatello Ganadera SRL • Campeón Individual, Rdo. 
Campeón Individual: Magomarau de Ganadera Don Churú S.H.
heMbras Generaciones avanzadas
Gran Campeón, Rdo. Gran Campeón, Campeón Individual, Campeón 
Conjunto: Magomarau de Ganadera Don Churú S.H. • Rdo. 
Campeón Conjunto: La Turingia de Peter y Luisa Thavonat

Exposición DE san cRisToBal
Jurado HUGO DURAN
Machos Generaciones avanzadas:
Gran Campeón, Rdo. Campeón Conjunto: Fuerte los Sunchales 
de Juan Carlos Allasia • Rdo. Gran Campeón, Campeón Conjunto: 
La Cuña de Guillermo Cursack e Hijos
Machos reGistro PreParatorio:
Campeón Conjunto: El Yunque de Ganadera La Aurora S.R.L.
heMbras Generaciones avanzadas
Gran Campeón, Rdo. Gran Campeón,  Campeón Conjunto, Rdo. 
Campeón Conjunto: El Amparo de Mayoraz S.A.
heMbras reGistro PreParatorio:
Campeón Conjunto: Cambá Berá de Torassa El Colonial S.R.L.

Exposición DE san lUis
Jurado CARLOS FERNANDEZ PAZOS
Machos Generaciones avanzadas:
Gran Campeón, Rdo. Gran Campeón, Campeón Conjunto: Tres 
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Cruces de Las Tres Cruces S.A. • Rdo. Campeón Conjunto, 
Campeón Individual: La Morocha de Ovidio Otero S.A.
Machos reGistro PreParatorio:
Campeón Conjunto: Tres Cruces de Las Tres Cruces S.A. 
• Rdo. Campeón Conjunto: Don Luis de Marcelo y Diego 
Grosso SA
heMbras Generaciones avanzadas
Gran Campeón, Campeón Individual, Rdo. Gran Campeón,  
Campeón Conjunto: Tres Cruces de Las Tres Cruces S.A. • 
Rdo. Campeón Conjunto: La Morocha de Ovidio Otero S.A.

Exposición DE TUcUman
Jurado: IGNACIO LUPION
Machos Generaciones avanzadas:
Gran Campeón, Campeón Conjunto: Siguiman de Quilpo 
Norte S.R.L.
Rdo. Gran Campeón, Rdo. Campeón Conjunto: Yunta Porá 
de Freije Scala y Cía SA • Campeón Individual: Las Tres H de 
Ganadera Caburé • Rdo. Campeón Individual: Las Garzas 
de Oscar E. Sarrulle
heMbras Generaciones avanzadas
Gran Campeón, Campeón Conjunto, Campeón Individual: 
Siguiman de Quilpo Norte S.R.L. • Rdo. Gran Campeón: Las 
Tres H de Ganadera Caburé • Rdo. Campeón Conjunto: Don 
Rodolfo de Agropecuaria del Pilar SRL • Rdo. Campeón 
Individual: Las Tres H de Ganadera Caburé

Exposición DE FoRmosa
Jurado: MATIAS AMALFI
Machos Generaciones avanzadas:
Gran Campeón: Pastizales de Pastoril Agrop. SA • Rdo. Gran 
Campeón: Doña Beatriz de Héctor M. Romay • Campeón 
Conjunto: La Morocha de Ovidio Otero SA • Rdo. Campeón 
Conjunto: Alegría de Agronor JC S.A. 
Machos reGistro PreParatorio:
Campeón Conjunto: Magomarau de Ganadera Don Churu 
SA
heMbras Generaciones avanzadas:
Gran Campeón, Rdo. Campeón Conjunto: Camp Cooley 
de Camp Cooley El Bagual SA • Rdo. Gran Campeón:  
Doña Beatriz de Héctor M. Romay • Campeón Conjunto: 
Magomarau de Ganadera Don Churu SA

Exposición DE REconqUisTa
Jurado: DARIO ASSEFH
Machos Generaciones avanzadas:
Gran Campeón,  Campeón Individual, Rdo. Campeón Individual: 
Campo Grande de Nutrynor S.A. • Rdo. Gran Campeón: El Porvenir 
de Rubén Atilio Macagno • Campeón Conjunto, Rdo. Campeón 
Conjunto: La Morocha de Ovidio Otero SA
Machos reGistro PreParatorio:
Campeón Conjunto, Rdo. Campeón Conjunto: Don Luis de Marcelo 
y Diego Grosso SA
heMbras Generaciones avanzadas:
Gran Campeón, Rdo.Gran Campeón, Campeón Individual: Campo 
Grande de Nutrynor S.A. • Campeón Conjunto: El Porvenir de 
Rubén Atilio Macagno • Rdo. Campeón Conjunto: La Morocha de 
Ovidio Otero SA

Exposición DE TosTaDo
Jurado: PABLO ORODA
Machos Generaciones avanzadas:
Gran Campeón, Campeón Conjunto: El Yunque de Ganadera La 
Aurora SRL • Rdo. Gran Campeón, Rdo. Campeón Conjunto: La 
Turingia de Luisa y Peter Thavonat

Exposición DE misionEs
Jurado: MAXIMILIANO FRESCHI  
Machos Generaciones avanzadas:
Gran Campeón, Campeón Conjunto Rdo. Gran Campeón: Doña 
Magda de Enerbom SA • Rdo. Campeón Conjunto: Garruchos de 
Garruchos SA

Exposición DE BanDERa
Jurado: GUILLERMO MARCHISIO
Machos Generaciones Avanzadas:
Gran Campeón, Campeón Conjunto, Campeón Individual: La 
Morocha de Ovidio Otero • Rdo. Gran Campeón, Rdo. Campeón 
Conjunto: Don Livio de Sergio y Enry Castellano
Hembras Generaciones Avanzadas
Gran Campeón, Rdo. Gran Campeón, Campeón Conjunto: La 
Morocha de Ovidio Otero
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Machos en Exposiciones:
 En las exposiciones del Circuito se destacó la ExpoBra en las can-
tidades comercializadas, (tanto en machos como en hembras), 
mientras Salta se ubicó en el segundo lugar, logrando el tercer 
promedio de ventas. Es de destacar el importante avance en la ofer-
ta de Machagai, Corrientes y la Nacional. Los mejores promedios, 
como es costumbre, fueron logrados por Palermo y la Nacional, que 
también lograron los mejores precios máximos, logrando ubicarse 
Salta en tercer lugar, superando a una renovada Formosa que se 
ubicó como 4to. promedio y 5to. precio máximo gracias a la calidad 
ofrecida. Virasoro se ubicó entre los mejores 5 promedios. También 
lograron muy buenos precios máximos ExpoBra y Jesús María.

Hembras en Exposiciones:
La cantidad de hembras vendidas fue encabezada nuevamente 
por la ExpoBra, seguida por Jesús María y la Nacional y algo más 
atrás por Salta y Vera.
Los 4 mejores promedios correspondieron a Exposiciones Clase A 
(Palermo, Nacional. Virasoro y ExpoBra en ese orden) y la sorpresiva 
aparición de Formosa (este año Clase C) en el 5to lugar.
Los precios máximos fueron también encabezados como es habitual 
por Palermo y Nacional, con la elogiable aparición de Pilcomayo y 
Resistencia y la presencia de Virasoro. 

EXPOSICIONES 2017 

MACHOS 1° 2° 3° 4° 5°

Cantidad ExpoBra
82

Salta
52

Machagai
46

Corrientes
39

Nacional
34

Promedio Palermo 
$ 302.800

Nacional 
$ 119.180

Salta 
$ 82.202

Formosa
$ 73.484

Virasoro
$ 73.478

Máximo Palermo 
$ 940.000

Nacional 
$ 800.000

ExpoBra 
$ 250.000

Jesús María
$ 132.000

Formosa 
$ 131.000

HEMBRAS 1° 2° 3° 4° 5°

Cantidad ExpoBra
52

Jesús María
37

Nacional
36

Salta
18

Vera
16

Promedio Palermo 
$ 251.350

Nacional 
$ 95.718

Virasoro 
$ 51.444

ExpoBra 
$ 49.942

Formosa 
$ 48.500

Máximo Palermo 
$ 430.000

Nacional 
$ 335.000

Pilcomayo 
$ 98.000

Resistencia 
$ 81.000

Virasoro 
$ 77.000

CUADRO DE HONOR

El año 2017 contó con la extraordinaria demanda de auspicio para 21 Exposiciones y 60 
Remates, hecho que , acompañado por excelentes precios , demostró el avance de la raza en 
todo el país y la preferencia de los ganaderos que quieren recuperar el tiempo perdido en los 
últimos años e incorporar el Brangus como garantía de adaptación, fertilidad y productividad.
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Machos en Remates
En cantidades ofrecidas sigue manteniéndose a la vanguardia el 

tradicional Pro a Pro, superando a los tradicionales y prestigiosos 

remates de Corral de Guardia y La Leonor y una oferta casi similar 

de Shonko en Formosa y el de El Pozo de la Carreta y Fortín Rifles 

en Santiago del Estero.

Los Guasunchos (1°), Las Dos A (2°) y Corral de Guardia (4°) con-

servaron sus posiciones de 2016 en promedios logrados,  mientras 

que lograron ingresar a los 5 primeros puestos Rincón del Oratorio 

(3°) y La Bellaca (5°)

Los Guasunchos y Las Dos A también discutieron los 2 primeros 

lugares en precios máximos, mientras La Bellaca, La Leonor y Co-

rral de Guardia expresaron su prestigio a través de los máximos 

logrados.

Hembras en Remates 
En cantidad de vientres ofrecidos se repitió la presencia del Especial 

de Vientres, Corral de Guardia, La Leonor y El Bagual, incorporán-

dose a ellos en el 5to lugar , los 165 vientres del Pro a Pro.

El mayor promedio fue logrado por Las Dos A, superando a los 

remates siempre exitosos de Shonko, Rancho Grande, La Sultana 

y Corral de Guardia.

En precios máximos merece destacarse el precio record de $ 1. 

350.000 logrado por Corral de Guardia, superando a la abultada 

cifra de Las Dos A, a los empatados Los Guasunchos (3°) y Los Reales 

(4°) (ordenados de esta forma por tener Los Guasunchos mejor 

promedio) quedando Rancho Grande en el 5to.lugar en este rubro.

REmatES 2017

MACHOS 1° 2° 3° 4° 5°

Cantidad Pro a Pro  
148

Corral de Guardia 
106

La Leonor  
102

Shonko  
97

El Pozo de la Carreta 
y Fortín Rifles (96)

Promedio Los Guasunchos
$ 133.023

Las Dos A  
$ 119.657

Rincón del Oratorio 
$ 94.385

Corral de Guardia
$ 93.217

La Bellaca  
$ 88.585

Máximo Los Guasunchos
$ 900.000

Las Dos A  
$ 850.000

La Bellaca  
$ 410.000

La Leonor 
$ 320.000

Corral de Guardia
$ 265.000

HEMBRAS 1° 2° 3° 4° 5°

Cantidad Especial de Vientres
274

Corral de Guardia  
203

La Leonor
183

El Bagual 
180

Pro a Pro
165

Promedio Las Dos A 
$ 108.222

Shonko 
$ 99.400

Rancho Grande
$ 98.434

La Sultana 
$ 66.317

Corral de Guardia
$ 58.680

Máximo Corral de Guardia
$ 1.350.000

Las Dos A 
$ 940.000

Los Guasunchos
$ 640.000

Los Reales 
$ 640.000

Rancho Grande
$ 450.000
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Considerando en 

forma conjunta 

las Exposiciones 

y los Remates 

auspiciados, éstos 

fueron los más 

destacados en cada 

rubro.

“LOS mÁS”

*Aclaración: Las posiciones empatadas se definen de la siguiente forma: 
• Cantidad: Encabeza el mayor promedio /  • Promedio: Encabeza la mayor cantidad / • Precio Máximo: Encabeza el mayor promedio

cantidad
reMate 
Pro a Pro
148

Promedio
PalerMo
$302.800

Precio Máximo
PalerMo
$940.000

cantidad
esPecial 
de vientres
 274

Promedio
PalerMo
$ 251.350

Precio Máximo
corral de GUardia
$ 1.350.000

M
AC

H
OS

H
EM

BR
AS
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Remate Especial de Vientres Brangus 274 13.593 20.600 11.000
La Tilita de Doña Chica SA 33 65.000 95.000 50.000 40 24.624 125.000 18.000
Pro a Pro 148 68.000 106.000 55.000 165 14.102 20.000 11.500
Corral de Guardia de Bellamar Estancias SA 59 78.000 265.000 50.000 82 32.536
Cabañas Formoseñas Integradas 36 53.222 110 20.772 124.000 16.500
Rancho Grande de Fideicomiso Agrop. Peyrano 51 71.529 119.000 50.000 47 57.277 145.000 30.000
Remate de Cabañas del Norte 77 77.376 158.000 60.000 80 34.862 200.000 26.000
La Emiliana de Vargas-Derka Agrop. S.A.                                      23 58.782 82.000 45.000 31 24.323 34.000 18.000
Isondú de Roberto A. Biaggini 30 67.400 90.000 50.000 12 11.000 11.000 11.000
Quilpo Norte de Pedro Borgatello Ganad. SRL. 59 75.474 180.000 55.000 55 42.429 250.000 20.000
La Nueva Dicha de Raúl Esteban Macagno     18 66.611 97.000 60.000
Los Orígenes de Agrodec S.A. 42 83.150 205.000 60.000 48 44.000 190.000 22.000
Corral de Guardia de Bellamar Estancias S.A. 106 93.217 300.000 60.000 203 58.680 25.000
La Sultana de La Sultana S.A. 24 75.600 41 66.317 305.000 30.000
Alegría de Agronor JC S.A. 32 84.843 130.000 68.000 67 28.702 365.000 12.000
Remate Genética Familiar 22 73.227 135.000 50.000 11 25.722
Remate Cabañas Integradas Santafesinas 56 63.589 105.000 50.000 35 15.557 17.000 13.000
El Pozo de la Carreta de Gilotaux Agropecuaria SRL                 96 61.426 135.000 42.000 82 25.109
Caa Cupé de Miraflores S.A. 37 85.054 230.000 70.000 9 34.111 52.000 25.000
El Porvenir de Walter E. Orodá 78 86.217 240.000 66.000 113 50.500 240.000 25.000
Los Amores de Los Amores SCA. 37 75.400 120.000 60.000
La Bellaca de Gervasio Zuza SRL. 85 88.585 410.000 60.000
Los Reales de Las Lajitas S.A. 42 82.897 220.000 60.000 80 38.167 640.000 20.000
San Alejo de Cura Malal S.A .                                          61 79.721 180.000 60.000 66 33.886 90.000 20.000
Eme y Ene de Conrado V. Mendoza 17 75.000 59.700 50.000 3 35.666 39.000 30.000
La Leonor de Ecias.y Cab. Las Lilas 102 86.735 320.000 60.000 183 30.902 230.000 20.000
Cabañas Integradas del Pilcomayo 37 61.432 84.000 50.000 8 14.388 23.000 10.000
Norte Grande 50 69.140 108.000 50.000 104 25.419 106.000 18.000
Ministaló de La Tajada S.A. 51 50.000 84.000 44.000 72 20.125 40.000 16.000
Los Retoños de Los Retoños S.A. 33 80.091 150.000 60.000 36 24.611 40.000 18.000
Rincón del Oratorio de Rincón del Oratorio S.A. 55 94.385 186.000 69.600 99 42.236 258.000 14.400
Alegría de Agronor JC S.A. 66 70.409 95.000 55.000 132 20.533 51.000 14.000
Rancho Grande  de Fideicomiso Agrop. Peyrano 19 81.368 200.000 60.000 23 98.434 450.000 32.000
Las Dos A de Aldo Celestino Zago 70 119.657 850.000 70.000 81 108.222 940.000 40.000
Los Guasunchos de G.N.y N. Werthein S.A. 42 133.023 900.000 75.000 116 45.173 640.000 15.000
Ecia. Pastizales de Pastoril Agrop. S.A. 58 70.620 170.000 60.000 78 29.115 41.000 24.000
La Aurora Norte de Safico S.A. 47 68.936 96.000 60.000 55 29.636 126.000 20.000
La Morocha de Ovidio Otero 35 69.171 176.000 60.000 57 21.313
Don Felipe de Dieppe S.A. 89 73.865 138.000 55.000 61 31.262 130.000 20.000
El Mojón de Dario Chavez 5 59.600 75.000 58.000 3 29.666 39.000 25.000
Corral de Guardia de Bellamar Estancias S.A. 52 74.173 90.000 60.000 71 27.915 44.000 22.000
Remate Cabañas Salteñas 58 60.931 107.000 50.000 107 19.565 28.000 15.000
La Pradera de La Pradera SRL.                                           53 82.849 245.000 60.000 54 15.953 57.000 10.000
Remate Conjunto de Cabañas 7 56.750 76.000 50.000 14 27.857 41.000 23.000
Remate Cabañas del Norte 70 62.771 84.000 53.000 112 23.096 66.000 16.000
Remate Estancia El Bagual 63 69.253 135.000 55.000 180 34.822 305.000 21.000
Remate Cuenta del Rio V - La Leonor 20 71.450 120.000 60.000
Remate Selección de Hembras (Corrientes) 120 18.054 33.000 13

PROMEDIOS 2017
CIRCUITO BRANGUS

REMATES MACHOS HEMBRAS

CANT Prom MAX MIN CANT Prom MAX MIN
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Remate Genética Elite - Sgo. del Estero 11 64.545 100.000 60.000 46 44.771 180.000 22.000
Remate Genética Compartida                                            46 75.043 152.000 57.000 82 28.146 202.000 14.500
Genética Shonko de Shonko S.A. 97 73.185 420.000 50.000 106 38.188 310.000 22.000
Remate CANOA 29 55.192 78.000 50.000 29 15.303 17.000 12.000
Laguna Limpia de Delfabro Agropecuaria S.A. 14 50.850 80.000 40.000
Bellamar Ecias. S.A. / Cresud S.A. 42 66.595 89.000 50.000 157 18.861 24.500 14.000
Remate Selección Rústica (Quitilipi) 30 68.167 106.000 60.000 111 19.378 28.000 11.600
Estancia Fortín Corrales 67 66.208 100.000 55.000 140 35.175 63.909 20.000
Genética Shonko de Shonko S.A. 55 66.208 100.000 55.000 5 99.400 170.000 60.000

Remate Especial de Vientres Jesús María 30 72.182 135.000 55.000 57 19.944 25.000 17.500

Remate el Bagual 48 59.900 95.000 50.000 102 28.650 149.000 18.000
Genética Elite Angus Brangus
PROMEDIOS GENERAL REMATES 2.790 $ 75.250,6 4.255 $ 31.591.9

Nacional 34 119.180 800.000 55.000 36 95.718 335.000 40.000
Palermo 12 302.800 940.000 90.000 15 251.350 430.000 75.000
Bandera 15 50.867 70.000 43.000 4 24.000 24.000 24.000
Machagai 46 62.100 14 23.215
Resistencia 23 62.000 82.000 55.000 9 45.000 81.000 31.000
San Justo 11 62.273 10.000 40.000 13 22.000 33.000 20.000
Reconquista 24 52.375      40.000 4 18.000 18.000 18.000
Corrientes 39 71.615 9 35.777
San Cristóbal 13 51.750 61.000 42.000 8 17.000 21.200 13.000
Misiones                                             3 50.000 60.000 45.000
Salta                                                 52 82.202 120.000 65.000 18 20.777 25.000 15.000
Virasoro 23 73.478 100.000 55.000 9 51.444 77.000 36.000
Vera 30 57.133 84.000 55.000 16 29.562 41.000 22.000
Jesús María 21 60.857 132.000 45.000 37 28.864 37.000 20.000
Formosa                                         33 73.484 131.000 55.000 4 48.500 28.000 92.000
Campo Gallo 13 54.307 68.000 47.500
ExpoBRA 82 81.536 250.000 50.000 52 49.942 280.000 26.000
Tucumán 12 59.166 70.000 55.000 16 20.031 30.000 13.500
Tostado 14 52.500 65.000 45.000
Pilcomayo 22 63.000 79.000 57.000 4 43.250 98.000 25.000
San Luis 2 63.000 76.000 50.000 7 31.428
Promedios Generales
EXPOSICIONES 524:  $ 76.373,00 275:  $ 53.601,90

Promedios Generales
RAZA BRANGUS 3314:  $ 75.426,10 4.530:  $ 32.928,00

REMATES MACHOS HEMBRAS

CANT Prom MAX MIN CANT Prom MAX MIN

EXPOSICIONES MACHOS HEMBRAS

CANT Prom MAX MIN CANT Prom MAX MIN
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PREmIO aL mÉRItO 2017

EL PORvENIR,
La COStUmBRE DE GaNaR
Nuevamente, y por cuarta vez consecutiva la cabaña de Walter Orodá 
se hizo merecedora del Premio al Mérito disputado entre 18 cabañas

En un final que ya se ha hecho cos-

tumbre, pero totalmente merecido, 

El Porvenir de Walter Orodá se ha 

adjudicado por cuarta vez consecutiva 

el Premio al Mérito y esta vez con una 

importante ventaja sobre sus inmedia-

tos seguidores. Nada menos que 625 

puntos separaron a la laureada cabaña 

cordobesa de la gran actuación de La 

Tilita, que logró el segundo lugar, y 

872 puntos de Don Pedro de Gallo, 

que reiteró su tercer puesto de 2016.

El Porvenir concurrió este año a 6 

Exposiciones, logrando su puntuación 

por los premios obtenidos en Nacio-

nal, Expo Ternero, Palermo, Salta y 

ExpoBra

La Tilita, de Doña Chica S.A., que 

meritoriamente pasó del lugar 21 en 

2016 a este 2° lugar obtenido con la 

concurrencia a 5 exposiciones y su des-

tacada actuación en Virasoro, Nacional, 

Palermo, Corrientes y Expo Ternero.

1º LUGAR:   
EL PORVENIR 

de Walter Edgardo Orodá
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2º LUGAR:
LA TILITA
de DOÑA
CHICA S.A.

3º LUGAR:
DON PEDRO
de GALLO,
RAUL
FRANCISCO

     Orden Puntos Cabaña y Razón Social

 1 2200 EL PORVENIR de WALTER, E. ORODA

 2 1575 LA TILITA de DOÑA CHICA S.A.

 3 1328 DON PEDRO de GALLO, RAUL FRANCISCO

 4 1175 EL ARABE de EDEL ARJA

 5 1164 LA MOROCHA de OVIDIO OTERO

 6 1130 LOS REALES de LAS LAJITAS S.A.

 7 1105 RANCHO GRANDE de FIDEICOMISO AGROP. PEYRANO

 8 1100 LAS DOS A de ALDO C. ZAGO

 9 1040 GUASUNCHOS de WERTHEIN 

 10 1026 LAS MARIAS de ESTABLECIMIENTO LAS MARIAS SAFICA

 11 941 DON FELIPE de DIEPPE S.A.

 12 918 QUILPO NORTE de PEDRO BORGATELLO GANADERA S.R.L

 13 882 EL POZO DE LA CARRETA de GILOTAUX AGROPECUARIA S.A.

 14 695,5 LOS ORIGENES de AGRODEC S.A.

 15 625 EL YUNQUE de AURORA MARIA NOVAIRA

 16 580 TRES CRUCES de LAS TRES CRUCES S.A.

 17 540 EL DESTINO de HERNAN E.  PETTIT

 18 495 FORTIN RIFLES de FORTIN RIFLES S.R.L.

Don Pedro de Gallo se afirmó en el 

tercer lugar, manteniendo su posición 

del año anterior, con su concurrencia 

a 4 exposiciones y sus puntajes en 

Palermo, San Justo, ExpoBra y Vera.

En una dura disputa los lugares desde 

el 4° al 10° lugar superaron los 1000 

puntos en el siguiente orden : 4°-El 

Árabe ( 6 exposiciones y puntos en 

Nacional, Palermo, ExpoBra, ExpoTer-

nero y Corrientes), 5°- La Morocha (10 

exposiciones y puntos en Nacional, 

San Luis, San Justo, ExpoBra y Recon-

quista., 6°- Los Reales ( 3 exposiciones 

y puntuación en Nacional, Salta y Pa-

lermo) , 7°- Rancho Grande ( 4 exposi-

ciones y puntos en Nacional, ExpoBra, 

Palermo y ExpoTernero) , 8°- Las Dos 

A ( 3 exposiciones y puntos en Expo 

Ternero, Palermo y ExpoBra), 9°- Los 

Guasunchos (3 exposiciones y puntos 

en ExpoTernero, ExpoBra y Palermo) 

y 10° - Las Marías (5 exposiciones y 

puntuación en Virasoro, Nacional, 

Salta, Palermo y Corrientes).

Ocho cabañas más cumplieron con los 

requisitos de concurrencia y comple-

taron los restantes lugares: Don Feli-

pe (11°), Quilpo Norte (12°), El Pozo 

de la Carreta (13°), Los Orígenes (14°), 

El Yunque (15°), Tres Cruces (16°) , El 

Destino (17°) y Fortín Rifles (18°). 

Nuestro elogio a todas las cabañas 

que enriquecieron el circuito Brangus 

con sus reproductores, agradeciendo 

sus esfuerzos por difundir genética 

probada en las distintas regiones de 

nuestro extenso país.n



184

Nuevos Socios y Criadores 2017

Desde aquí, 
bienvenidos 

a todos ellos!

1887 891 JOSÉ DE LOS SANTOS SILVA DON JOAQUIN FORMOSA

1888 944 ALEX TOLOZA MOSEVICH EL FUSIL CHACO

1889 950 TITO DOVIO S.A. LA EDELMA SANTA FE

1890 940 DANTE ABEL RODRIGUEZ MARCA NEGRA CHACO

1891 941 BUDACI PABLO, BUDACI ROMINA,  

  BUDACI MELINA S.H LA MARAVILLA SANTA FE

1892 942 L 4 S.R.L. MBARETE SANTA FE

 943 LA AURORA S.R.L. LA AURORA CHACO

1893 946 LA CANDELARIA S.A. LA CANDELARIA CORRIENTES

1894 945 CHAKRA S.A. SAN EUSEBIO CORDOBA

1895  VITER MARCOS FABIAN  

1896 947 YAGUARETÉ GUAZÚ SRL RINCON DE IBERA CORRIENTES

1897 948 EVC SRL EL MATACO SANTA FE

1898 949 ZUNESMA S.A. DON CANCIO SGO DEL ESTERO

1899 951 INVERSORA KEMFOL S.A. LA SEVERA FORMOSA

1900 952 CENTURION NESTOR DAMIAN CABAÑA JUAN RAMON FORMOSA

1901 953 S.A. VERACRUZ EL GUARDAMONTE TUCUMAN

 954 EL CHEUQUE S.A. SAN GERARDO CORDOBA

1902  PABLO JAVIER BUSSI  

1903  GABRIEL VICENTE MORINCINI  

1904 955 FED-MAR S.H. MONTE LINDO/LA CAUTIVA FORMOSA

1905 956 ASOC. E.F.A. ITU IS-28 DON CHACHO CORRIENTES

Socio       Criador Razón Social    Cabaña           Provincia

S O C I O S
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CUOTA SOCIAL ANUAL

Por $ 750.- 
a la orden de:
Asociación Argentina de Brangus
- no a la orden -

Apellido:

Nombres:

Dirección:

C.P:                     Localidad:

Provincia:

Tel./Fax:

E-mail:

Datos personales

Establecimiento

Adjunto Cheque

Nombre del establecimiento:

Localidad:

Provincia:

Cheque Nº:

Banco:

Firma:

Aclaración:

Usted, que ya conoce el comportamiento de Brangus en sus 

propios rodeos o en la zona, y sabe que no falla, o usted a 

quien le han llegado las mejores referencias NO PIERDA LA 

OPORTUNIDAD DE FORMAR PARTE DEL MOTOR DE LA 

RAZA DE MAYOR ADAPTACIÓN A TODO MEDIO.

Días de campo, Información de Eventos especiales, acceso a una página 

web actualizada, respuesta personalizada a sus inquietudes, recepción 

semestral de nuestra REVISTA BRANGUS, facilidades en la exportación 

de su novillo, información de Exposiciones y Remates auspiciados en 

todo el país, Orientación técnica, Ciclos de conferencias, Actualización.

Recibirá múltiples ventajas, 
entre ellas, la principal, 

la información








